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  ECONOMIE

1
         CAPITALUL TEHNIC ŞI FUNDAMENTAREA POTENŢIALULUI FIRMEI       

CAPITALUL TEHNIC ŞI FUNDAMENTAREA 
POTENŢIALULUI FIRMEI
Capitalul tehnic (mijloacele de producţie), spre deosebire de factorii primari ai producţie prezintă următoarele trăsături:

· este un mijloc economic ce devine o sursă permanentă de venituri;

· are caracter creativ-reproductibil de bunuri şi servicii;

· este factor derivat de producţie, concretizat în bunuri intermediare (mijloace de producţie).

Fundamentarea potenţialului firmei reprezintă o etapă esenţială în activita​tea firmei, ca urmare a faptului că, pe de o parte, ea trebuie să producă la un anumit ni​vel, astfel încât să satisfacă cererea pe piaţă, iar, pe de altă parte, potenţialul exis​tent al firmei permite fructificarea unor oportunităţi pe piaţă.

CONŢINUTUL, CIRCUITUL ŞI ROTAŢIA CAPITALULUI

Resursele productive ale firmei, în funcţie de sfera în care există şi se con​sumă, se grupează în două categorii:

· capital tehnic (fonduri de producţie) folosit direct în procesul de pro​duc​ţie şi care, du​pă modul de transmitere a valorii sunt: active imo​bi​li​zate (capital fix) şi active circulante (capital circulant);

· capital de circulaţie (fonduri de circulaţie) întâlnit în sfera circulaţiei sub forma mijloacelor de plată şi a produselor finite.

Capitalul are o structură diversificată, care se află sub influenţa unui complex de factori, dintre care menţionăm: specificul activităţii desfăşurate; dimensiunea acti​vi​tăţii; modul de organizare a activităţilor; nivelul de eficienţă cu care sunt folosite com​ponentele sale.

Cercetarea şi definirea corectă a conceptului de capital, la nivelul micro şi macroeconomic, trebuie să plece de la regândirea şi argumentarea unitară a unor aspecte juridice, economice şi patrimoniale.

Literatura de specialitate din ţările cu economie de piaţă abordează capitalul sub mai multe aspecte:

a) Juridic, conceptul de capital desemnează acea valoare sub formă de bani sau bunuri (lucruri) aflate în posesia unei persoane (juridice sau fizice) care prin folosirea sa duce (creează) o valoare mai mare. Conţinutul delimitat sub aspect juri-dic, scoate în relief mai multe elemente pozitive ale capitalului inclus în patrimoniul întreprinderii, fiind recunoscut, implicit, “dreptul de proprietate al titularului să dobândească un venit fără a depune o muncă concomitentă”.

b) Contabil (financiar, patrimonial), conceptul de capital desemnează apor​tul iniţial şi cel adus pe parcurs de acţionari la patrimoniul firmei. Sub acest aspect   s-a statuat întrebuinţarea noţiunii de capital permanent ca sursă de finanţare a averii firmei.

Capitalul permanent al întreprinderii se face sub forma: capitalului pro​priu; împrumuturi şi/sau credite bancare. Spre deosebire de capitalurile proprii ale întreprinderii substanţa juridică a capitalurilor permanente, “include şi sursele de finanţare utilizate de unitatea economică, de natura investiţilor de capital, (cu termen mediu şi lung)”.

Capitalul propriu al întreprinderilor apare sub forma de sursă proprie sau fonduri proprii cu caracter avansabil, care se constituie la înfiinţarea ei. Acesta cuprinde capitalul social, fondurilor cu scop determinant şi consumabile şi profitul ne​re​partizat. Aşadar, categoria de capital propriu, sub aspect patrimonial, se for​mează din contribuţii externe şi contribuţii interne, asimilate de întreprindere. 

· contribuţiile proprii externe cuprind: aportul minim al proprietarilor la con​stituirea capi​talului social; aportul prin acţiuni comune sau pre​fe​ra​te; aporturi ale statului cu prime sau subvenţii nerambursabile; sub for​mă de părţi – cote ale unor colectivităţi şi or​ga​nisme specializate (titluri de valoare).

· contribuţiile proprii interne sunt: resurse ce se degajă din pro​​​pria ac​t​iv​itate; capacitatea întreprinderii de autofinanţare pentru a – şi asigura au​tonomia financiară etc. Acestea sunt condiţiile sine-qua-non de exis​ten​ţă şi funcţionare a întreprinderii.

Capitalul împrumutat reprezintă în fond surse fluente de finanţare so​li​ci​tate de întreprindere, necesare întregirii mijloacelor economice pentru des​făşu​ra​rea unei ac​tivităţi. După destinaţia lor capitalurile împrumutate se pot grupa în două mari ca​tegorii: capitaluri de împrumut pe termen mediu şi lung, ce au rol de a fi​nanţ​a activele fixe, care acoperă elementele durabile ale patrimoniului (împrumuturi obli​gatare, îm​pru​muturi de la organismele publice, de la stat sau de la bănci); capi​taluri de împrumut pe ter​men scurt, care au rol de a finanţa activele circulante, care să genereze reluarea nor​mală a activităţii. 

Logica economico-financiară cere întot​dea​una ca volumul capitalului pro​priu să se plaseze la un nivel corespunzător, care să menţină permanent întreprinderea la un grad real de autonomie financiară. Rata autonomiei financiare (RAF) a firmei se determină cu ajutorul relaţiei: 
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în care: Kpr – capitalul propriu; Kpe – capitalul per​ma​nent; Kî – capitalul împrumutat; Dt – datorii totale (total pasiv).

Autonomia financiară a întreprinderii este dată, în special, de volumul capitalului propriu, ce însumează capitalul social, fondurile cu scop determinant şi consumabil, cât şi profitul nerepartizat, acolo unde el există. Ponderea cea mai mare, în ambele cazuri, revine fondurilor consumabile şi capitalului social (sau nominal).

c) Economic, conceptul de capital ca factor de producţie (capital real, pro​duc​tiv, tehnic, fizic) se delimitează de ceilalţi factori de producţie şi de capitalul li​chid (bănesc sau financiar). El reprezintă ansamblul bunurilor economice acumulate, reproductibile, a căror utilizare face posibilă, prin reintroducerea lor în producţie, spo​rirea randamentului factorilor primari de producţie. El se constituie din acele bu​nuri, produse prin muncă şi acumulate (economisite), care nu sunt supuse con​su​mului final, ci sunt utilizate de întreprinderi pentru lărgirea activităţii economice, res​pectiv pentru mărirea profitului.

STRUCTURA, DINAMICA ŞI STAREA CAPITALULUI FIX

Capitalul productiv (real, tehnic) reprezintă partea din patrimoniul (averea) fir​mei, ce se concretizează în utilizările în procesul de producţie. Acesta se împarte în: imobilizările corporale (capital fix, mijloace fixe) şi active circulante (ca​pital circulant).

Capitalul fix (imobilizări corporale) reprezintă acea parte a activului unei firme care participă la mai multe cicluri de producţie, fără a-şi modifica forma lor iniţială, consumându-se şi diminuându-şi valoarea în mod treptat, prin trans​fe​rarea acestora asupra noilor produse, lucrări sau servicii. 

Capitalul circulant reprezintă acea parte a unei firme, ce se con​cre​tizează în: materii prime, materiale, stocuri pe di​ferite stadii ale lanţului de producţie pen​tru evitarea întreruperilor şi a salturilor în activitate.

Împărţirea capitalului real (tehnic), în capital fix şi capital circulant are la bază mai multe criterii şi anume: modul de participare a diferitelor elemente de capital la producerea bunurilor; felul în care se consumă în procesul de producţie; modalităţi de înlocuire, în momentul când sunt consumate şi uzate.

Reglementarea conţinutului capitalului real se face de către Legea nr. 15 din 24 martie 1994 cu completările ulterioare, privind amortizarea capitalului imobilizat în active corporale şi ne​cor​porale.

În abordarea capitalului ca factor de producţie, interesează în această parte a lucrării doar ciclul exploatare – fabricare, în cadrul căruia, capitalul productiv, în procesul mişcării sale funcţionale, parcurge un circuit alcătuit din trei stadii (apro​vizionare - producţie - desfacere) şi ia trei forme funcţionale: (bani, bunuri – capital sau producţie şi marfă).

Delimitarea şi definirea conţinutului şi existenţei simultane a capitalului productiv al întreprinderii şi mişcarea lui prin cele trei stadii (specialiştii acceptă că stadiului I îi corespunde faza de aprovizionare, stadiul II faza de producţie şi stadiul III desfacerea) poartă denumirea de circuitul capitalului.
Continuarea activităţii economice obligă întreprinderile industriale la reluarea neîntreruptă a circuitului capitalului, proces definit şi cunoscut sub numele de rotaţia capitalului, care înseamnă, în fond, asigurarea fluidizării circuitului capi​ta​lului industrial, ca proces periodic, repetabil, din momentul avansării capitalului şi până în momentul întoarcerii lui la întreprinzător. Timpul necesar pentru parcurgerea unui circuit complet al capitalului, exprimat în zile, constituie durata unei rotaţii (tr) sau viteza de rotaţie. Timpul de rotaţie este alcătuit din timpul de producţie (tp) şi timpul de circulaţie (tc). Prin urmare, timpul rotaţiei se determină cu relaţiile:

tr = tp + tc
tc =  ta + td
în care: ta – timpul de aprovizionare; td – timpul de desfacere.

Viteza de rotaţie a capitalului depinde, în special, de durata de viaţă a fiecă​rei componente a capitalului productiv. În general, cu cât ponderea capitalului fix în to​talul capitalului întreprinderii este mai ridicată, cu atât viteza de rotaţie a lui este mai mică şi invers. Aşadar, viteza de rotaţie a capitalului depinde de două grupe de factori:

· factori ce ţin de structura capitalului productiv;

· timpul de producţie şi circulaţie.

În cadrul resurselor productive, un rol esenţial îl deţin imobilizările cor​po​ra​le, atât din punct de vedere al ponderii pe care o deţin în valoarea patrimonială a fir​mei, cât şi ca urmare a faptului că în funcţie de acestea se determină capacitatea de pro​​duc​ţie. În acelaşi timp, imobilizările corporale reprezintă o resursă scumpă şi, ca ata​re, se impune folosirea lor eficientă.

 Prin urmare, ne propunem, în continuare, prezentarea acelor as​pecte care au va​​labilitate generală, şi anume:

· structura, dinamica şi starea fizică a capitalului fix;

· uzura şi amortizarea capitalului fix;

· durata optimă de funcţionare a capitalului fix;

· repararea şi modernizarea mijloacelor fixe;

· eficienţa utilizării capitalului fix.

Capacitatea de producţie se determină în funcţie de partea activă (trans​for​ma​toa​​re) a capitalului fix şi, de aceea, se impune cunoaşterea şi analiza structurii aces​tor active, care se face folosind indicatorii de structură, determinaţi cu relaţiile:
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în care: Is – indicator de structură; Ki – capitalul fix din structura „i”; %Ck – creşterea relativă de capital fix.

Dinamica capitalului fix reprezintă evoluţia în timp, atât în expresie absolută, cât şi relativă, ca urmare a modificărilor de volum şi valoare intervenite prin intrări, ieşiri şi reevaluări petrecute la nivelul fiecărui element sau al întregului. Analiza di​na​mi​cii capitalului fix se poate face la un moment dat sau într-un interval de timp, astfel:

· în mărime absolută, evoluţia în timp a modificărilor produse în valoarea capitalului fix se determină cu relaţia:
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în care: (Kf – modificarea absolută a valorii capitalului fix; Kf0 – valoarea ca​pi​ta​lului fix la începutul anului; Kfi – valoarea capitalului fix pus în func​ţiune în cursul anului; Kfe – valoarea capitalului fix scoasă din func​ţiune în timpul anului.

· în mărime relativă, evoluţia capitalului fix se determină cu relaţia:
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Structura şi dinamica capitalului fix sunt condiţionate în realitate de starea fizică a acestuia, respectiv de uzura fizică şi uzura morală.

Starea fizică a capitalului fix, care exprimă calitatea tehnică a mijloacelor de producţie, influenţează randamentul şi eficienţa şi, de aceea, trebuie cunoscută, în care scop se folosesc coeficienţii (indicii) următori: coeficientul stării de utilitate (Kut); coeficientul uzurii sau deprecierii (Ku); coeficientul înnoirii sau intrărilor (Kî); coeficientul ieşirilor (Ke). Aceşti indicatori se determină cu relaţiile:
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în care: Kr – valoarea rămasă (neamortizată) a capitalului fix; Ki – valoarea de in​trare (contabilă) a capitalului fix sau valoarea rămasă (Kr); A – mărimea uzurii (amortizării); Kn(Ks) – valoarea punerilor în funcţiune (scoaterii) în anul „t”; K’i – va​loa​rea capitalului fix la începutul anului.

Uzura capitalului fix reprezintă pierderea caracteristicilor tehnico-func​ţio​na​le a mij​​loacelor fixe, ce are loc o dată cu trecerea timpului, atât prin folosirea, cât şi prin ne​​fo​lo​sirea lor. Acest proces este cauzat de un complex de factori ca: natura şi ca​​lita​tea ca​pi​ta​lului fix, respectiv natura obiectelor muncii prelucrate; calificarea sa​la​​ria​ţi​lor care fo​lo​sesc capitalul fix; modul de folosire; condiţiile atmosferice; gradul de mobilitate.

Uzu​ra teh​nică (fizică şi morală) a capitalului fix îmbracă mai multe forme (me​canică, chi​mică, de rodaj, normală, anormală – accidente etc.) şi are o evoluţie des​​cres​că​toa​re în timp, aşa cum se prezintă în figura 1 (în care: U – utilitatea ca​pi​ta​lului fix; R – randamentul ca​pi​ta​lului fix; i – iniţial; M – momentul scoaterii din func​ţiune, DNU – durata normală de utilizare).







Fig. 1. Evoluţia uzurii capitalului fix

Reprezentarea din figura 6.1. evidenţiază faptul că utilitatea (valoarea de între​buin​ţare) capitalului fix (U) scade cu trecerea timpului, precum şi randamentul (R) aces​tuia, în raport cu randamentul iniţial.

Importanţa cunoaşterii gradului de uzură a fiecărui element ce formează ca​pi​talul fix derivă din aceea că poate sta la baza unor decizii fundamentale în domeniul utilizării factorilor de producţie şi fundamentării volumului de activitate. De aceea, se im​pune cunoaşterea stării fizice a mijloacelor fixe, care se face folosind un sistem de in​dicatori, ce au la bază o serie de criterii pentru aprecierea uzurii. Dintre aceşti in​dicatori menţionăm:

a) Uzura fizică după durata consumată (Ufc) se determină prin raportarea duratei de serviciu consumate (DSC) la durata normală de utilizare (DNU):
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în care: DUR – durata de uzură rămasă.

b) Uzura fizică după metoda statistică (Ufs) se determină prin raportarea fondului de amortizare (FA) la valoarea iniţială (Vi) a mijloacelor fixe (i – anul):
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c) Uzura morală în funcţie de influenţa productivităţii factorilor de producţie (Uw1) se determină cu relaţia:
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în care: Uw1 – uzura morală de forma “1”; Iw – indicele de creştere a produc​ti​vităţii factorilor de producţie

d) Uzura morală în funcţie de influenţa programului tehnic (Uw2) se de​ter​mină cu relaţia: 

Uw2 = (Pn – ( Pv

în care: Uw2 – uzura morală de forma „2”; (P – sporul de profit obţinut cu uti​lajul nou (n) şi utilajul vechi (v).

Amortizarea capitalului fix este expresia bănească a uzurii fizice, care se trans​feră asupra produselor şi se constituie în vederea înnoirii mijloacelor fixe. Ea se calculează din momentul punerii în funcţiune şi până la recuperarea integrală a va​lorii mijloacelor fixe. Valoarea neamortizată se suportă din rezultatele financiare ale firmei şi afectează profitul.

Amortizarea este privită economic, ca element de cost şi financiar, ca sursă de autofinanţare a firmei, până în momentul folosirii ei la reînnoirea mijloacelor fixe uzate. Ea se determină în baza a trei elemente tehnice: durata normală de utilizare (DNU), respectiv durata de utilizare rămasă (DUR), valoarea de amortizat (va​loa​rea medie anuală) şi normele de amortizare (Na), folosind relaţiile:
A = Na ( Vma
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în care: A – suma anuală a amortizării; Nap(N’ap) – norma proporţională de amor​tizare în cazul DNU şi DUR; DSC/DSN – durata de serviciu con​su​mată şi durata de serviciu normată (pentru mijloace fixe intrate în patrimoniu înain​te de 31.12.1993); Ki – coeficient stabilit prin lege (1,5; 2; 2,5) în func​ţie de DNU; Via – valoarea de achiziţie la începutul anului; Vi – va​loarea absolută a intrărilor; Ve – valoarea absolută a ie​şi​rilor; t(t’) – nu​mărul lunilor de funcţionare (nefuncţionare) din anul res​pectiv; T – nu​mă​rul lunilor dintr-un an (12); Nad – norma de amortizare de​gresivă (re​gre​sivă); Naa – norma de amortizare accelerată; Vma – va​loa​rea de achiziţie.

Normele de amortizare prezentate mai sus definesc cele trei regnuri (politici) de amortizare care sunt în funcţie de mai mulţi factori, şi anume: legislaţia în domeniu; situaţia economico-financiară a firmei; evoluţia cererii la produsele firmei etc. Aceste politici sunt: politica de amortizare liniară; politica de amortizare degresivă; politica de amortizare accelerată; politica de amortizare progresivă.
Evoluţia fondului de amortizare şi a valorii rămase (Vr) în urma procesului de amortizare se prezintă în graficul din figura 2. (Va – valoarea de amortizat; Al – amortizarea proporţională; Ap – amortizarea progresivă; Ad – amortizarea degresivă).


Fig. 2. Evoluţia fondului de amortizare şi a valorii rămase

Calculul fondului de amortizare ce urmează a se prelua din rezultatele eco​nomice porneşte de la fenomenul de transfer de valoare din capitalul fix în produs, ca urmare a uzurii fizice. După a evoluţie rapidă, în perioada de rodaj şi adaptare la condiţiile de producţie, uzura avansează lent, iar spre sfârşitul vieţii economice, uzura fizică avansează rapid. Funcţia uzurii fizice evoluează conform graficului din figura 3. (I - rapid; II – lent; III - rapid).

Amortizarea diferă, de uzura fizică datorată participării capitalului fix la pro​duc​​ţie, ea trebuie să ţină cont şi de acţiunea uzurii fizice datorate factorilor  naturali (uzu​ra fizică II), cât şi de manifestarea uzurii morale mai devreme de îndeplinirea du​ra​tei normale de func​ţionare. În aceste condiţii scoaterea din funcţiune mai devreme im​plică o repartiţie fi​nan​ciară superioară transferului real de valoare. De aceea, me​to​dele de amortizare prac​ti​ca​te sunt aprobate prin lege. După cum reiese din repre​zen​ta​rea grafică din figura 4., pentru a evita pierderile cauzate de acţiunea factorilor na​turali şi a progresului tehnic se impune amor​tizarea mai rapidă a respectivelor mij​loa​ce fixe. Astfel, în prima parte a perioadei nor​male de utilizare (DNU1) se re​cu​pe​rează întreaga valoare a capitalului fix, urmând ca în a doua perioa​dă (DNU2) acesta să satisfacă un “serviciu gratuit”, perioadă corespunzătoare apa​riţiei uzurii morale.










        Fig. 3. Evoluţia uzurii fizice                  Fig. 4. Evoluţia amortizării 
şi uzurii fizice
În România, amortizarea capitalului imobilizat în active corporale şi necor​po​rale este reglementată prin Legea nr. 54/24.03.1994 şi H.G. nr. 266/10.05.1994 pen​tru aprobarea clasificării şi a duratelor nominale de funcţionare a mijloacelor fixe, pre​cum şi normele metodologice de aplicare a Legii nr. 15/1994, privind amor​tizarea capitalului imobilizat în active corporale şi necorporale. Dacă din punct de vedere economic, amortizarea este procesul de repartizare a unui cost, din punct de vedere financiar, amortizarea este o tehnică de finanţare a reînnoirii imobilizărilor.

Activele imobilizate fixe sunt evaluate şi înregistrate în contabilitate, la una din valorile: 

· valoarea de cumpărare, care reprezintă efortul financiar făcut de so​cie​ta​tea co​mercială pentru intrarea unui activ imobilizat în patrimoniu şi se bazează pe pre​​ţul de achiziţie, cheltuieli cu fiscalitatea, transportul, co​misioanele; 

· valoarea eco​no​mică, este dată de valoarea actualizată a fluxurilor nete de trezorerie pe care uti​li​za​rea activelor respective o poate genera; 

· valoarea de piaţă, reprezintă valoarea ce se poate stabili cu prilejul li​chi​dării activului respectiv sau sub aspectul costului de în​lo​cui​re, ţi​nând seama de gradul de uzură, de îmbunătăţirile tehnice ale noilor pro​duse similare.
Având în vedere că aceste active sunt procurate la date diferite, valori de in​ventar diferite şi regimuri de amortizare diferite, se pune problema reevaluării lor pen​tru ca amortizarea să fie reală. Acest proces este necesar, ca urmare a mo​di​fi​cărilor ce au avut loc în nivelul preţurilor, a utilizării acestor mijloace în alt regim de​cât cel stabilit iniţial (normat), cât şi ca urmare a discordanţei care apare între amor​tizare şi uzură. Dintre tehnicile de reevaluare a mijloacelor fixe men​ţio​năm: a) corec​ta​rea valorii de intrare cu un indice de preţuri specific familiei de bu​nuri căreia îi aparţine componenta de mijloc fix; b) corectarea valorii de intrare cu in​dicele care ex​primă variaţiile nivelului general al preţurilor.

Reevaluării este supusă şi valoarea rămasă, care se actualizează după relaţia:
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în care: Var – valoarea actualizată rămasă; DNR – durata rămasă; DNC – durata consumată; DNU – durata normală de utilizare (=DNR+DNC); Via  –  valoarea de achiziţie la începutul anului.

UTILIZAREA ŞI EFICIENŢA FOLOSIRII  CAPITALULUI FIX

Utilizarea activelor fixe ridică, pentru economia şi practica economică, două pro​bleme esenţiale, şi anume:

Utilizarea raţională a activelor fixe este reflectată de raportul de inter​con​di​ţio​nare dintre efectul economico-social util obţinut prin punerea în funcţiune a mij​loa​celor fixe şi efortul depus de firmă în acest sens. Aceasta este forma concretă de manifestare a principiului raţionalităţii, care înseamnă determinarea la nivelul firmei a indicatorilor care exprimă eforturile (cheltuielile) făcute şi efectele (rezultatele) ob​ţinute prin utilizarea unui anumit volum de mijloace fixe. Ea este determinată de următorii factori:

( nivelul ridicat al costului acestui factor de producţie şi tendinţa de a se scumpi pe piaţă;

( ponderea importanţei a acestui factor de producţie în totalul celor uti​lizaţi;

( influenţa hotărâtoare pe care o are asupra volumului de produse şi a cos​tului produselor.

Utilizarea eficientă a activelor fixe evidenţiază relaţia dintre rezultatele ob​ţi​nute în urma exploatării acestora şi cheltuielile efectuate de firmă în acest scop. În acest sens se cer a fi îndeplinite, cumulativ, următoarele condiţii:

( rezultatele obţinute să satisfacă nevoile sociale reale;

( rezultatele înregistrate să asigure obţinerea unui anumit câştig (profit);

( menţinerea unui echilibru viabil pentru firmă, pe termen lung.

Utilizarea eficientă a activelor fixe presupune a se acţiona în următoarele direcţii:

a) Utilizarea extensivă presupune prelungirea duratei de funcţionare a ac​ti​ve​lor fixe cu efecte asupra sporirii volumului de producţie. Căile de folosire ex​ten​sivă, care dau rezultate la nivelul firmei, sunt: creşterea numărului de schimburi în fo​losirea ca​pitalului fix; reducerea caracterului sezonier a activităţii unor firme; re​du​cerea opri​rilor pentru reparaţii şi a opririlor accidentale (neprogramate); asigurarea unei struc​turi corespunzătoare a capitalului fix; folosirea întregului capital fix din do​tare; asi​gurarea forţei de muncă la volumul şi în structura necesare funcţionării uti​la​je​lor, in​stalaţiilor etc.; îmbunătăţirea organizării producţiei şi a muncii; folosirea unor me​tode mo​derne ale managementului producţiei.

Utilizarea extensivă a activelor fixe se apreciază cu ajutorul coeficientului de utilizare extensivă (Ke), determinat cu una din relaţiile:
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în care: Te – timp efectiv de funcţionare; Td – timp disponibil; Tr – timp pen​tru reparaţii; Uf – utilaje în funcţiune; Ue – utilaje existente; Tc  –  timp calendaristic.

b) Utilizarea intensivă înseamnă mărirea volumului de bunuri şi servicii (a pro​duc​ţiei) în aceeaşi unitate de timp, pe baza aportului rezultat din exploatarea ace​lo​raşi capacităţi de fabricaţie, dar încărcate la parametrii proiectaţi. Căile de folosire in​ten​​sivă au rolul de a potenţa creşterea şi consolidarea performanţelor unei firme în va​lo​ri​fi​carea superioară a potenţialului tehnico-economic prin: creşterea vitezelor de pre​​lu​cra​re la limitele admise; buna întreţinere şi reparare; folosirea unor S.D.V.-uri co​​res​​​punzătoare; îmbunătăţirea calităţii materiilor prime prelucrate; reducerea tim​pu​lui de mers inutil; reducerea opririlor mici; introducerea progresului tehnic; realizarea unei struc​turi optime a producţiei, pentru a încărca mai bine utilajele etc.

Utilizarea intensivă a activelor fixe se apreciază cu ajutorul coeficientului uti​​​lizării intensive (Ki), determinat cu relaţia:
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în care: Ki – producţia orară (randamentul); Q – producţia obţinută; N – nu​mă​rul de utilaje; Td  –  timp disponibil.

Eficienţa activelor fixe reflectă legătura dintre rezultatele obţinute de firmă şi efor​turile depuse în acest sens, concretizate în consumul de capital fix. În cazul aces​tui factor de producţie se poate vorbi de eficienţa în dublu sens, şi anume:

a) Eficienţa tehnică măsurată cu ajutorul unor indicatori de natură tehnică re​fe​ri​tori la: consumuri specifice de energie pentru obţinerea unor temperaturi şi pre​siuni; vi​teza de prelucrare; randament; durabilitate; fiabilitate; precizie; greutate spe​cifică etc.

b) Eficienţa economică reprezintă capacitatea activelor fixe de a produce re​zul​tate economice utile, într-o anumită cantitate şi calitate. Aprecierea eficienţei eco​no​mi​ce se face avându-se în vedere următoarele criterii: obţinerea de produse şi ser​vi​cii cu un consum unitar cât mai mic de muncă vie şi trecută; reducerea timpului ca​len​da​ristic de realizare a produselor şi serviciilor; reducerea cantităţii de muncă imo​bilizată.

Eficienţa activelor fixe (tehnică şi economică) se exprimă cu ajutorul unui sis​tem de indicatori, dintre care menţionăm:

( coeficientul de folosire a timpului mecanic al activelor fixe (Km):
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în care: Tm – timp mecanic; Qe – producţia efectivă; Qt – producţia totală.

( producţia obţinută la 1.000 u.m. active fixe (q):
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în care: 
KF  – active fixe; Q – producţia globală sau netă.

( valoarea adăugată la 1.000 u .m. active fixe (Va):
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· rentabilitatea capitalului fix (RKf) determinată astfel:
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· productivitatea capitalului fix (WKf) determinată cu relaţia:


[image: image20.wmf]fi

Kf

K

Q

W

=


· coeficientul capitalului fix sau necesarul relativ (CKf) se determină cu relaţia:
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Efectele folosirii eficiente a activelor fixe se concretizează în următoarele: spo​ri​rea volumului de producţie [(Q = (q1 – q0)KF1]; creşterea productivităţii muncii [(W = (q1 – q0)Iz]; reducerea costurilor de producţie [(Cp = (Cp0 – Cp1)/Cp0]; creş​te​rea profitului [(P = (P1 – P0)/P0]; eliberarea de investiţii. (Iz – indicele înzestrării muncii etc.

Utilizarea mijloacelor fixe face ca ele să-şi piardă din performanţele lor teh​ni​ce sau să se defecteze din diferite cauze. Ca urmare, se pune problema intervenţiei pen​​tru menţinerea sau readucerea acestora în stare de funcţionare, proces ce se rea​li​zează prin activitatea de reparaţii şi mentenanţă. În funcţie de o serie de criterii (rata de​fectării, caracterul apariţiei defectelor – brusc sau progresiv, efectele căderilor – ma​​jore sau minime) se disting trei tipuri de intervenţii (mentenanţă), şi anume:

( corectivă (de depanare) se caracterizează prin intervenţii efectuate în mo​​mentul apariţiei avariei (întreruperea funcţionării);

( preventivă („profilactică”) constă în efectuarea lucrărilor de întreţinere şi re​paraţii înainte de apariţia căderilor (se prezintă în două variante: la da​te fixe sau la in​tervale variabile, în funcţie de constatatori);

( complexă (mixtă) are în vedere aplicarea unor măsuri combinate de men​​tenanţă preventivă şi corectivă.

Cheltuielile ocazionate de activitatea de mentenanţă pot fi concretizate într-un ele​ment de cheltuială denumit „cheltuieli cu întreţinerea şi funcţionarea utilajelor” (CIFU).

Eliminarea efectelor uzurii fizice şi morale se face şi prin activitatea de re​pa​raţii şi modernizări, activităţi subordonate cerinţelor de eficienţă economică. Ast​fel, eficienţa economică generată de activitatea de reparaţii (Er) şi de cea de mo​der​nizare (Em) se exprimă prin relaţiile:
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Qm(cuo – cum)> Cm
în care: Cr – cheltuieli cu efectuarea reparaţiilor; E – efectele utile obţinute (vo​lumul fizic al producţiei; valoarea producţiei, profitul etc.) cu ca​pi​ta​lul fix, după şi înaintea reparării; Qm – volumul anual al pro​duc​ţiei obţinute după modernizare; cu – cheltuieli pe unitatea de produs înain​te, res​pec​tiv după modernizare; Cm – cheltuieli totale cu mo​der​ni​zarea.

Dacă din punct de vere tehnic (fizic), prin reparaţii, se poate reface, timp îndelungat, valoarea de întrebuinţare a mijloacelor fixe, sub aspect economic, există o limită superioară, 
dată de următoarea relaţie: Cr/Vr ( 1

Prin urmare, în momentul în care Cr = Vr se recomandă înlocuirea mijloacelor fixe, nu repararea lor.

Modernizarea mijloacelor fixe se face pentru atenuarea efectelor cauzate de uzu​ra fizică şi morală şi se recomandă a se efectua concomitent cu reparaţiile capi​tale, deoarece se reduc substanţial eforturile ocazionate de această acţiune.

Modernizarea se impune şi din considerente economice, care arată că posi​bi​lităţile de înlocuire a mijloacelor fixe cu altele noi este limitată, ca atare, pe această cale, se asigură creşterea eficienţei activelor fixe din funcţiune.

 structura şi necesarul CAPITALULUI CIRCULANT

Active circulante sunt formate din acea parte a capitalului firmei concretizat în resurse materiale şi băneşti care se transformă şi consumă în întregime într-un ci​clu de producţie după fiecare circuit economic, transferându-şi, dintr-o dată, va​loa​rea sa asupra noului produs. În cadrul lui sunt cuprinse stocurile de materii prime, ma​​teriale de bază şi auxiliare, energia, combustibilul, apa, semifa​bri​cate, resursele bă​​neşti etc. La modul general, ele sunt alcătuite din stocuri, valori rea​lizabile pe ter​​men scurt şi valori disponibile. În economiile moderne, conţinutul concret al ac​ti​ve​​lor circulante s-a diversificat, concretizându-se în:

· materii prime, combustibili, mărfuri, produse finite, semifabricate; am​​​ba​​laje, animale; obiecte de inventar de mică valoare sau scurtă du​ra​tă, echi​pamentul – îmbrăcămintea şi materialele de protecţie etc.

· drepturi de creanţe sau de decontări (clienţi, produse şi lucrări fac​tu​ra​te şi livrate, decontări cu acţionarii sau asociaţii, debitori, efecte co​mer​ciale de primit);

· mijloace băneşti sau lichidităţi (numerar în casă, disponibilităţi în con​turi din bancă, acţiuni proprii, valori mobiliare de plasament etc.)

Activele circulante se deosebesc de alte elemente patrimoniale prin următoa​rele caracteristici: 

a) Reprezintă orice obiect tangibil sau creanţă–intangibilă, care pot fi evaluate pecuniar şi se află în proprietatea unei persoane juridice sau fizice; 

b) Reprezintă o parte a bilanţului întreprinderii în care se reflectă utilizarea resurselor ca mijloace economice; 

c) Oferă o imagine a existenţei materiale mai puţin durabilă a capitalului real şi sunt ordonate în funcţie de transmiterea valorii lor, pe fazele circuitului de exploatare, în funcţie de gradul lor de lichiditate; 

d) Activele circulante se află într-o continuă fluenţă valorică, care îşi schim​bă forma materială şi utilitatea (bani, marfă, creanţe, bani) în cadrul cir​cui​tului economic; 

e) Perioada de rotaţie, în care trebuie să fie consumate, este de re​gulă, scurtă, mai mică de un an.

În funcţie de stadiile procesului de exploatare, activele circulante se întâlnesc: 

· în stadiul de aprovizionare (materii prime, materiale auxiliare, combus​tibili, energie, apă tehnologică etc.); 

· în sfera producţiei propriu-zise (produse finite, semifabricate, pro​duc​ţie neterminată etc.); 

· în stadiu de comercializare (produse finite sub formă de mărfuri, li​chi​di​tăţi băneşti etc.)

Partea activelor circulante aflate pe stadii ale lanţului producţiei – materii pri​me, materiale, combustibil, energie, semifabricate etc. – asigură continuitatea pro​ce​sului de producţie şi poată denumirea de capital circulant.
Stocurile îndeplinesc funcţia de regularizare, prin absorbţia decalajelor între flu​xul de vânzare şi cel de reaprovizionare, între vânzare sau consum, pe de o parte, şi producere sau achiziţie, pe de altă parte, care se derulează în ritmuri diferite. De ase​menea, prin intermediul stocurilor se realizează şi funcţia de protecţie, ca urmare a factorilor aleatori, întâmplători. În acelaşi timp, stocurile presupun imobilizări de fon​duri băneşti, de aceea trebuie determinat un nivel raţional al acestora şi ren​ta​bi​li​zarea lor.

Corespunzător stocului curent, de siguranţă, de condiţionare etc., există in​ter​vale de timp aferente, dintre care unele se determină matematic sau contractual, şi anu​me: intervalul între două aprovizionări consecutive (tc); intervalul pentru stocul de siguranţă (ts); intervalul pentru stocul de condiţionare (tti), etc. Relaţiile de calcul ale acestor intervale sunt:
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în care: tc – intervalul mediu între două aprovizionări consecutive; qai – can​ti​ta​tea aprovizionată în momentul “i”; tai – intervalul realizat (efectiv) în​tre două aprovizionări; ts – intervalul mediu de siguranţă; (t – aba​terea de timp între intervalul dintre două aprovizionări şi in​ter​va​lul mediu [intervalul între două aprovizionări – intervalul mediu (tc)]


Dimensionarea stocurilor este punctul de plecare în determinarea fondurilor băneşti acoperitoare. Volumul stabilit, reprezintă baza unor relaţii financiare oca​zio​nate de autofinanţare, creşteri de capital prin noi emisiuni de acţiuni sau de împrumut pe termen scurt, bancare şi/sau comercial.


Necesarul de fonduri trebuie astfel dimensionat, încât să stimuleze între​prin​de​​rea în folosirea cât mai eficientă a acestor valori, în mobilizarea tuturor factorilor ca​re să conducă la accelerarea vitezei de rotaţie, pentru reducerea absolută sau re​la​tivă a stocurilor. De asemenea, necesarul de stocuri trebuie să exprime nevoile reale de fonduri. Abaterile de la criteriul realităţii duc la greutăţi financiare ca: imobilizări în cazul supradimensionării necesităţilor, nerealizarea volumului activităţii în cazul sub​​dimensionării lor etc.


Dimensiunea stocurilor şi, în prealabil a necesarului de capital acoperitor, se rea​​lizează prin mai multe metode: metoda globală (extrapolării sau sintetică); metoda stan​​dard (metoda termenilor de plată); metoda analitică ş.a.


Una din problemele rentabilizării activităţii firmei este optimizarea in​ves​ti​ţii​lor în capitalul circulant. În acest sens se impune a se preciza indicatorii prin care ca​​pitalul circulant influenţează nivelul eficienţei economice a întreprinderii.
FUNDAMENTAREA NIVELULUI PRODUCTIV AL FIRMEI

Nivelul productiv al firmei este determinat în funcţie de partea activă (trans​for​matoare a mijloacelor de producţie, urmărindu-se două obiective: 

· realizarea obiec​tivului strategic al firmei (obţinerea de profit); 

· satisfacerea cerinţelor pieţei în cantitatea, structura şi calitatea cores​pun​zătoare.

Obţinerea profitului se află sub influenţa strategică a firmei în această direc​ţie, şi anume: maximizarea profitului şi serviciile create (prestate), respectiv maxi​mi​za​rea pro​fitului pe termen lung, prin creşterea volumului vânzărilor pe seama re​du​cerii preţului unitar la bunurile şi serviciile respective. Prin urmare, se impune fun​da​men​​tarea unui nivel productiv (grad de utilizare a capacităţii de producţie) al firmei, care să corespundă, în primul rând, programului de rentabilitate, iar, în al doilea rând, să per​mită maximizarea profitului sau vânzărilor. Rezolvarea primei probleme pre​su​pune folosirea metodei „pragului de ren​tabilitate”, care, în funcţie de variabilitatea ele​mentelor luate în calcul, se prezintă în două variante:

a) Pragul de rentabilitate liniar este o metodă care permite determinarea punc​tului (PR) în care veniturile din vânzări (CA) egalează costurile de producţie. Alt​fel spus, punctul la care firma începe să devină rentabilă. Determinarea pragului de rentabilitate presupune rezolvarea următorului sistem de ecuaţii:
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în care: VT – veniturile totale din încasări; CT – cheltuielile totale ce stau la ba​za obţinerii VT;  pu – preţul unitar; Cft- costurile fixe totale; Cvu – cos​turile variabile unitare; Qf,v – producţia (exprimată în unităţi fizice şi valorice).

La nivelul pragului de rentabilitate (PR), VT = CT, ceea ce înseamnă că volumul producţiei în pragul de rentabilitate este:
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Întrucât, la un moment dat unele costuri fixe ale firmei (amortizare) nu re​pre​zintă, practic, ieşiri de numerar, se pune problema determinării pragului de ren​ta​bi​litate fără a lua în considerare aceste ieşiri (A), caz în care relaţiile de mai sus devin:
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Nivelul pragului de rentabilitate (Q’), în acest caz, este inferior nivelului cal​culat cu relaţia anterioară (Q), ca urmare a diminuării costurilor fixe totale. Ca ur​mare, volumul producţiei de la care firma intră în zona profitabilităţii este mai mic.

Pragul de rentabilitate şi gradul (coeficientul) de utilizare a capacităţii de producţie (K) se prezintă în graficul din figura 5. 









Fig. 5. PR şi K în cazul cererii inelastice

Gradul de utilizare a capacităţii de producţie se determină pornind de la următorul sistem de ecuaţii:
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în care: CP – capacitatea de producţie

În baza celor de mai sus putem concluziona că K(K’) este coeficientul (gradul) de uti​lizare a capacităţii de producţie în pragul de rentabilitate, în cazul unei cereri inelastice.

b) Pragul de rentabilitate nonliniar are la bază o cerere elastică (preţul se reduce o dată cu creşterea cererii)
 şi pune în evidenţă zonele de profit şi pierdere în cazul în care variabilele luate în calculul PR se modifică în timp. Este vorba, de fapt, de mai multe praguri de rentabilitate, primul concretizat în costuri în creştere şi venituri în creştere, dar creşterea veniturilor din încasări este superioară creşterii ocazionate, iar al doilea este caracterizat de costuri în creştere şi venituri în creştere, dar creşterea costurilor este superioară creşterii veniturilor. Această evoluţie este prezentată în figura 6., iar cele două praguri sunt PR1 şi PR2.











Fig. 6. PR şi K în cazul cererii elastice
Evoluţiile VT şi a CT sunt posibile, în varianta prezentată, datorită faptului că în​treprinzătorii, din dorinţa de a vinde un volum mai mare de produse reduc preţul de vân​z​are unitar, care este în raport invers proporţional cu volumul producţiei şi, ca atare, se ajunge la cel de-al doilea punct critic (PR2), de la care firma intră în zonă falimentară.

Coeficientul de utilizare a capacităţii de producţie, corespunzător celor două pra​guri, se determină cu relaţiile:


[image: image31.wmf])

c

(p

CP

C

K

;

)

c

(p

CP

C

K

vu

u

2

ft

2

vu

u

1

ft

1

-

=

-

=


Rezolvarea celei de-a doua probleme, presupune determinarea gradului de utili​zare a capacităţii de producţie care să permită maximizarea profitului sau vân​zărilor. Această problemă se pune în cazul unei cereri elastice, iar soluţiile se deduc pe cale matematică, folosind calculul diferenţial. În acest caz, putem vorbi de grade de utilizare a capacităţii de producţie, care reprezintă soluţii la următoarele probleme:

( maximizarea profitului pe unitatea de produs;

( maximizarea volumului vânzărilor care asigură maximizarea masei profitului.

Reprezentarea din figura 8.6. ne permite să menţionăm nivelul producţiei (Qm) şi coeficientul capacităţii de producţie (Km) la care se maximizează profitul pe unitate de produs, precum şi nivelul producţiei (Q2) şi coeficientul utilizării capacităţii de producţie (K2) la care se maximizează volumul vânzărilor (QM, KM).

Satisfacerea cerinţelor pieţei, în cantitatea, structura şi calitatea cores​punzătoare presupune un anumit grad de flexibilitate a ofertei pe piaţă şi existenţa unei anumite rezerve de capacitate. De fapt, flexibilitatea capacităţii de producţie este o consecinţă a rezervei de capacitate. Ea se poate manifesta atât ca urmare a creşterii cererii, cât şi ca urmare a reducerii cererii, raportată la o situaţie considerată normală.

Flexibilitatea, respectiv rezerva de capacitate, poate să fie atât de natură ex​ten​sivă, cât şi de natură intensivă. De aceea, ele trebuie identificate şi valorificate la ne​voie, în scopul menţinerii segmentelor de piaţă şi/sau a clientelei sau chiar câş​tigarea a noi segmente de piaţă şi/sau clientelă. În acest scop, al folosirii flexibilităţii în men​ţinerea capacităţii concurenţiale, întreprinzătorii trebuie să se bazeze pe exis​tenţa unor premise de comportament, considerate drept obiective strategice per​manente, şi anume:

( preţul (costul de producţie) reprezintă elementul esenţial al com​pe​ti​ti​vităţii, chiar dacă, în ultimul timp, calitatea a devenit din ce în ce mai mult un criteriu esen​ţial de apreciere a acestei lupte;

( folosirea eficientă a potenţialului productiv va permite firmei să ofere pe pia​ţă bunuri şi servicii la cel mai mic cost şi, deci, reprezintă un cri​teriu de dimensionare a volumului de producţie (ofertei).

NIVELUL DE ACTIVITATE ŞI DIMENSIONAREA
NECESARULUI DE RESURSE PRODUCTIVE

Determinarea nivelului de activitate constituie o etapă esenţială în acti​vi​ta​tea fir​mei, pentru că, pe de o parte, activitatea acesteia trebuie să satisfacă o anumită ce​rere pe piaţă, iar, pe de altă parte, nivelul de activitate reprezintă o modalitate de va​lo​rificare a anumitor oportunităţi pe piaţă.

Nivelul de activitate este în legătură directă cu potenţialul firmei, concretizat în a dispune şi a consuma resurse tehnice, materiale, umane şi financiare. Prin urmare, o eta​pă preliminară în determinarea nivelului de activitate este funda​men​ta​rea po​ten​ţialului firmei, care presupune următoarele:

( determinarea capacităţii de producţie, care este legată de specificul pro​​duc​ţiei şi influenţată de un complex de factori. Această problemă a fost tratată în ca​pi​tolul patru al prezentei lucrări şi, de aceea, nu ne vom re​feri la alte aspecte;

( stabilirea capacităţii financiare în scopul identificării resurselor interne şi ex​terne de finanţare, proprii şi împrumutate, precum şi costul acestor re​surse. Pro​ble​ma capacităţii de finanţare a fost prezentată de larg în ca​pitolul şase al prezentei lucrări;

( determinarea necesarului de forţă de muncă, în structura şi calificarea ne​cesară realizării obiectivelor propuse şi a strategiilor adoptate, pro​blemă prezentată în capitolul şapte al prezentei lucrări;

Obiectivele firmei, subordonate celor trei cerinţe precizate mai sus, trebuie să răs​pundă strategiilor în domeniu, şi anume: minimizarea costurilor; creşterea ca​li​tă​ţii; diversificarea ofertei etc. Realizarea acestor obiective presupune acţiune con​cer​tan​tă în următoarele direcţii:

a) Optimizarea folosirii resurselor printr-o fundamentare a producţiei efi​ci​en​te. Această fundamentare se face în funcţie de potenţialul firmei, avându-se în vedere ur​mătoarele aspecte:

( existenţa restricţiilor în domeniul factorilor de producţie (resurse teh​nice, re​sur​se materiale, resurse de forţă de muncă, alte restricţii);

( fundamentarea unor programe ce au în vedere posibilitatea creşterii gra​​du​lui de disponibilitate a factorilor de producţie, avându-se în vedere ur​mătoarele: re​du​ce​rea timpului de nefuncţionare a utilajelor; creşterea du​ratei săptămânii de lucru; re​du​cerea consumurilor standard; creşterea ca​lităţii factorilor de producţie etc.;

( determinarea unor structuri de producţie eficiente, care fructifică cel mai bine factorii de producţie disponibili din anumite puncte de vedere, şi anume: mi​ni​mi​zarea costurilor, maximizarea profiturilor etc.;

b) Optimizarea repartizării în timp a activităţii (a sarcinilor de producţie), pro​ble​mă ce rezultă din următoarele caracteristici; cererea pe piaţă are un caracter fluc​tuant (sezonier), de la o etapă la alta; eficienţa producţiei este mai mare atunci când ofer​ta are un caracter constant în timp. Rezolvarea acestor probleme se poate face prin:

( fundamentarea programelor de producţie în funcţie de dinamica vân​ză​rilor (ce​rerii pe piaţă), în care scop există o eficienţă cu atât mai mare cu cât este sa​tisfăcută pe măsura apariţiei ei (trebuie avut însă în vedere şi restricţiile în acest sens: existenţa unor capacităţi de producţie li​mi​tate, existenţa unor stocuri ş.a.);

( obţinerea unei regularizări a activităţii de vânzare, care presupune fo​losirea adec​vată a politicilor de preţ şi promovare care să determine o re​gularizare a di​na​micii vânzărilor (de exemplu: în momentele de re​ducere a cererii pot fi folosite me​todele de stimulare a vânzărilor prin re​du​cerea preţurilor, prin asigurarea de facilităţi în achiziţionare etc.);

( folosirea organizării producţiei pe stoc, în care caz cererea şi oferta îşi ur​​mea​ză propriile legi de distribuţie, urmând ca abaterile dintre acestea să fie preluate de stocurile de produse finite. Trebuie avut în vedere, în această situaţie, aspectele ne​gative (stocurile reprezintă imobilizări şi ri​si​pă) ale problemei, ale cărei efecte tre​buie reduse la minimum, şi anu​me: să existe condiţiile producţiei pe stoc şi condiţii de eficienţă; mă​ri​mea stocurilor să nu depăşească limitele normalităţii (posibilităţile de de​posedare); stocurile să nu antreneze cheltuieli de stocaj foarte mari.

c) Asigurarea avantajelor concurenţiale prin flexibilitatea producţiei, ma​ne​vra de intrare pe piaţă, siguranţa livrărilor, calitatea activităţii etc., optând, în acest sens, pentru un grad de utilizare eficient a capacităţii de producţie, folosirea raţională a timpului de muncă etc. Făcându-se referire la cele trei probleme puse în discuţie se poate sublinia că fun​da​mentarea nivelului de activitate presupune următoarele dimensionări şi alocări de resurse:

a) Dimensionarea necesarului de utilaje (Nu) în funcţie de o serie de pa​ra​metrii, şi anume: norma de timp pentru fabricarea unui produs „i” cu utilajul „j” (Nij); can​titatea de produse de tip „i” fabricate cu utilajul „j” (Qij); tipurile de produse din struc​tura de fabricaţie (1); tipurile de utilaje din procesul tehnologic (j); fondul de timp disponibil la utilajul „j” (Fdj):
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Fdj = [Zc – (Zd + Zs + Zsl + Zr)] ( ns ( ds
în care: c – calendaristice; d – duminici; s – sărbători legale; sl – sâmbete li​be​​re; r – reparaţii pe tip utilaj pe an; ns – numărul de schimburi; ds – ore de muncă dintr-un schimb.

b) Dimensionarea necesarului de personal (Np) se face având în vedere ur​mă​​to​rii parametrii: cantitatea din produsul de tip „i” (Qi); norma de timp pentru pro​du​s​ul „i” şi personalul muncitor de specializare „p” (nip); numărul de produse fa​bri​cate (i); nu​mărul de categorii de personal direct productiv (p); fondul de timp dis​po​nibil pen​tru un muncitor în ore pe an (Fdp):
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Fdp = [Zc – (Zd + Zs + Zsl + Zco)]nz
în care: co – concediu de odihnă; nz – numărul de ore pe zi (8 ore).

c) Dimensionarea necesarului de resurse financiare pentru cheltuielile in​di​​rec​te se face având în vedere eforturile financiare concretizate în: cheltuieli ge​ne​ra​le in​directe; cheltuieli indirecte de secţie; cheltuieli indirecte de desfacere (mar​ke​ting). Pen​tru fiecare caz în parte se impun tehnici şi practici specifice, care sunt tra​tate la alte discipline de specialitate.
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