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e AP LEGISLATIE COMERCIALA

1.Elemente fundamentale ale Dreptului Comercial Roman
(DCR) si ale Codului Comercial Roman (CCR)

= Documente cu caracter jurisdictional pentru
activitatea de comert intern gi international

Codul Comercial Roman , legi, decrete, norme,
ordonante ale Guvernului

INCOTERMS 2000 (reglementari elaborate de Camera
Internationala de Comert de la Paris, Franta)

GATT - General Agreement for Tariffs and Trade
(Acordul General pentru Tarife si Comert)

TWO - Trade World Organization — 1995

(OMC - Organizatia Mondiala a Comer{ului)

Alte organisme interne si internationale
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/CODUEGQML ROMAN (Cap.Il) _—
u modificarile din 1895 pana in prezent - adnotat si

e

comentat
EMITENT: PARLAMENTUL ROMANIEI
PUBLICAT IN: MONITORUL OFICIAL din 10 mai 1887

Codul Comercial Roman a fost promulgat prin decret la 10 mai 1887 si a
intrat in vigoare la 1 septembrie 1887.

in cursul anilor, Codul Comercial Roman a suferit modificari
substantiale.

O parte din articolele abrogate au fost pastrate in text, iar pentru a
evidentia faptul ca sunt abrogate ele sunt marcate in text, dupa numarul
articolului, cu "***".

Actul abrogator este mentionat la sfarsitul articolului sau seriei de
articole abrogate.

De asemenea in subsolul textului sunt prezentate comentarii cu privire la
acesta.



e CARTEA |

DESPRE COMERT IN GENERE

Titlul |
DISPOZITIUNI GENERALE

ART. 1
in comert se aplica legea de fata.

Unde ea nu dispune se aplica Codul civil.

ART. 2

Bursele, balciurile (iarmarocurile), targurile, docurile si
antrepozitele, precum si celelalte institutiuni care servesc
comertului, se regleaza prin legile si regulamentele lor speciale.



Titlul 1l
DESPRE FAPTELE DE COMERT

ART. 3
Legea considera ca fapte de comert:

1. Cumparaturile de producte sau marfuri spre a se revinde, fie in natura, fie dupa
ce se vor fi lucrat sau pus in lucru, ori numai spre a se inchiria; asemenea si
cumpararea spre a se revinde, de obligatiuni ale Statului sau alte titluri de
credit circuland in comert;

2. Vanzarile de produse, vanzarile si inchirierile de marfuri, in natura sau lucrate,
si vanzarile de obligatiuni ale Statului sau de alte titluri de credit circuland in
comert, cand vor fi fost cumparate cu scop de revanzare sau inchiriere;

3. Contractele de report asupra obligatiunilor de Stat sau a altor titluri de credit
circuland in comert;

4. Cumpararile si vanzarile de parti sau de actiuni ale societatilor comerciale;



5. Orice intreprinderi de furnituri;

6. Intreprinderile de-spectacole-publice; B

Z.lﬂﬁemerile de comisioane, agentii si oficiuri de afaceri;

8. Intreprinderile de constructii;

9. Intreprinderile de fabrici, de manufactura si imprimerie;

10. intreprinderile de editura, librarie si obiecte de artd, cand altul decat autorul sau
artistul vinde;

11. Operatiunile de banca si schimb;

12. Operatiunile de mijlocire (samsarie) in afaceri comerciale;

13. Intreprinderile de transporturi de persoane sau de lucruri pe apa sau pe uscat;

14. Cambiile si ordinele in producte sau marfuri;

15. Constructiunea, cumpararea, vanzarea si revanzarea de tot felul de vase pentru
navigarea interioara si exterioara si tot ce priveste la echiparea, armarea i
aprovizionarea unui vas.

16. Expeditiunile maritime, inchirierile de vase, imprumuturile maritime si toate
contractele privitoare la comertul de mare si la navigatiune;

17. Asigurarile terestre, chiar mutuale, in contra daunelor si asupra vietii;

18. Asigurarile, chiar mutuale, contra riscurilor navigatiunei;

19. Depozitele pentru cauza de comert;

20. Depozitele in docuri si intrepozite*, precum si toate operatiunile asupra recipiselor
de depozit (warante) si asupra scrisurilor de gaj, liberate de ele.

* Termenului de "intrepozit" ii corespunde sinonimul "antrepozit"”, care are

intelesul de cladire pentru depozitarea marfurilor.




Titlul VI
DESPRE REPORT

ART. 74

Contractul de report consta in cumpararea pe bani
gata a unor titluri de credit circuland in comert, si in
revanzarea simultanee cu termen si pe un pret
determinat catre aceeasi persoana a unor titluri de
aceeasi specie.

Pentru validitatea contractului este necesara
predarea reala a titlurilor date in report.

Proprietatea lor se transfera la cumparator.

Partile pot stipula ca primele, rambursurile si
dobanzile ce se vor cuveni titlurilor in termenul
reportului, sa ramana in profitul vanzatorului.



=) Contractul de report este un contract comercial prin care o persoana
detinatoare de titluri de credit care circula in comert, denumita reportat,
da in report (vinde temporar) aceste titluri unei alte persoane, denumita
reportator (de obicei bancher), in schimbul unui pret platibil imediat (pret
de report sau premiu).

=) Contractul de report cuprinde o dubla vanzare:

- 0 vanzare ce se executa imediat, atat in privinta predarii titlurilor, cat si
a pretului,

- 0 revanzare cu termen si la un pret determinat (prin acelasi contract
partile se inteleg ca, la un anumit termen, reportatorul sa revanda
reportatului titluri de credit de aceeasi specie, primind pretul determinat).



/ 2
% ART. 4
Se socotesc, afara, de acestea, ca fapte de comert celelalte contracte si obligatiuni
ale unui comerciant, daca nu sunt de natura civila sau daca contrariul nu rezulta din
insusi actul.

ART. 5

Nu se poate considera ca fapt de comert cumpararea de producte sau de marfuri
ce s-ar face pentru uzul sau consumatia cumparatorului, ori a familiei sale, de
asemenea revanzarea acestor lucruri si nici vanzarea productelor pe care
proprietarul sau cultivatorul le are dupa pamantul sau cel cultivat de dansul.

ART. 6

Asigurarile de lucruri sau stabilimente* care nu sunt obiectul comerfului si
asigurarile asupra vietii sunt fapte de comert numai in ce priveste pe asigurator.
Contul curent si cecul nu sunt considerate ca fapte de comert, in ce priveste pe
necomercianti, afara numai daca ele n-au o cauza comerciala.

*Termenul de "stabiliment” are in acest context sensul de "local, cladire".
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= 1.1Terminologie

_____________________

a. In limbaj economic — Comertul este activitatea care constd in
cumpdrarea de bunuri, servicii sau valori pentru a le revinde
(transformate sau netransformate) pentru a le inchiria sau pentru a
ceda folosinta sau avantajele lor in schimbul unui pret.

v" Observatie: Aceastd definitie poate creea aparenta falsé a unei activitati
parazitare ce se limiteaza la deplasarea bunurilor si valorilor creeate de altii
fara sa se adauge nimic acestora.

b. In limbaj juridic — In acceptiunea CCR, Comertul are un inteles mai
complex deoarece acesta cuprinde si intreprinderile de productie, de
servicii, operatiuni bancare precum $i alte activitati conexe (conform
CCR, CARTEA|, TITLUL ll, “Despre faptele de comert’, art. 3-6).

11



v’ Tl e s s
bservallc : art.1, alin.1 din CCR: ,,In comert se aplica legea de fata” 5

Dilemé!!< @
I L {{art.1,alin2din CCR: ,Unde ea nu dispune se aplica Codul Civil” |
SOLUTIE

1l

Jurisprudenta (totalitatea solutiilor date de instantele de judecata intr-un
anumit domeniu) a decis ca atunci cand CCR reglementeaza in mod complet
o materie nu mai este necesar ca dispozitile CCR sa fie completate cu cele
ale Codului Civil.

Exemplu: Daca un contract de vanzare-cumparare de natura
comerciala nu este reziliat pe deplin prin art. 67 din CCR, atunci nu 1ii sunt
aplicabile nici dispozitiunile art. 1370 din Codul Civil, deoarece conform art.1
din CCR, vanzarea fiind de natura comerciala, ea trebuie sa fie
reglementata de dispozitiunile speciale ale CCR.

12
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TITLUL VI
DESPRE VANZARE

ART.60 - ART.73

ART. 67

Cand, mai Tinainte de expirarea termenului fixat pentru executarea
conventiunei, una din parti a oferit celeilalte predarea lucrului vandut sau plata
pretului, si aceasta nu-si indeplineste la termenul fixat obligatiunea sa, atunci
conditiunea rezolutorie se implineste de drept in favoarea partii care fisi
executase obligatiunea sa.

in lipsa de asemenea oferte sau stipulatiuni exprese, rezilierea contractului se
regleaza dupa dispozitiunile codului civil, privitoare la conditiunea rezolutorie
tacita.

in amandoua cazurile cel in culpa raspunde de daunele interese cauzate.

L5



g

1. 2 Domeniul DCR

Conform CCR, CARTEA |, TITLUL Il, “Despre faptele de comert’, art.
3-6 si CARTEA |, TITLUL Ill, “Despre comercianti’, art. 7-9, Domeniul
DCR, ca ramura a Dreptului Privat, cuprinde:

# normele legale care reglementeaza actele si faptele de comert;

m) statutul juridic al comerciantului.

v Observatie:
Instituirea de norme Ilegale speciale pentru activitatea

comerciala decurge din legile economice obiective care o
guverneaza:

14
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TITLUL 1l
DESPRE COMERCIANTI

ART.7 - ART. 21
ART. 7

Sunt comercianti aceia care fac fapte de comert, avand comerful ca o
profesiune obisnuita, si societatile comerciale.

ART. 8

Statul, judetul si comuna nu pot avea calitatea de comercianti.

ART. 9

Orice persoana care intr-un chip accidental face o operatiune de comert,
nu poate fi considerata ca comerciant, ea este insa supusa legilor si
jurisdictiunii comerciale pentru toate contestatiunile ce se pot ridica din
aceasta operatiune.

5



mm) Rapiditatea incheierii si executarii tranzactilor comerciale este
esenta comerfului.

’ a. Rapiditatea

m=) Marfurile trebuie s3 circule cat mai rapid datoritd caracterului lor
perisabil si al fluctuatiilor preturilor si valutelor.

Din aceste motive:

Se introduc mecanisme pentru nasterea, transmiterea si stingerea obligatiilor (efectele
de comert, contul curent etc);

» Se utilizeaza pe scara larga transferul electronic de fonduri, cardurile bancare;

» Se uzeaza de procedee rapide pentru executarea silita a obligatiilor asumate (de ex.
gajul comercial);

» Se uzeaza de termene de prescriptie mai scurte;
» Se uzeaza de arbitraj in caz de litigiu;

» Se simplifica la maximum formalitatile de incheiere a contractelor. 5z




b. Punctualitatea

mm) Rapiditatea nu poate fi asigurata fara punctualitate.

mm) Obligatile asumate se executa la scadenta (nici mai devreme nici mai
tarziu).

== Termenul stipulat pentru executarea obligatilor poate fi esential, cu
consecinta rezolutiunii conventiei (conform art. 69 din CCR).

Din aceste motive, de exemplu:

» Judecatorul nu poate acorda termen de gratie (art. 44 din
CCR: “In obligatiunile comerciale, judecéatorul nu poate acorda
termenul de gratie permis de art. 1021 din Codul Civil”) iar
dobéanda curge de drept din ziua cand datoria este exigibila
(art 43 din CCR), iar plata cambiei facuta anticipat fata de
scadenta este pe riscul trasului (art.44 alin.2, Legea 58/1934
cu modificari).

17
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TITLUL VI
DESPRE VANZARE

ART.60 - ART.73

ART. 69

Daca termenul stipulat intr-un contract de vanzarea unui lucru mobil este
esential naturii operatiunii, partea care voieste executarea conventiei, fara
sa {ina seama de expirarea termenului stipulat in favoarea sa, trebuie sa
incunosgtiinteze pe cealalta parte, in termen de 24 de ore de la expirarea
termenului.

Chiar in acest caz vanzarea lucrului nu se poate face decat a doua zi
dupa incunostiintare.

18



c. Creditul reciproc

mm) Un comerciant are nevoie de timp pentru a se achita de obligatiile
asumate. De multe el se obliga sa dea ce nu are inca, dar va avea
la scadenta.

mm) Creditul comercial apare sub forma increderii in capacitatea de a-si
executa la scadenta obligatia asumata.

mm) Creditul poate fi acordat de societatile bancare agentilor economici

pentru finantarea operatiunilor comerciale, de productie, distributiei
sau serviciilor.

19



__— d. Securitatea

mm) Securitatea creantelor este o necesitate care decurge firesc din credit
(“creanta” = dreptul unei persoane de a cere debitorului sa-i dea, sa-i
faca etc).

mm) Facilitatea acordarii creditului implicd o protectie sporita fatd de
pericolul neexecutarii la scadenta.

Din aceste motive, de exemplu:

» Neachitarea datoriei catre banca la scadentd este reglementata prin Legea
85/2006 privind procedura insolventei, care stabileste garantiile personale;

Art. 42 din CCR obliga codebitorii solidar cu debitorul iar executarea silitéd devine
colectiva in cazul neplatii (in cazul incapacitatii de plata a debitorului);

» Art. 46-55 din CCR faciliteaza dovada obligatiei debitorului;

Art. 482 din CCR (abrogat prin Legea 99/1999, TITLUL VI, “Regimul juridic al
garantiilor reale mobiliare”, publicatd in M. Of. Partea | Nr. 263/27 mai 1999),
instituie procedurile simple si rapide pentru valorificarea garantiilor mobiliare.

20



Reglementarile prezentate anterior fac necesara o delimitare cat mai precisa a
obligatiilor comerciale fata de obligatiile civile. Aceasta delimitare se
realizeaza cu ajutorul a doua criterii:

==) Criteriul obiectiv

(Criteriul de determinare a comercialitatii obligatiilor comerciale)

» Acest criteriu constd in descrierea laturii obiective a faptelor si
actelor de comert (conform art. 3,5,6 din CCR)

= Criteriul subiectiv

I:[) Acest criteriu consta in instituirea prezumtiei ca obligatiile unui
comerciant sunt comerciale (conform art. 4 din CCR).

E[) Acest criteriu are un caracter complementar fatd de primul si
urméreste preponderent facilitarea probei caracterului comercial al
unei obligatii.

21



—— v Observatii:

"

Cele doua criterii servesc impreuna la delimitarea domeniului specific al DCR.

Considerat izolat (separat), fiecare criteriu este insuficient si imprecis.

De exemplu:

» Criteriul obiectiv nu ofera satisfactie in cazul actelor de uz frecvent cum ar fi:
vanzare, inchiriere, mandat, depozit, cont curent etc, care pot fi sau
comerciale sau civile in raport cu natura activitatii economice in care sunt
integrate. Astfel, in cele din urma caracterul comercial al obligatiilor care
rezulta din ele va fi determinat cu ajutorul criteriului subiectiv

» Criteriul subiectiv este imprecis pentru ca nu toate obligatiile asumate de
comerciant sunt comerciale (conform art.4,5 din CCR)

» Lucrurile se pot complica in sensul ca delimitarea scoate in evidenta ca unele
acte sunt comerciale doar pentru una din parti (conform art.6 din CCR), dar si
atunci toti contractantii sunt supusi, in ceea ce priveste aceste acte, legii
comerciale (conform art. 56 din CCR), in afara de cazurile in care legea ar
dispune altfel (conform art. 42, alin. 3 din CCR)

22



e TITLUL V

DESPRE OBLIGATIUNILE
COMERCIALE IN GENERAL

ART. 35 - ART. 59
ART. 42

in obligatiunile comerciale codebitorii sunt tinuti solidariceste, afara de
stipulatiune contrarie.

Aceeasi presumptiune exista si contra fidejusorului, chiar necomerciant,
care garanteaza o obligatiune comerciala.

Ea nu se aplica si la necomercianti pentru operatiuni care, incat ii
priveste, nu sunt fapte de comert.

ART. 56

Daca un act este comercial numai pentru una din parti, toti contractantii
sunt supusi, incat priveste acest act, legii comerciale, afara de dispozitiile
privitoare la persoana chiar a comerciantilor si de cazurile in care legea ar
dispune altfel.

23



CONTRAGT-DE FIDEJUSIUNE s
P _

“Art. 1. PARTILE

PEDonasass s , domiciliat(a) in .......... SSiEsnaiiss nr. ...., posesor al B.I./C.I. cu seria ..... , nr.

..... , in calitate de debitor al obligatiei principale.

3] B DR o I St , domiciliat(a) in ............ S nr. ..., posesor al B.I./C.l. cu seria ..... , nr.

...., in calitate de creditor al obligatiei principale.

Bl DEnaren—tasmas , domiciliat(a) in ............. S e nr. ..., posesor al B.I./C.I. cu seria ..... , nr.

.......... , in calitate de fidejusor.

Art. 2. OBIECTUL CONTRACTULUI

Fidejusorul garanteaza executarea de catre debitor a obligatiei sale de a restitui creditorului suma
de bani imprumutata in baza contractului de imprumutnr. ............ dindatade........... , intervenit
intre creditor si debitorul obligatiei principale.

Art. 3. DREPTURILE CREDITORULUI
Creditorul obligatiei principale are dreptul ca in cazul neexecutarii obligatiei principale de catre
debitor, sa urmareasca direct pe fidejusor pentru executarea creantei.

Art. 4. DREPTURILE $1 OBLIGATIILE FIDEJUSORULUI

Drepturile fidejusorului sunt:

- de a invoca beneficiul de discutiune;

- de a invoca beneficiul de diviziune;

-de a se promova actiune in regres impotriva debitorului principal pentru plata sumelor avansate in
vederea stingerii obligatiei principale, pentru cheltuielile efectuate dupa notificarea debitorului si
pentru dobanzile la sumele platite creditorului.

Fidejusorul are obligatia de a executa intocmai obligatia asumata de debitorul principal, in cazul in
care acesta nu isi executa obligatia asumata.

24



1.3 Afirmarea existentei DCR

mm) Afirmarea DC (DCR) a fost si este un subiect controversat pe plan
national si international.

==) Se constatd lacune privind reglementarile legislatiei comerciale.

mm) Se constata o tendinta a Dreptului Civil de a imprumuta unele institutii
specifice Dreptului Comercial iar, pe de alta parte, Dreptul Comercial
se sprijina pe unele teorii ale Dreptului Civil,

==) de exemplu: Teoria Generald a Obligatiilor si Patrimoniului in care
obligatia, in sensul raportului juridic civil, se refera la faptul c3,
creditorul are dreptul sa-i pretinda debitorului sa-i dea, sa-i faca sau
sa nu-i dea, sa nu-i faca, iar patrimoniul se refera la totalitatea
drepturilor unei persoane fizice sau juridice (evaluabile in bani sau
bunuri).

25



% Exista pareri ca Dreptul Comercial nu reprezinta un ansamblu de

norme coerente si coordonate, existand doar cateva principii
derogatoare fata de Dreptul Civil

//‘// Observatii:

De exemplu: art. 42 CCR — solidaritatea codebitorilor, art. 44 CCR —
neacordarea termenelor de gratie, art. 45-65 CCR — libertatea probatiunii).

= —
-

<

Se pune problema ca DCR este format dintr-un mozaic de institutii
comerciale: actele de comert (sau/si faptele de comert), Dreptul SC,
Dreptul Bancar, Dreptul Cambial, Dreptul Concurentei, etc. care nu sunt
interdependente si a caror totalitate este o juxtapunere si nu un
ansamblu coerent.

26
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é’ Exista pareri care aduc argumente in sprijinul tezei unitatii DCR:

=) Necesitatea unei egale protectii a necomerciantilor ca 0 compensare

pentru neajunsul de a fi supusi legislatiei comerciale atunci cand incheie
acte juridice cu comerciantii.

==) Evitarea dificultatilor de calificare a naturii juridice a unor obligatii ca

fiind civile sau comerciale cu consecinta supunerii lor unui regim juridic
mai riguros.

= Posibilitatea de a extinde si asupra necomerciantilor beneficiul unor
norme de drept comercial.

27



gMajoritatea parerilor considera ca DCR s-a format ca raspuns

necesar la cerintele specifice activitatii comerciale, cu urmatoare
argumente:

==) Aplicarea si fata de necomercianti a legii comerciale in cazul

actelor mixte (pentru a reglementa unitar raportul comercial la
care participa si necomercianti).

==) Dificultatile generate de diviziunea Dreptului in mai multe ramuri

pot fi depasite prin aplicarea celor doua criterii ale comercialitatii
(criteriul obiectiv + criteriul subiectiv).

28



g 1.4 Esenta DCR

Dreptul Comercial este in esenta sa un Drept dinamic,
eficace si supus influentelor internationale

%+ Dinamismul DCR

==) Dinamismul DCR este imprimat de schimbarile rapide ce se produc in
activitatea economica

== “Motorul” dezvoltdri DCR este practica relatiilor comerciale si nu
doctrina sau activitatea legislativa

== Noile norme ce reglementeazd aspectele relatiilor comerciale sunt
elaborate sub presiunea cerintelor obiective ale practicii comerciale

29



%+ Eficacitatea DCR

/

e

Eficacitatea DCR porneste de la ideea ca viata economica
reclama solutii viabile si sigure.

=) Spiritul moral al comertului mondial domina atat raporturile juridice
civile (executarea cu buna credinta a obligatiilor asumate, respectarea

drepturilor partenerilor) cat si raporturile contractuale (preocuparea
pentru eficienta, libera concurenta, repartizarea echitabila a riscului).

%+ DCR este supus influentelor internationale

== Practica raporturilor comerciale interne si jurisprudenta nationala trebuie
armonizate pe baza unor “importuri juridice”.

30
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o’
———

1.5 Pozitia DCR in sistemul Dreptului National Roman

a. DCR in raport cu Dreptul Civil
Raportul intre DCR si Dreptul Civil rezulta din termenii art.1 din CCR
m=) Dreptul Civil este Dreptul Comun fatd de DCR.

==) Raporturile Juridice nascute din faptele de comert sunt guvernate de CCR si
celelalte reglementari in domeniul comercial iar in masura in care legislatia
comerciala nu ar oferi o norma speciala, se vor aplica normele Codului
Civil si ale legislatiei civile.

v’ Observatie:

mm) O relatie similara exista intre Codul de Procedura Civila si CCR. Astfel
conform art. 893 din CCR: “ Chiar cand actul este comercial pentru una
din parti, actiunile ce deriva din el sunt de competenta jurisdictiei
comerciale”

31
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b. DCR in raport cu Dreptul Comertului international

Dreptul Comertului International studiaza raporturile juridice
comerciale la care participa persoane straine.

==) Aceste raporturi sunt guvernate tot de CCR, daca partile aleg legea
romana.

=) Dreptul Comertului International apare ca un Drept Special fatad de
Dreptul Comertului statului respectiv .

32



= c. DCR in raport cu Dreptul Administrativ

Dreptul Administrativ actioneaza asupra activitatii comerciale
cu jurisdictia sa in temeiul unor reglementari legale bazate pe

normele constitutionale (art.134, alin. 1 si 2 din Constitutia
Romaniei)

Jurisdictie — totalitatea organelor de judecata de acelagsi grad si
competenta de a solutiona o anumita categorie de litigii.

Art.134 din Constitutia Romaniei
+ alin.1 — "Economia Romaniei este economie de piata”

+ alin.2 — “Statul trebuie sa asigure”:

sslibertatea comertului, protectia concurentei loiale, creearea cadrului
favorabil pentru valorificarea tuturor societatilor de productie

“sprotejarea intereselor nationale in activitatea economica, financiara
si valutara”
33



in acest sens Curtea Constitutionald a hotarat ca obligatia Statului Romén
de a asigura libertatea comertului nu inseamna consacrarea prin legea
fundamentala a controlului total al Statului Roman asupra modului in care
se desfasoara activitatile comerciale.

e

Totusi Statul Roman este in masura sa introduca, prin mijloace legale,
mecanisme financiare si juridice pentru buna functionare a economiei
(deci inclusiv a comertului)

4+ Exemple:

« Camerele de Comert, Industrie si Agricultura;
 Bursele de Valori:

 Bursele de Marfuri;

» disciplina contractuala;

» dobandirea si pierderea calitatii de comerciant;
 Investitiile straine.
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= d. DCR in raport cu Legislatia fiscala

Impactul Legislatiei fiscale in activitatea comerciala este
foarte important, astfel:

mm) Profitul comerciantilor este impozitat direct;

mm) Operatiunile comerciale, livrarile, prestarile de servicii sunt impozitate
indirect prin TVA,;

mm) /mporturile se supun Taxelor Vamale.

e. DCR in raport cu Legislatia penala

Legislatia penala concura la respectarea normelor legale privind
activitatea comerciala, unele legi consacrate activitatii comerciale
cuprinzand si dispozitii penale (Exemplu: Legea Societatilor Comerciale
31/1990 actualizata in iulie 2007, cu Legea 441/2006, Legea 85/2006.
Decizia XXI1/20.11.2006 si OUG 82/2007)
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- CAP.lIl ASPECTE COMERCIALE ALE RELATIILOR
INTERNATIONALE

3.1 Diviziunea internationala a muncii

mm) Diviziunea internationala a muncii sta la baza schimburilor
comerciale internationale si se manifesta sub diverse forme functie
de mutatiile care au loc in economia mondiala;

mm) Elementul fundamental al diviziunii internationale a muncii este
specializarea in productia de bunuri;

mm) |nitial cooperarea si specializarea au vizat productia de bunuri, in
timp acestea s-au extins si asupra serviciilor

=) In prezent, diviziunea internationald a muncii apare ca o categorie
economica definita prin ansamblul relatiilor interstatale in procesul
de cooperare internationala pe baza de specializare in domeniile
economic, social si politic
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» Sub incidenta specializarii si cooperarii se afla sectoarele de
baza ale economiei:

% Sectorul industrial (primar)
% Sectorul agricol (secundar)

% Sectorul serviciilor (tertiar)

m) Factori  obiectivi care stau la baza diviziunii
internationale a muncii sunt:

1.Cultura — fundamentul gandirii, simtamintelor, actiunilor individuale,
organizationale si nationale;
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5 In acest sens, cultura este abordatd ca o programare mentala colectiva

prin care membrii unui grup se deosebesc de cei ai altui grup

== Tot in acest sens, cultura este inteleasd ca si totalitatea influentelor de
instruire, educatie creeate de mediul de viata precum si tot ceea ce
acumuleaza un individ de la nastere pana la momentul in care este pus
sa raspunda prin atitudine, mentalitate, comportament la stimulii
economici, sociali si politici

2.Neuniformitatea resurselor materiale naturale si a fortei de
munca in lume;

3.Diferentele climatice si de sol intre zonele geografice;

4.Evolutiile inegale intre state din punct de vedere al progresului
tehnic si al fortelor de productie (functie de zona, ,,cultura”, etc).
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: 3.1.1 Comertul international

=) Comertul international include totalitatea schimburilor de bunuri si
servicii dintre doud sau mai multe state. In caz ca toate statele lumii
participa la aceste schimburi — ,,Comert mondial”

— Comertul international privit prin prisma unui singur stat se
numeste ,, Comert Exterior”

= Orice ,Comert Exterior” este alcatuit din export, import,
reexport si comert de tranzit
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= Export — activitatea desfasuratd de persoane fizice sau
juridice autorizate pentru vanzarea produselor si serviciilor unui
stat in alt stat.

= /mport — activitatea desfasurata de persoane fizice sau juridice
autorizate pentru cumpararea produselor si serviciilor unui stat
in alt stat.

= Reexport — activitatea desfasurata de persoane fizice sau
juridice autorizate de a cumpara marfuri din diferite state si de a
le revinde in alte state (direct sau prin prelucrare, reasamblare,
reconditionare, etc).

= Comertul de tranzit — activitatea desfasurata de persoane
fizice sau juridice autorizate pentru transportul marfurilor
straine pe teritoriul national si depozitarea lor temporara in
conditii de securitate ( Tranzitul — ,Comert invizibil”)
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3.1.2 Piata mondiala

Piata mondiala este o categorie economica a productiei de
marfuri care se poate defini in doua sensuri.

==) prin totalitatea tranzactiilor de afaceri dintre statele lumii in
contextul diviziunii internationale a muncii si a confruntarii
dintre cerere si oferta;

==) prin locul tranzactiilor de afaceri internationale in care se

intdlnesc cererile si ofertele de produse, valori si servicii din
diferite state
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v’ Se mai foloseste si termenul de piata externd in loc de piata
mondiala;

v“ Observatii:

v Functie de obiectul tranzactiilor de afaceri, piata mondiala
se imparte in: piata de marfuri, piata financiar-valutara, piata
serviciilor, piata muncii,

v La rindul lor acestea se pot grupa in piete caracteristice Si
piete necaracteristice;

v Pietele caracteristice pot fi accesibile sau inaccesibile
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A. Piata mondiala caracteristica

mm) Piata mondiala caracteristica este o piata principala,
reprezentativa pe care se incheie un volum important de
tranzactii;

mm) Aceste tranzactii se incheie continuu pentru o marfa sau o grupa
de marfuri din aceeasi categorie merceologica

+ Merceologia — disciplind care studiaza proprietétile
fizico-chimice ale marturilor in vederea stabilirii calitatii lor,
a conditiilor de pastrare, a conditiilor de transport, etc
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v“ Observatii:

v in mod obisnuit pietele mondiale specifice sunt organizate in
anumite zone sau centre economice bazate pe ftradifie sau concentréari
de resurse in zona,;

v piata mondiala caracteristica reprezentativa este o piata de
referinfa pe care se formeaza preturile mondiale care servesc ca
etalon in negocierea tranzactiilor de marfuri si pentru activitatea
burselor de marfuri;

v’ pentru un produs pot exista mai multe piete caracteristice, lucru care
este in avantajul activitatilor comerciale, facandu-le accesibile avand
in vedere distantele mari fata de consumatori (sau interdictiile
guvernamentale, blocade economice, razboi, etc).
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B. Piata produselor de baza

mm) Piata produselor de baza este o piata pe care se tranzactioneaza
materii prime, semifabricate, combustibili, piese de schimb etc. (sunt
specializate pe produse individuale sau grupe de produse)

v“ Observatii:

v' aceste piete se creeaza in centre de productie (in apropierea
acestora) sau in centre comerciale sprijinite de centrele de productie
din apropiere

v' in apropierea marilor centre urbane din tarile dezvoltate se
organizeaza ,centre satelit” ale acestor piefe
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C. Piata mondiala a serviciilor
mm) Piata mondiala a serviciilor este o categorie economica ce se
refera la totalitatea relatiilor, tranzactiilor si schimburilor de
servicii dintre toate tarile lumii in confruntarea dintre cerere si oferta
Si care se bazeaza pe legile ce guverneaza comertul mondial

v" Observatii:

v’ aceasta piata s-a dezvoltat rapid in ultimii ani in special odata cu aparitia
societatilor transnationale

v’ prestarile de servicii se refera la:
» operatiuni post vanzare: service, intretinere, reparatii
» servicii in domeniul telecomunicatiilor si postei
» servicii in domeniul transporturilor
» servicii financiar-bancare
» servicii comerciale de intermediere
» servicii de publicitate comerciala
» asistenta tehnica, consulting, expertiza
> licente, brevete, know-how
» servicii de credit si imprumut
» inchirieri de masini i utilaje



=) Piata financiara este piata care priveste miscarea capitalurilor
pe termen lung si scurt, locul de intalnire dintre oferta si
cerere in functie de un pret, respectiv locul unde se incheie
tranzactii financiar-valutare, care constau din imprumuturi Si
primiri de imprumuturi

e

D. Piata financiara

— Piata financiara este reprezentatd de marile banci si de
institutiile financiare ce reunesc economiile si capitalurile
financiare situate 1in principalele centre comerciale si
industriale (tot aici se includ BM, FMI, BIRD etc.)

47



T~ :
———
i R i 2

mm) Exista doua feluri de piete financiare:

e

— Piata monetara — credite pe termen scurt

— Piata creditelor pe termen lung

v“ Observatii:

v in relatiile de comert international, piata financiara este o piata
valutara pe care se negociaza si se tranzactioneaza valute, devize,
obligatiuni si actiuni exprimate in valuta

v’ pe piata financiara, ofertantii sunt bancile si toti cei care detin
lichiditati valutare in aur iar solicitantii sunt comerciantii, industriagii,
antreprenorii, guvernele tarilor in curs de dezvoltare etc.



,//ﬁ;a muncii

mm) Piata muncii poate fi definita in doua moduri:

= Piata muncii reprezinta ansamblul spatiului abstract unde
se opereaza vanzarea fortei de munca ca o marfa deosebita,
o categorie ce exprima intalnirea ansamblului de cereri si
oferte in materie de ocupatie

= Piata muncii reprezinta totalitatea tranzactiilor efectuate pe
plan mondial pentru angajarea fortei de munca provenind din
diferite tari, intr-o anumita tara

v“ Observatii:

v’ functie de domeniile economice la care se refera exista mai multe
categorii de piete ale muncii: construcitii, agricultura, industrie etc.

v’ pietele muncii sunt concentrate in tarile dezvoltate si au capatat un
caracter organizat pe baza de fratate-cadru guvernamentale
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==) Pregatirea, negocierea, incheierea si derularea unei tranzactii de
afaceri comerciale necesita o suma de operatiuni si activitati care nu pot
fi realizate integral de catre producatorul-exportator sau beneficiarul-
importator, recurgandu-se la serviciile unor retele de intermediari i
auxiliari specializati

5 3.2 Intermediari si auxiliari in comert

3.2.1 Intermediari in comert

==) DProblema intermediarilor in comert este tratata in CCR in Cartea |
,Despre comert in general”, Titlul Xl ,,Despre mandatul comercial”,
art. 374 — 412

1.Comerciantul

este o persoana fizica sau juridica (intreprinzatori individuali
sau societati comerciale) ce dispune de capital social, de
patrimoniu distinct avand ca obiect cumpararea si revanzarea
de bunuri materiale in numele sau si pe cont propriu

50



2. Antreprenorul sau Contractorul

este o persoana fizica sau juridica specializata in relatiile
de cooperare, care dispune de capital social, patrimoniu
distinct si un aparat de specialisti in diverse profiluri
tehnico-economice

mm) Rolul antreprenorului este in general acela de a intermedia, de a
executa lucrari (constructii, agricole, comerciale), de a desfasura
activitati comerciale pentru care se angajeaza printr-un confract
de antrepriza

mm) In cadrul contractului de antreprizd, activitatea specificd este de
intermediere a legaturii dintre beneficiarul lucrérii cu furnizorii de
materiale, echipamente, utilaje, servicii, proiecte, studii tehnico-
economice si de fezabilitate

mm) [n cazul unor activitdti de complexitate mare, existad un antreprenor
general al lucrarii care coordoneza lucrarile in ansamblu si
urmareste fiecare subcontractor
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1 3. Agentul comercial

‘ ‘ este o persoana fizica sau juridica, care actioneaza din

imputernicirea unei alte persoane fizice sau juridice,
denumita in scopul incheierii de acte juridice sau
indeplinirii de prestatii in numele si in contul
principalului

==) Conform Dreptului Comercial Anglo-Saxon, agentul incheie cu
principalul un contract de agentie, acesta corespunzand
contractului de mandat din Dreptul Comercial European

==) [n conformitate cu Dreptul Comercial European exista 2 categorii de
agenti.

1. Agentul general — pentru probleme de
ansamblu si pentru o anumita perioada de timp

2. Agentul special — cu imputernicire limitata din
punct de vedere al competentei de activitate, cu
un obiectiv bine determinat
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Contractul de mandat cuprinde elemente cu privire la modul de plata
si volumul platii pe care mandantul o acorda agentului (de obicei
volumul platii reprezinta o cota procentuala din valoarea tranzactiei)

Din acest punct de vedere se disting doua feluri de mandatari:

a,. Mandatarul reprezentant — este imputernicit sa incheie
acte juridice in numele si in contul mandantului

b,. Mandatarul simplu — fara drept de reprezentare, avand
rolul de a mijloci contracte, de a obtine comenzi si de a le
remite mandantului

v“ Observatii:

v in cazul in care agentul comercial este un imputernicit al unui
producator industrial, el devine agent de fabrica

vagentul de fabrica trebuie sa rezolve atat problemele
comerciale cat si pe cele tehnice legate de functionare,
exploatare, reparatii, intretinere etc.
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==) Tot ca agenti comerciali sunt considerate si urmatoarele tipuri cu
denumiri specifice:

A. Comisionarul

este un agent, care pe baza confractului de comision,
incheie tranzactii de import-export precum si alte acte de
comert generatoare de fapte de comert, in numele sau dar
in contul principalului numit comitent

v“ Observatii:

v’ comisionarul lucreaza independent si se gaseste in diferite domenii —
de vanzare, de cumparare, intermedieri de plati, intermedieri de credite,
intermedieri de transporturi, intermedieri de asigurari

v in comertul international exista societati comerciale specializate numite
»Societati de agentura si comision”

v in cazul exportului pe credit, comisionarul care intermediaza afacerea

trebuie sa garanteze solvabilitatea importatorului
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v uzual, ,,Societatile de agentura si comision” care au agenti in
strainatate, dispun de o retea de reprezentare si intermediere care
faciliteaza patrunderea pe piata a marfurilor clientului lor

e

v in contractul de comision se specifica sub forma de clauze,
obligatiile si raspunderile comisionarului

v in SUA, comisionarul se numeste ,,factor”

B. Consignatorul

este un comisionar care primeste marfurile
comitentului ( denumit consignant) in depozitele proprii
pentru a le revinde treptat pe piata de resedinta sau pe
alte piete
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P observatii:

v' desfacerea marfurilor are loc atat pe masura identificarii de
solicitanti cat si in situatiile conjuncturale favorabile

v' consignatorul nu devine proprietarul marfurilor primite 1in
consignatie, ele ramanand in proprietatea consignantului

v’ pentru serviciile prestate, consignatorul primeste o anumita suma
stabilita prin clauzele contractului de consignatie (de obicei o cota
procentuala din valoarea vanzarii)

C. Comisionarul de avarie

actioneaza in domeniul transporturilor maritime si
fluviale ca si angajat al armatorului



-

PP Gbservatii:

v’ comisionarul de avarie stabileste cuantumul pagubei care s-a
produs navei si marfurilor in caz de avarie, stabileste masa activa
Si masa pasiva dupa producerea avariei, respectiv contul debitor
si cel creditor

v’ comisionarul de avarie este platit de armator pe baza de
comision si este recrutat din portul cel mai apropiat de unde s-a
produs avaria

D. Brokerul

in mod clasic prin broker se intelege agentul de bursa, iar in
sens larg, brokerul are rolul de a mijloci contactul
cumparatorului cu vanzatorul, de a mijloci incheierea
tranzactiilor de vanzare-cumparare a bunurilor specifice
bursei, de a urmari realizarea contractelor, a incasarilor, a
platilor etc.
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v" Observatii:

v In tarile cu legislatie anglofona, brokerul este frecvent folosit in
negocierea §i incheiere contractului Charter-Party (care prevede
inchirierea unui vas), situatie in care, prin exceptie, acesta devine parte
contractanta ce lucreaza in contul mandantului

v' de regula partile contractante convin sa isi aleaga acelasi broker pe
care il imputernicesc sa indeplineasca si formalitatile portuare in calitate de
agent al ambelor parii, p/ata facandu-se ca si cota procentuala a navlului
(se face pe masura incasarii acestuia)

v in alte situatii, brokerul este folosit pentru negocierea contractului de
transport maritim si este imputernicit de mandantul sau sau de armator sa
semneze contractul de navlosire (cu precizarea ca semneaza in calitate de
agent, raspunderea revenind dupa caz mandantului pe care il reprezinta
sau armatorului daca semneaza conftractul in numele sau)



E. Dealerul
este un intermediar intalnit in faptele de comert (vanzari,
cumparari, schimb de marfuri, servicii, schimb de valori la
bursa)

v“Observatie:

v termenul de dealer se mai foloseste uneori in loc de jobber sau broker

F. Jobberul (Traderul)

este un dealer care actioneaza la bursele de valori si care
primeste de la brokeri sau comisionari comenzi de vanzare
si cumparare (in acest sens, jobberul poate fi considerat ca
un auxiliar al brokerului sau comisionarului)
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G. Mandatarul

este un intermediar, persoana fizica sau juridica, care
efectueaza acte de comert in numele si in contul
mandantului, corespunzator contractului de mandat

& Mandantul plateste mandatarul cu cote procentuale din valoarea
operatiunilor realizate

© Mandatarul lucreaza ca agent comercial independent

v“ Observatii:

v in unele cazuri, mandatarul se numeste reprezentant comercial si
incheie cu mandantul un contract de reprezentare

v din punct de vedere legal si al eticii comerciale, reprezentantul
comercial nu poate reprezenta in paralel si alta firma
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v'exista cazuri in care reprezentantul comercial indeplineste si functia de
reprezentant tehnic si industrial, in special pentru schimburile de
marfuri bazate pe cooperare in productie

v firmele care intra in relatii de afaceri cu reprezentanti comerciali,
trebuie sa verifice validitatea mandatului acestora, in special in cazurile
cand acestia elibereza certificate de calitate, cautiuni, angajeaza
credite etc.

H. Prepusul

este o persoana fizica care accepta sa depuna o
activitate de functionar, angajat de comerciant
(comitent) pentru indeplinirea anumitor sarcinii contra
unui salariu
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2 v“ Observatii:

v prepusul trebuie sa se supuna indrumarilor si controlului
comitentului sau

v'faptele prepusului realizate in conformitate cu instructiunile primite,
cad sub incidenta raspunderii comitentului

v relatiile dintre comitent si prepus sunt de subordonare directa

4. Concesionarul comercial

este intermediarul, persoana fizica sau juridica, care in
baza contractului de concesiune primeste din parte altei
persoane fizice sau juridice, numita concedent, dreptul de
a comercializa in numele sau si pe cont propriu,
produsele concedentului intr-o anumita zona si pe o
anumita perioada de timp
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v" Observatii:

v’ concesionarul comercial actioneza independent

v' spre deosebire de reprezentantul comercial, concesionarul
comercial cumpara si vinde produsele concedentului ca orice
comerciant specializat, avand drept de exclusivitate pe teritoriul
concesionat

v beneficiul concesionarului comercial rezulta din diferenta
dintre preturile de revanzare si cele de cumparare

5. Concesionarul teritorial

este concesionarul, care primeste din partea
concedentului, dreptul de a dispune de teritoriul
concesionat pentru o anumita perioada de timp in
conditi de avantaj reciproc (exploatare miniera,
forestiera, agricola, transporturi, telecomunicatii)




_—3.2.2 Auxiliari in comert

1. Comisionarul tranzitar

este o persoana juridica, specializata in operatiunile de
tranzitare, care actioneaza in mod permanent intr-o vama in
care este agreat printr-o hartie de agrement ce este reinnoita si
care se ocupa de toate formalitatile legate de tranzit si vamuire
intocmind de asemenea actele de control sanitar si fitosanitar

v“ Observatii:

v in unele tari comisionarul tranzitar se numeste comisionar
expeditor, calitate in care intocmeste declaratii vamale, borderouri de
plata a taxelor vamale, borderouri de plata a frahtului .

v frahtul este termenul din limba germana pentru scrisoarea de
trasura si este un inscris constatator al contractelor de transport
pe calea ferata cuprinzand marfurile transportate, expeditorul,
destinatarul marfurilor, statia de destinatie si taxele de transport (tarifele
pe tona)
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2. Ambalatorul | /
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5 este un auxiliar cu vechime mare in
practica comerciala si in relatiile de comert

v" Observatie:
v in ultima perioada societatile comerciale cu activitate de
ambalare si conditionare in circuitul producator-beneficiar au devenit
tot mai numeroase, acest tip de activitate devenind o diviziune mai
adancita a muncii si de o importanta sporitd in ansamblul relatiilor
comerciale

3. Asiguratorul

este de asemanea un auxiliar cu vechime mare in
practica comerciala si in relatiile de comert

v" Observatii:

v atdt marfurile cat si mijloacele de transport sunt aproape in

totalitate asigurate

v  pe plan international exista o puternica organizare a asigurarilor

marfurilor si serviciilor (de transport, de credit, de depozitare, etc) sub

forma de societati comerciale, intreprinderi sau administratii de stat
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4. Transportatorul

|-|:> este un auxiliar care asigura transportul

marfurilor de la producator la beneficiar

==) Pe plan international exista societati comerciale de stat
sau private care asigura ftransportul feroviar, rutier,
maritim, aerian si de depozitare

v“ Observatii:

v’ pentru transportul maritim se practica transportul de linie (mai
ieftin decat transportul cu vase inchiriate)

v’ societatile de transport maritim au pe langa vase de transport
si docuri, depozite, magazii in cele mai importante porturi, de
asemenea dispun de puncte de alimentare, spatii de reparatii-
intretinere, spatii hoteliere etc

v’ angajarea tipului de transport se face direct de comerciantul
exportator, de comisionarul tranzitar sau de un broker specializat

in transport
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5. Intreprinderile de factoring [ s

facturile de export sau de vanzare interna de la
producator sau vanzator si urmdaresc incasarea valorii lor
de la beneficiarii interni sau externi

H : sunt reprezentate de societfati comerciale care preiau

== Intreprinderile de factoring se ocupa de efectuarea de plati furnizorului
(in mod prestabilit prin contract) pe masura incasarilor de la beneficiari

(clienti)

==) intreprinderile de factoring primesc un comision procentual pe baza
cifrei de afaceri

== Exista si cazuri cand intreprinderile de factoring platesc din fonduri
proprii, inainte sa fi incasat facturile (comisionul este cu 15-20% mai

mare)

v" Observatie:

v’ folosind acest tip de auxiliar, furnizorul exportator sau
producatorul beneficiaza de simplificarea formalitatilor
contabile, cresterea lichiditatilor si economii de personal 2



sunt organizatii financiare specializate in manipularea fluxurilor
financiare si a creditelor ce decurg din tranzactiile de afaceri

6. Bancile

+ Banci nationale — profil de activitati diversificat si cu rol central
si coordonator
+Banci comerciale — activitati legate de decontarea platilor ce
rezulta din schimburile internationale de bunuri
+Banci industriale — finantarea industriei
+Banci agricole — finantarea agriculturii
+Banci de investitii — manipularea creditelor pentru finantarea
investitiilor
==) Atributii:
®» constituirea de depozite in moneda nationala si valuta
W incasari de plati de efecte comerciale si efecte publice
®» decontari de efecte comerciale si efecte publice
®» acordarea de garantii bancare pentru rambursari de
credite
®wacordarea de garantie bancara sub forma de cambii

avalizate
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7. Institutele de economie mondiala

H : sunt organizatii auxiliare de stat sau private, cu

personalitate juridica si avand rolul de a sprijini activitatea de
comert exterior Si cooperarea economica internationala

8. Depozitarul

este persoana fizica sau juridica care primeste spre
pastrare marfurile unui deponent pe baza unui contract

v“ Observatii:

v' in comertul international, depozitarii sunt societati comerciale ce
dispun de spatii si instalatii adecvate pastrarii, conservarii si manipularii
marfurilor

v’ marfurile raman 1in proprietatea deponentului pe tot timpul
depozitarii (deponentul primeste un certificat de depozit)

v’ pentru activitatea depusa, depozitarul primeste un comision calculat

de obicei ca procent din valoarea marfii
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9. Inginerul consultant
(Societatea de consultanta)

este o persoana fizica sau juridica angajata temporar de
importator, exportator, antreprenor sau un broker mandatat
in acest sens, pentru acordarea de consultanta in domeniul
tehnic, efectuarea de expertize cu privire la calitatea proiectelor,
materialelor, echipamentelor efc.

10. Arbitrul

L> este o persoana fizica cu pregatire juridica si economica
aleasa de doua parti in scopul de a judeca litigiul dintre ele
rezultat din derularea unui contract comercial
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v“ Observatii:

v'de regula fiecare parte alege cate un arbitru in conditiile legii care
guverneaza contractul si conform regulamentului de functionare
al comisiei de arbitraj (stipulata in conventia de arbitraj)

v'pentru formarea completului arbitral de judecata, arbitrii convin
asupra alegerii unui supra-arbitru (in caz de neintelegere acesta
este desemnat)

v’ pe baza de intelegere, partile pot alege si un singur arbitru, iar in

unele tari arbitrul poate fi desemnat din oficiu de institutiile de
arbitraj, fara consimtamantul partilor
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11. Mediatorul amiabil

sunt situatii in care litigiile aparute in urma unor relatii
comerciale se cer rezolvate pe cale amiabila. Partile
pot, prin conventia lor arbitrara, sa incredinteze
solutionarea litigiilor catre un mediator amiabil, daca
legea procedurala permite acest lucru

12. Receptionerul

este o persoana fizica sau juridica specializata in
controlul si receptia diverselor categorii de marfuri si
lucrari
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~ 3.3 Reteaua externa de reprezentare

mm) De obicei structura economica din interiorul farii se
completeaza cu o structura organizatorica externa de
reprezentare si comercializare

mm) |8 constituirea refelei externe de reprezentare si
comercializare trebuie tinut cont de urmatoarele aspecte:

4+ Orice activitate de comert exterior vizata intr-o anumita tara,
trebuie sa dispuna de relatii si legaturi permanente in diferite
centre comerciale si sa aibe o retea proprie de comercializare

4+ Structura retelei externe sa fie dimensionata functie de
volumul activitatilor, profilul acestora si de specificul pietei

+ Daca activitatea de comert exterior este complexa, trebuie sa
se dispuna de forme pentru prospectarea pietei, mijloace de
informare si publicitate, asistenta tehnica si juridica (specifica
legislatiei comerciale din zona)
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Forme organizatorice ale retelelor externe de reprezentare comerciala:

e

a. Sectiile economice din cadrul misiunilor diplomatice

= In toate misiunile diplomatice functioneaza sectii (servicii) care
sprijina activitatile economice (la consulate — persoane)

> Acestea nu efectueazd acte de comert ci se ocupd cu culegerea,
selectia si prelucrarea informatiilor economice conjuncturale, cu
contactari de comercianti, angrosisti, consumatori, persoane din
cadrul Camerelor de Comert locale etc.

b. Birouri tehnice si comerciale

—) Birourile tehnice si comerciale sunt nuclee organizatorice ale
producatorului exportator, misiunea acestora este de a asigura
patrunderea pe piata respectiva a produselor organizatiei pe care
O reprezinta si pastrarea acestei piete prin expansiunea relatiilor
de cooperare

— Birourile tehnice si comerciale dispun de standuri pentru
demonstratii, centre de service, depozite de piese de schimb etc.
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c. Sucursalele

e

=

=

=

Sucursalele sunt unitati economice fara personalitate juridica si
fara capital social dintr-o localitate alta decat cea unde isi are
sediul societatea comerciala-mama

In materie de comert exterior, sucursala este de fapt o subunitate

a societatii comerciale-mama , care de altfel ii si fixeaza obiectul
de activitate, o coordonaza si ii controleaza activitatea

Sucursala cu sediul in strainatate se integreaza in structura
organizatorica a refelei externe de reprezentare si
comercializare, respectand structura societatii comerciale careia
ii apartine, fiind insa obligata sa respecte legile tarii in care isi
desfasoara activitatea, adica sucursala suporta ftaxele si
impozitele aplicabile unitatilor similare din {ara respectiva si poate
fi chemata in justitie
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= d. Filialele

—) Filialele au capital social si personalitate juridica

—) Filialele au activitate independenta, dar subordonata din
punct de vedere economic societatii care a infiintat-o iar din
punct de vedere legal, tarii de resedinta pe teritoriul careia isi
desfasoara activitatea

= Filialele nu pot lua decizii majore fiara acordul societatii-mama
—> Produsele furnizate de unitatile de productie ale filialei se vand
pe contul sau dar in colaborare cu societatea-mama care
percepe o anumita cota din beneficiile realizate

e. Societatea Comerciala mixta (Joint — Ventures)

—» Este o forma juridica cu mare perspectiva care permite
folosirea mai eficienta a resurselor, tehnologiilor etc
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4 Organizatii de promovare a relatiilor economice internationale

3.4.1 Organizatii nationale

a. Institutii Centrale de Stat

b. Camerele de Industrie, Agricultura si Comert
c. Asociatiile de Marketing

d. Institutele Centrale de Statistica

e. Centre de Calcul

3.4.2 Organizatii internationale
3.4.2.1 Organizatii guvernamentale afiliate ONU

a. Organizatia Mondiala a Proprietéatii Intelectuale (OMPI)

b. Organizatia Natiunilor Unite pentru Dezvoltare Industriala (ONUDI)
c. Organizatia Natiunilor Unite pentru Alimentatie si Agricultura (FAO)
d. Programul Natiunilor Unite pentru Dezvoltare (PNUD)

e. Conferinta Natiunilor Unite pentru Comert si Dezvoltare (UNCTAD)
f. Acordul General pentru Tarife si Comert (GATT)

g. Consiliul Economic si Social al ONU (ECOSOC)
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3.4.2.2 Organisme financiare din sistemul ONU
a. Fondul Monetar International (FMI)

b. Banca Internationala pentru Reconstructie si Dezvoltare (BIRD)
c. Asociatia Internationaléa pentru Dezvoltare (AID)

3.4.2.3 Organizatii financiare din afara sistemului ONU
a. Banca Reglementarilor Internationale (BRI)

b. Banca Europeana de Investitii (BEI)
c. Banca Europeana pentru Reconstructie si Dezvoltare (BERD)
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3.5 Organizatii si organisme internationale
in domeniul politicilor comerciale

Colaborarea
economica
internationala:

>

Colaborare bilaterala (interesele partilor contractante)

>

Colaborare multilaterala (obiective mai largi)

3.5.1 Organizatia Mondiala a Comertului (OMC, TWO)

() o
ome o) (198-) (> atae

19
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G GATT (1948 — 1995) =) General Agreement for Tariffs and Trade

OMC (TWO) (1995 - )= Organizatia Mondiala a Comertului
(Trade World Organization)

Ideea centrala a GATT : TVI este elementul central al politicilor
comerciale promovate de orice stat

Ideea centrala a OMC : Unicul obiectiv al OMC este suprimarea
tuturor obstacolelor in comerful mondial

Postulatul OMC : Pe masura ce se va dezvolta comertul, se va
extinde si cregterea economica si va spori bogatia
pentru toti

TVI =) Tariful Vamal de Import
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- GATT = 8 runde de negocierei ® Runda Uruguay (1995)

» Adauga la domeniul marfurilor industriale si pe cele agricole
» Noi reguli la exportul de proprietate intelectuala

» Coerenta intre politicile FMI, BM, GATT

» Fiecare fara sa reduca Tariful Vamal cu 1/3

GATT ® panain 1995, principalul angajament care a materializat
caracterul multilateral al politicilor comerciale

®» a stabilit regulile generale pentru politica comerciala a
statelor membre si a oferit un cadru pentru negocieri
comerciale multilaterale

®» un acord cu caracter confractual ( cu forta de obligativitate)
care stabileste drepturi si obligatii pentru memobrii sai precum
Si mecanisme pentru respectarea acestora.
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/|::>/Principiile care stau la baza GATT

e

A. Principiul nediscriminarii ::> isi gaseste reflectarea in clauza
natiunii celei mai favorizate, stipulata

in art. 1 al acordului

“ Fiecare parte contractanta este obligatd sa acorde celeilalte parti
contractante, in mod neconditionat, tratamentul cel mai avantajos,

-> consimtit oricarei alte tari, in domeniul taxelor vamale si al impunerilor
de orice fel la import si export, precum si al reglementarilor si
formalitatilor privind importul si exportul”

definit in parte a IV-a a GATT prin
clauza de abilitate, convenita la
Runda Tokyo

B. Principiul reciprocitatii

Principiul se aplica cu strictete in relatiile dintre tarile dezvoltate,
in timp ce intre tarile dezvoltate si cele in curs de dezvoltare se

aplica sub forma reciprocitatii relative
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Reciprocitatea relativi =) Tarile dezvoltate nu asteaptd de la tarile in

Clauza de abilitate ——)

curs de dezvoltare ca in decursul negocierilor
comerciale sa aduca contributii incompatibile
cu nevoile lor de dezvoltare

Asigura baza juridica pentru tratamentul
preferential acordat tarilor in curs de
dezvoltare prin masuri speciale in folosul
acestor tari incluse in acorduri bi si
multilaterale, aranjamente regionale si
mondiale si prin sistemul generalizat de
preferinte vamale in favoarea acestora




—

C. Principiul folosirii taxelor vamale ca mijloc principal de
reglementare a comertului

|:> GATT a stabilit ca faxele vamale nu pot fi marite unilateral si s-a
ajuns la masura consolidarii taxelor vamale (taxele vamale nu

pot fi renegociate decat dupa 3 ani de la consolidarea lor)

D. Principiul neadmiterii concurentei neloiale

I:> GATT condamna dumpingul si da drept partilor contractante sa
perceapa taxe anti-dumping pentru a se proteja

|:> GATT interzice tarilor dezvoltate sa subventioneze la export
produse manufacturate (numai pentru produse de baza dar nu

agricole)



E. Principiul reglementarii diferendelor comerciale pe baza de
consultari pentru evitarea lezarii intereselor partilor contractante

> echipe de experti, solutionare amiabila

F. Principiul transparentei masurilor de politica comerciala

acest principiu nu creeaza obligatia pdrtilor de a publica informatii

confidentiale

v" Observatii:

v GATT a liberalizat 90% din nomenclatorul produselor ce fac
obiectul comertului

vGATT a asigurat o disciplina internationala in aplicarea
masurilor de politica comerciala de catre partile contractante

v’ GATT a realizat reducerea taxelor vamale si in oarecare masura
a diminuat si obstacolele netarifare



® PROBLEME DE VIITOR ALE OMC

# Distributia venitului brut pe plan mondial. 82,7% din venitul brut
este preluat de 20% din populatia lumii (cei mai bogati), cei mai
“saraci” 20% preiau 1,4%

# Distributia venitului din comert. 1/5 din diferenta dintre pretul de
vanzare la producator si pretul de cumparare la consumator

ajunge la producator (cercetare, investitii, tehnologie, productie)
iar 4/5 ajunge in lantul de distributie

3.5.2 Conferinta Natiunilor Unite pentru Comert si Dezvoltare (UNCTAD)

|:> Organism creat in 1964 in special pentru problemele cu care
se confrunta tarile in curs de dezvoltare (cele mai multe)
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UNCTAD a instituit SGP — Sistemul General de Preferinte, care consta
in scutirea completa (sau partiala) de taxe vamale a importului tarilor
dezvoltate din tarile in curs de dezvoltare fara reciprocitate si pe baza
nediscriminatorie

UNCTAD a elaborat “Carta drepturilor si indatoririlor economice ale
statelor”, adoptata de Adunarea Generala ONU

UNCTAD a elaborat “Ansamblul de principii si reguli echitabile
convenite la nivel multilateral pentru controlul practicilor comerciale
restrictive” , adoptata da Adunarea Generala ONU

UNCTAD a elaborat “Programul integrat pentru produsele de baza”,
care completeaza abordarea traditionala (produs cu produs) cu abordarea
globala a produselor de baza

v" Stabilirea prefului produselor de baza;
v Finantare compansatorie a deficitului incasarilor din exportul
acestor produse.



- 3.5.3 Consiliul de Cooperare Vamala (CCV)

I:{) CCV - Organism economic cu caracter guvernamental ce
urmareste realizarea cooperarii intre state pe baza conventiilor
internationale privind aspecte tehnice si procedurale ale activitatii
din domeniul vamal (1952, sediul la Bruxelles, > 100 state membre)

=» Comitetul de lupta contra fraudelor
=» Comitetul de evaluare a marfurilor in scopuri vamale
=» Comitetul pentru nomenclatura produselor si marfurilor

=» Comitetul tehnic asupra valorii in vama a produselor

= Comitetul interimar al sistemului armonizat pentru desemnarea Si
codificarea marturilor

=» Comitetul de politica vamala
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=) Activitati si obiective ale CCV

—p» CCV - simplificarea, armonizarea si uniformizarea formalitatilor
vamale in comertul international,

— CCV - asigurarea interpretarii si aplicarii uniforme a conventiilor
internationale;

= CCV - coordonarea actiunilor de conciliere a diferendelor privind
aplicarea conventiilor;

—» CCV - participarea la eleborarea “Sistemului Armonizat pentru
Descrierea si Codificarea Marfurilor” “SH” (la elaborare au participat
60 de state, Biroul de Statistica ONU, UNCTAD, GATT, ISO)



3.5.4 Uniunea Internationala pentru Publicarea Tarifelor Vamale (UIPTV)

—)» UIPTV - Organizatie cu caracter guvernamental ce asigura
traducerea, publicarea si difuzarea tarifelor vamale si actioneaza
prin “Biroul International al Tarifelor Vamale” (sediul la Bruxelles,
sub supravegherea Ministerului Afacerilor Externe al Belgiei)

3.5.5 Camera Internationala de Comert (CIC)

—» CIC - Organizatie internationala neguvernamentala ce reprezinta
interesele sectorului privat ( a stabilit regulile INCOTERMS)

3.5.6 Organizatia de Cooperare si Dezvoltare Economica (OCDE)

— OCDE - Organizatie a tarilor dezvoltate (1974), prin care acestea
isi coordoneaza pozitia fata de tarile in curs de dezvoltare in

probleme de politica comerciala
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3.6 Instrumente de politica comerciala

I:> Mijloace prin care statul reglementeaza prin acte normative
comportamentul agentilor economici in relatile comerciale interne
Si externe

I:> Singurele instrumente de reglementare a importurilor si
exporturilor sunt proiectiile de balanta comerciala si de plati
externe

I:> Instrumente de politica comerciala pe plan international
» Tarifare

» Netarifare

o1



Import/Export

Balanta de plati
externe Agenti
economici

i

GUVERN

Stimulare

Supraveghere
economica
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3761 Tariful Vamal de Import (TVI)

I:> Actul normativ prin care statul reglementeaza in baza unui
nomenclator de marfuri taxele vamale de import si principiul
determinarii drepturilor sale asupra importului

I:>Clasificarea marfurilor in tarifele vamale de import se facea cu
“Nomenclatorul Consiliului de Cooperare Vamala “ (NCCV) ( pana
in 1980 si acceptat de 140 de tari, 1097 pozitii repartizate in 99 de
capitole si 21 de sectiuni)

» Principiul de baza : gruparea, de regula la acelasi capitol, a
produselor obtinute din aceeasi materie prima si aranjarea
produselor in cadrul capitolului pe pozitii tarifare in ordine
progresiva, incepand cu materia prima pana la produsele finite

I:>Tn 1983 a fost adoptata conventia internationala pentru “Sistemul
Armonizat pentru Descrierea si Codificarea Marfurilor” “SH” (96
capitole, 21 sectiuni, 1241 pozitii identificate prin coduri de 4 cifre si
5019 grupe de marfuri identificate prin coduri de 6 cifre)
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~__— @ Taxele vamale
Tarif Vamal = Nomenclator Tarifar + Taxe Vamale
A\ ¥/ v J

YA Y
Vocatie universala Structura si nivelul lor reflecta
interesele specifice de politica
comerciala a fiecarei tari

Taxe Vamale = Impozite indirecte percepute de stat asupra
marfurilor care trec granitele vamale ale unei tari

a. Dupa obiectul impunerii vamale

I:> Taxe vamale de import, pentru protejarea productiei nationale

|:> Taxe vamale de export, pentru limitarea exportului unor produse
de baza in vederea prelucrarii pe plan intern

I:> Taxe vamale de tranzit, pentru marfuri straine care traverseaza
teritoriul statului respectiv
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~ b. Dupa scopul impunerii vamale

|::> Taxe vamale protectioniste (de nivel ridicat)
|

|—> pentru imbunatatirea balantei comerciale

|::> Taxe vamale cu caracter fiscal (de nivel redus),
|

|—> pentru obtinerea de venituri la bugetul statului
v" Observatii:

|::> La stabilirea nivelului taxelor vamale se au in vedere
diferentele intre costul respectiv preful unui anumit produs
pe piata interna si externa
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|::> in masura in care corecteazd aceste diferente, taxele vamale pot
indeplini selectiv sau succesiv funciiile de:

» Egalizare a nivelului de pret

» Protectie a unor ramuri ale economiei nationale

» Interdictia (prohibirea) unor produse functie de
interesele economiei nationale

|::> Taxele vamale pot indeplini o functie de prohibire, desi au un
nivel redus, atunci cand diferentele de competitivitate sunt
in favoarea produselor indigene

|::> Taxele vamale pot indeplini o functie de echilibrare de
preturi, desi au un nivel ridicat, in cazul in care diferentele
de competitivitate sunt in favoarea produselor din import
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/ﬁmul de percepere

I:> Taxe vamale specifice, cand se percep pe unitati fizice de masura a
marfurilor (ex. 100 lei/tona ciment)

|::> Taxe vamale “ad valorem” (asupra valorii), cand se percep sub forma
unei cote procentuale din valoarea in vama a marfurilor importate

|::> Taxe vamale mixte (combinate), cand se adauga la cele “ad valorem”,
daca acestea nu sunt suficient de protectioniste

d. Dupa modul de fixare

I:> Taxe vamale autonome (generale, unilaterale), au nivelul de protectie
cel mai ridicat si sunt fixate de statul importator asupra marfurilor
originare din tari ce nu beneficiaza de tratamentul clauzei natiunii celei
mai favorizate (se aplica pe scara redusa)

I:> Taxe vamale conventionale (mult mai reduse) stabilite prin acorduri
bi - sau multilaterale sau prin acordarea clauzei natiunii celei mai
favorizate
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I:{) Taxe vamale preferentiale (cele mai reduse) se aplica tarilor asociate SGP
(SGPC) si reprezinta o derogare de la clauza natiunii celei mai favorizate

|::> Taxe vamale de retorsiune (de raspuns)

» Taxe vamale anti — dumping, se aplica peste taxele
vamale obisnuite pentru a contracara dumpingul

=» Taxe vamale compensatorii, pentru inlaturarea efectelor
subventionarii exporturilor sau primelor de export

v" Observatii:

|::> Pe baza tarifelor vamale, productia interna poate fi protejata
impotriva concurentei straine

|:> Se pot negocia concesii in domeniul politicii vamale sau se
pot institui discriminari in relatiile cu anumite state
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Concesii Vamale

—> Reduceri directe de taxe vamale, pana la eliminarea lor completa

—> Consolidare

Metode de reducere a taxelor vamale

‘ Metoda reducerii directe a taxelor vamale (prin tratative
bilaterale)

‘ Metoda reducerii liniare reciproce (prin tratative multilaterale),
reducerea tuturor taxelor vamale cu acelasi %
»Nu rezolvd problema disparitatii tarifare (reducerea
diferentei dintre nivelul taxelor vamale ale mai multor tari
pentru acelasi produs)

‘ Metoda armonizarii taxelor vamale, reducerea este cu atat mai

mare cu cat taxele sunt mai ridicate =



Protectia vamala nominala si efectiva

|:> Taxele vamale nominale, publicate in tarifele vamale oficiale indica
nivelul protectiei nominale

I:> Protectia aplicata numai asupra valorii adaugate in produsul supus
impunerii vamale, obtinut in procesul de productie pe plan intern,
reprezinta protectia efectiva

» Rata protectiei efective

T, — taxa vamala efectiva

T, — taxa vamala nominala asupra produsului finit
T,, — taxa vamala asupra materiei prime
V;— valoarea in vama a produsului finit

V., — valoarea in vama a materiei prime
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s Observatii:

I:> Protectia efectiva variaza direct proportional cu nivelul taxei
vamale percepute asupra produsului finit si cu nivelul dispersiei
tarifare (diferenta dintre nivelul taxelor vamale pe grupe de produse
integrate pe verticala in functie de gradul de prelucrare)

Protectia efectiva variaza invers proportional cu nivelul taxei
vamale percepute asupra materiei prime ce intra in componenta
produsului si cu ponderea valorilor adaugate in produsul finit

Valoarea in vama

I:> Valoarea in vama este valoarea atribuita marfurilor in vederea
determinarii cuantumului taxelor vamale

|:> Valoarea in vama se exprima in moneda tarii importatoare si se determina
pe baza pretului extern de import in conditia de livrare CIF si a cursului

de revenire comercial (al zilei)
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Regulile de evaluare in vama sunt conform cu acordul relativ la
punerea in aplicare a art. VII al GATT:

IZ:) Valoarea in vama a marfurilor importate intr-un teritoriu vamal este
valoarea de tranzactie, adica pretul efectiv platit sau de platit
pentru marfurile respective cand acestea sunt vandute pentru export,
cu destinatia tarii importatoare, atat timp cat acel pret nu este
influentat de circumstante straine contractului

Sau

|:> Valoarea in vama = valoarea de tranzactie a marfurilor identice

(in conditii comerciale comparabile)

Sau
Valoarea in vama = valoarea de tranzactie a marfurilor similare
(in conditii comerciale comparabile)

Sau
Valoarea in vama = valoare calculata
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calculat

a — costul sau valoarea materiilor prime si operatiilor de
fabricare sau altor Ilucrari pentru producerea marfurilor
importate

b — suma totala pentru beneficii si cheltuielile generale egale cu
cele care intra in general in vanzarile marfurilor de aceeasi
categorie sau tip cu marfurile de evaluat (facute de producator)

¢ — costul sau valoarea oricaror altor cheltuieli de care trebuie
tinut cont pe baza optiunii de evaluare aleasa de fiecare parte,
respectiv preful extern pe baza FOB sau CIF, cu consim{amant
reciproc
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CAP.IV CONTRACTUL INTERNATIONAL DE
VANZARE-CUMPARARE

(&= Inainte de finalizarea oricdrei tranzactii comerciale prin semnarea
contractului, au loc activitati menite sa creeze cadrul optim
incheierii tranzactiei (atat la import cat si la export)

v" Observatii:

I:> Aceste activitati se numesc precontractuale si sunt diferite functie de
pozitia ocupata — producator(vanzator) si cumparator(comerciant).

C—> Producitorul (vanzatorul) depune de obicei o activitate mai laborioasd
si complexa (avand in vedere si sarcinile productiei).

|:> Cumparatorul (comerciantul) trebuie sa cunoasca ce face productia, sa
stie ce necesitati are si ce se gaseste pe piata.
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4.1 Operatiuni precontractuale la export

I:> Sunt in mare masura activitati specifice marketingului.

IZ:) Se porneste de la cercetarea prospectiva analizandu-se familia de
produse si produsul ce face obiectul contractului.

(&= Se continua avand in vedere urmatoarele aspecte:

N producatorii ce realizeaza produse similare
& care sunt pietele de desfacere si in ce masura acestea sunt acoperite
& se analizeaza calitatea si fiabilitatea produselor similare

&y se analizeaza costurile de productie si preturile, politica de

distributie, metodele de promovare, reclama si publicitate ale
concurentei
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g 4.2 Operatiuni precontractuale la import

Operatiunile precontractuale la import au unele particularitati
functie de natura si destinatia importului.

(&= Pentru bunurile de consum si pentru marfurile generale

IZ:) prospectarea pietei se face pe baza cererilor de oferta neutrale (fara
referire la tip, model, etc.)

|::> cererea de oferta neutrala da posibilitatea producatorului sau comerciantul
exportator sa ofere produsul sau care are caracteristici identice sau
apropiate celor solicitate

importatorul (cumparatorul) are la dispozitie un numar de oferte din care
selectioneaza pe cea (cele) ce raspunde cat mai bine cerintelor sale (calitate,
pret, conditii de livrare)
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&= Pentru bunurile de investitii

I:> cererile de oferta sunt insotite de specificatii detaliate, caiete de

sarcini, etc., urmate de oferte tehnice

|:>dupé studierea aspectelor tehnice de catre importator are loc

transmiterea ofertei comerciale

v" Observatii:

=
—

=

in cazul investitiilor prin participare la licitatii, ofertantii elaboreaza

oferte tehnice si comerciale conform cerintelor din caietele de sarcini.

in cazul in care nu se respecta intocmai cerintele din caietele de sarcini,

se va mentiona ,,oferta alternativa” (pentru a nu fi descalificati de la
licitatii).

Ofertantii potentiali pot fi ,extrasi” din diverse cataloage ale firmelor
producatoare sau comerciale ( Cataloage generale — ,Marconi’s
International Register”, ,Europa Production”, ,ABC”, Cataloage pe ramuri
industriale — ,Chemical Industry Directory”, ,Fisierul Institutului de

Economie Mondiala”)
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//'ﬁerea de oferta

-

(&= Cererea de ofertd este un act comercial care din punct de vedere juridic
reprezintd o manifestare de vointa a cumparatorului de a cumpara o
anumita marfa sau de a stabili relatii comerciale cu vanzatorii (inquiry,
demande, anfrage).

v" Observatii:

Cererea de oferta se face in scris, sau verbal (telefonic), caz in care
trebuie confirmata in scris.

|::> Continutul cererii de oferta nu este standard ci este functie de scop, de
produs, de piata, etc., insa neaparat trebuie sa aibe o exprimare ingrijita,
sobra, cu formule de politete comerciala.

|:> Cererile de oferta transmise prin corespondenta pot avea un caracter de
circulara (mai multi destinatari) sau caracter individual (un singur
adresant). Primele au o eficienta mai mica deoarece primitorii le
considera ca o actiune de informare de piata facuta de cumparator si in
acelasi timp creeaza impresia unei solicitari mult mai mari decat necesarul
(se poate merge pana la deformarea preturilor).
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- &= In practica se utilizeaza doua feluri de cereri de oferta:

(&= Cereri de oferta cu caracter general

I:{) sunt facute pentru a obtine de Ila vanzator informatii privind
nomenclatorul de marfuri ce fac obiectul activitatii sale

|:> sunt facute pentru a obtine de la vanzator informatii privind preturile
(pentru a primi prospecte, cataloage, mostre, etc.)

(&~ Cereri de oferta concrete

‘ sunt facute pentru a incheia o afacere
in aceste cereri se mentioneaza de obicei denumirea exacta a marfii,
cantitatea necesara, termenul de livrare, pref, conditii de plata (se
solicita totodata prospecte, mostre, fotografii, etc.)
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v’ Observatii: /

Daca cererea de oferta contine minimum de elemente necesare existentei
unui conftract (inclusiv cu preturi pentru o perioada de timp determinata), atunci
aceasta poate echivala cu o comanda ferma, iar o confirmare simpla a ei
(,fara rezerve”) conduce la incheierea contractului respectiv (confirmare de
comanda).

|:> Societatile comerciale cu activitate de comert exterior (ca vanzatori) primesc
cereri de oferta de la parteneri externi.

':> Cererile de oferta trebuie analizate sub cele doua aspecte (general, concret).

|::> Functie de felul sub care este transmisa cererea de oferta, se vor folosi preturi
de negociere sau preturi mai mari decat cele practicate pe piata.

':> Raspunsul la cererea de oferta (pozitiv sau negativ) trebuie dat in termen
rezonabil (practicile comerciale internationale arata ca un termen de 15 zile de
la intrarea corespondentei in firma este un termen rezonabil).

I::) Daca este necesar un timp de raspuns mai lung, se recomanda sa se dea un
raspuns intermediar cu precizarea termenului cand solicitantul va primi oferta
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4.4 Nota interna de vanzare — cumparare

(FZ= Societatile Comerciale ce fac operatiuni de import — export intocmesc la
primirea cererilor de oferta o nota interna de vanzare — cumparare prin
care se analizeaza conditile in care urmeaza a se intocmi oferta de
export sau sa se trimita comanda de import.

v’ Observatii:

IZ:) Nota interna de vanzare — cumparare este un act administrativ al
vanzatorului sau cumparatorului (dupa caz), nefiind opozabil partenerului.

I:{) Nota interna de vanzare — cumparare este o piesa importanta la dosarul
de negociere al tranzactiei comerciale si cuprinde limitele de pret ce
urmeaza a fi negociate, conditiile de plata, conditiile de livrare si
termenul de livrare.

|::>Tn functie de conditile rezultate, se procedeaza la intocmirea cererii de
licenta (autorizatia) de export sau import.
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//men;a de import — export

(&~ Licenta de import — export reprezintd instrumentul de politica
comerciala al unui stat prin care acesta incurajeaza sau descurajeaza
importurile sau exporturile, in functie de interesele acestuia in relatiile cu
alte state, grupuri economice sau zone economice.

v" Observatii:

I::) Prin licentele de import — export se urmareste volumul si structura
importului | exportului, protejarea intereselor proprii ale Societatii
Comerciale.

Licentele de import — export se elibereaza pentru fiecare operatie si
nu global, chiar daca sunt facute cu aceeasi parteneri.

|::> Eliberarea licentelor de import — export se face de catre Ministerul
(Industriilor si) Comer{ului Exterior pe baza de cereri.

4.6 Oferta
4.6.1 Definitii si conditii
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— Oferta ( care se mai numeste ,propunere’) este un act juridic unilateral,
generator de obligatii civile sau comerciale. In Romania reglementarile
se fac prin CCR, Cap. V ,Despre obligatiile comerciale in general’.

v" Observatii:

|:> CCR prevede ca oferta intre “persoane departate” poate fi considerata
un contract sinalagmatic (adica un contract ce da nastere unor obligatii
reciproce intre parti, chiar de la data incheierii lui).

':> Conventia Natiunilor Unite defineste oferta ca fiind: “ O propunere de
incheiere a unui contract adresata uneia sau mai multor persoane
determinate, daca este suficient de precisa si denota vointa autorului
de a se angaja in caz de acceptare”. O propunere este suficient de
precisa daca denumeste marfurile, stabileste cantitatea si pretul
expres sau implicit (sau da indicatii ce permit a fi determinate).

|::> O propunere adresata unei persoane nedeterminate, este considerata

numai o invitatie de a oferta, in afara cazului in care persoana care a
facut propunerea nu a indicat in mod clar contrariul.
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e Ofert;poate fi adresata:

I::) Unei persoane determinate — atunci cand ea este acceptata numai de
acea persoana (beneficiarul ofertei)

|::> Unei persoane nedeterminate — atunci cand poate fi acceptata de
orice persoana , numai cand se trimit cataloage de marfuri insofite de
liste de preturi si conditiile de livrare

v" Observatii:

=) In ambele cazuri, pentru incheierea contractului, oferta trebuie
acceptata fara conditii.

|:> in cazul unei acceptdri conditionate, se vorbeste despre o noud oferta
(contraoferta), pe care beneficiarul o adreseaza ofertantului si care
poate fi acceptata de acesta (in conditiile respective) sau se poate
continua negocierea acesteia.

|::> Conventia Natiunilor Unite “spune” ca un raspuns care tinde sa fie
acceptarea unei oferte, dar care contine completari sau modificari este

in fapt o respingere de oferta si constituie o contraoferta.
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|:> Oferta trebuie sa aibe termen de optiune, de valabilitate sau sa contina
termenul de “ferma”, sa fie precisa si completa.

':> Exista si oferte fara termen care au valoare de oferte pentru negocieri.
|:> Oferta trebuie sa fie facuta in scris, iar daca se face verbal, trebuie

confirmata in scris de solicitant

4.6.2 Revocarea ofertei

@&~ in CCR (art.37) se prevede c& pana cand contractul devine perfectibil,
oferta si acceptarea ei, sunt revocabile. Daca revocarea ajunge la
cunostinta celeilalte parti, atunci cel ce revoca contractul raspunde de

daune si interese.
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.~ Observatii:

@~ Dreptul Francez — Oferta poate fi revocata oricand de catre ofertant.
Daca ofertantul, prin retragerea ofertei lansate cu termen, a provocat o
pagubaé beneficiarului, este obligat sa ,repare” acea paguba.

(&= Dreptul Englez — Oferta este revocabila de autorul ei pana in momentul
acceptarii de catre beneficiar.

(@~ Dreptul German — Oferta cu sau fara termen de optiune este
obligatoriu sa fie mentinuta de ofertant pe toata durata de timp
necesara.

&= Conventia ONU — Retractarea ofertei se poate face in doua cazuri:

I:> Oferta poate fi retractata, chiar daca e irevocabila, daca retragerea
ajunge la destinatar inainte sau in acelasi timp cu oferta.

=) Oferta poate fi revocatd pana la incheierea contractului, daca
revocarea soseste la destinatie inainte ca acesta sa fi expediat
acceptarea ofertei.
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4.6.3 Acceptarea ofertei

&

11 1 13

Acceptarea ofertei este o declaratie (sau alta forma de
manifestare a destinatarului) ce exprima acordul sau la oferta.

Tacerea sau inactiunea nu constituie acceptare.

Acceptarea trebuie sa parvina ofertantului in termenul stipulat de
acesta, in acest caz, acceptarea producand efecte.

Normele Comisiei Economice ONU pentru Europa arata ca
acceptarea ofertei poate fi "expresa” sau “tacita”.

CCR (art.36) considera valabile ambele.

Exista situatii cand se considera valabila si acceptarea “tardiva”.
(CCR, art.35, alin.2 — este valabila si o acceptare ajunsa peste
termenul stabilit, cu conditia ca propunatorul sa-l instiinteze pe
acceptant de intarziere).
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mul in care beneficiarul 1l pagubeste pe ofertant sau cand

foloseste in alte scopuri planuri, machete, schite, tehnologii,
modele primite odata cu oferta, apare o raspundere civila
delictuala (savarsirea din culpa a unui fapt ilicit si pagubitor).
Acceasta se trateaza conform art.998 din Codul Civil (prevede
repararea daunelor ce decurg la ofertant).

|:> in cazul contractelor prin corespondenta (intre absenti), spre
deosebire de contractele la vedere, se apeleaza le legislatia

statelor carora le apartin partile contractante. Pentru astfel de
situatii exista 2 teorii de baza:

(&~ | Teoria emisiei (a expedierii acceptarii ofertei)

L Teoria emisiei este sustinuta de Dreptul Francez, Englez, al SUA

cat si de conditile elaborate de Comisia Economica ONU pentru
Europa.
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|:> Conform teoriei emisiei, contractul se considera incheiat in
momentul in care beneficiarul ofertei a acceptat oferta facuta

fara rezerve si a expediat ofertantului prin posta scrisoarea de
accepftare.

> Locul incheierii contractului este sediul firmei beneficiare a

ofertei, iar data este cea de pe stampila Oficiului Postal de
expediere.

(&= | Teoria receptiei (a primirii acceptarii ofertei)
|

L Teoria receptiei este sustinuta de Dreptul German, Elvetian si de
CCR.

|:> Conform teoriei receptiei, contractul se considera incheiat in
momentul in care ofertantul a primit acceptarea
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s 4.7 incheierea contractului intre parti

4.7.1 Conditiile de validitate ale contractului

&= Conditia determinantd ca un contract de vdnzare — cumpdrare intern
(international) sa-si produca efectele avute in vedere de parii este ca
acesta sa indeplineasca conditia esentiala de validitate ceruta de lege.

Conform legislatiei civile din Romania exista doua aspecte referitoare

la validitatea contractului si anume in ceea ce priveste fondul respectiv
forma contractului

A. Conditii de validitate privind fondul contractului

a. Capacitatea partilor

——> (Capacitatea de a incheia contracte (conform art. 948 din Codul Civil).

¥

Art. 950 din Codul Civil — Nu pot incheia contracte minorii si interzisii (prohibitii)
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b. Consimtamantul partilor

> Manifestarea hotararii partilor de a incheia un act juridic

v’ Observatii:

pentru ca sa fie valabil exprimat, consimtamantul trebuie sa
provina de la o persoana cu discernamant

I:> minorii sub 14 ani, interzigii judecatoresti, debilii si alienatii
mintali sunt considerati lipsiti de discernamant

4

daca precedentii incheie totusi contracte, atunci acestea
nu sunt valabile si se poate cere anularea lor in
instantele judecatoresti
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I:> consimtamantul nu poate fi viciat prin eroare, violenta sau ingelaciune

(dol)

(4

»amenintarea unei persoane cu un rau de natura :
sa ii provoace o temere care o determina sa
' incheie un contract pe care altfel nu I-ar incheia”

sinducerea in eroare a unei persoane prin
mijloace viclene in scopul de a o determina sa:
incheie un contract” (de. ex: prezentarea unei '
mostre ce nu corespunde calitatii marfii) i
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/ c. Obiectul contractului

> Se refera la prestatiile la care se obliga partile prin contract

v" Observatii:

|:> contractele de comert exterior sunt sinalagmatice (dau nastere
la obligatii reciproce intre parti)

|::> obiectul contractului trebuie sa fie determinat si determinabil

obiectul contractului este determinat atunci cand
partile stabilesc cantitatile si nu calitatile

obiectul contractului este determinabil atunci cand,
-> prin contract, se stabilesc criteriile cu ajutorul carora,
la scadenta, acesta se poate determina
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|:> obiectul contractului trebuie sa fie posibil

obiectul contractului poate fi imposibil material, atunci cand
nu poate fi realizat de nimeni

obiectul contractului poate fi imposibil juridic, atunci cand
apare obligatia de a ceda un drept care nu iti apartine

d. Cauza contractului

> Se intelege scopul urmarit de contract

v"Observatie:

I:> pentru a fi valabila, cauza contractului trebuie sa fie ferma, reala,
licita si morala
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B. Conditii de validitate privind forma contractului

@&~ Prin forma a contractului se intelege modalitatea prin care se
exteriorizeaza vointa partilor de a da nastere intre ele unui raport
juridic (contract).

(&= Forma contractului (ca act juridic) poate fi ceruta de lege atat ca si
conditie de validitate (”validitatem”) cat si ca o conditie de proba
(,,ad probationem?”).

4.7.2 Clauzele contractului

I:> La incheierea contractelor internationale, pariile trebuie sa aiba in
vedere tratarea tuturor clauzelor ce contin obiectul raportului
juridic, intr-o forma sistematizata, clara si precisa, pentru a
elimina posibilitatea unor interpretari eronate — pot conduce la
litigii si apoi la daune, pierderi de piete, etc.
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&= In relatiile internationale se utilizeaza (cu caracter facultativ):

» Formulare tiparite ale vanzatorilor sau cumparatorilor (de oferte si
contracte);

» Formulare tip eliberate de Comisia Economica pentru Europa a ONU
sau de federatiile nationale sau/si internationale ale vanzatorilor si
cumparatorilor;

» Reguli si uzante existente in cadrul relatiilor internationale
(INCOTERMS 2000);

» Reglementari ale Camerelor de Comert si Industrie nationale si
internationale;

» Reglementari ale Burselor de Marfuri
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Exemplu | =) Contract tip utilizat la Bursele de Marfuri pentru care nu
exista nicio posibilitate de modificare in sensul dorit de
parti, singurele elemente care pot varia fiind pretul si
cantitatea

Contractul spot pentru grau pe piata americana, Bursa de Marfuri din
Chicago (CBOT), cuprinde urmatoarele clauze principale:

4

Cantitatea (quantity) = [Y] x 5000 busheli (1 bushel = 27 kg);

Tipul de marfa (commodity) = grau tare de iarna nr.2 (No.2 Nord Red
Winter Wheat);

Calitatea (quality) = 13% proteine;

Pretul (price) = [Y] x $ / bushel;

Conditia de livrare (delivery) : CIF Boston

Termenul de livrare (shipment) : imediat (spot)

Conditia de plata : |a livrare (cash on delivery)
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v“ Observatii s B

MOTERMS 2000) — Grupa C — Cost, Insurance and Freight
: (Cost, asigurare si navlu) — transport maritim / fluvial
v'CIF — Transmiterea cheltuielilor : in portul de destinatie, pe vas
v'CIF — Transmiterea riscurilor : in portul de incarcare, la trecerea peste
balustrada vasului

Exemplu de proiect (general) de contract international:

*Partile contractante: - vanzator / cumparator

*Obiectul contractului: - descriere - specificatii - calitate
- origine - cantitate - ambalaj

*Pret: - unitar / total

- moneda pretului

*Conditii de livrare: - FOB, CIF, etc.
*Conditii de plata: - imediat / la termen

- modalitati: acreditiv, ordin de plata, etc.
*Dreptul aplicabil: - al vanzatorului / cumparatorului / unui tert

*Valabilitatea contractului: - termenul de valabilitate, data executarii

«Semnaturi: - calitatea semnatarilor
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—478 Continutul minim al contractului de vanzare-cumparare

a. Subiectele contractelor

@ Prin subiecte ale contractelor se inteleg persoanele fizice sau
juridice care prin acordul lor de vointa au dat nastere la un raport
juridic contractual intre ele, asumandu-si anumite drepturi si
obligatii reciproce determinate prin contract

Conform Conventiei de la Haga (15 iunie 1955), sunt subiecte ale
vanzarii internationale acele parti care isi au sediul sau resedinta
lor obisnuita pe teritoriul unor state diferite in oricare din situatiile
urmatoare:

atunci cand contractul presupune ca lucrul vandut face sau
va face obiectul unui transport dintr-un stat in altul

—>|::> atunci cand actele constituind oferta si acceptarea ofertei
sunt indeplinite pe teritoriul unor state diferite

=) atunci cand predarea bunurilor trebuie sa se realizeze pe
teritoriul unui stat, altul decat acela in care s-au indeplinit actele

constituind oferta si aceptarea ei
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= v"Observatii

I:> Conform legii, pot fi subiecte ale unor contracte internationale,
numai agentii economici abilitati (prin licente de functionare) de a
desfasura activitati de comert international

—> in preambulul contractului international se trec subiectele
(partile contractante), sediul acestora si raporturile juridice ce
fac obiectul contractului respectiv

b. Obiectul contractului international

(&= Obiectul contractului international are ca scop precizarea
continutului economic cu conditiile in care vanzatorul se
obliga sa execute marfurile sau sa presteze serviciile pentru
satisfacerea cerintelor cumparatorului.
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(&= Obiectul contractului international trebuie sa contina
urmatoarele elemente:

b1. Definirea produsului sau a serviciului

&= Definirea produsului sau serviciului trebuie facuta cdt mai exact
functie de specific (materii prime, finite, produse alimentare, utilaje
tehnologice, instalatii complexe, asistenta tehnica, brevete, leasing,
etc). Se indica principalii parametri cu referire la cataloage, mostre,
marci de fabrica, etc.

b2. Cantitatea

(&= Se prevad in contracte urmatoarele:
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*Unitatea de masura : buc., kg., tona lunga (long tone) = 1016 kg., tona
scurta (short tone) = 907 kg.; daca expedierea se face cu vagonul se ia
ca etalon, vagonul de 10 to.

Locul si momentul determinarii cantitatii ce se va livra (depozit,
statie de incarcare, sosire, etc)

Modul de stabilire a cantitatii (masurare, cantarire, etc)

Documentele ce atesta cantitatea expediata:
-transport CFR: scrisoarea de trasura internationala
-transport AUTO: scrisoarea de trasura auto
-transport fluvial: scrisoarea de trasura fluviala
-transport maritim: conosamentul
-transport aerian: scrisoarea de trasura aeriana

v“ Observatii:

I:> in documentul de transport se trece greutatea marfii (brutto —
netto) precum si tolerantele admise fata de contract

—) se pliteste numai marfa livrata
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" b3. Calitatea marfii

Vst In contract este obligatorie inscrierea clauzelor cu privire la calitate
si metodele de determinare a calitatii

Vs in ceea ce priveste nivelul de calitate, trebuie prevazute in
contract, clauze referitoare la caracteristicile tehnice, economice,
estetico-ergonomice, de fiabilitate, de mentenanta, de
disponibilitate etc.

&= In ceea ce priveste metodele de determinare a calitatii, acestea se
vor stabili de comun acord intre parteneri, cu referire |a:

133



T \
i Modul de prelevare al probelor (daca este sondaj) sau bucata cu bucata

C—) Precizarea marimii probelor (sondaj)

|:> Precizarea metodelor de examinare a calitatii
I

|—> Exista mai multe metode:

4

Determinarea calitatii pe baza vizionarii marfii: 3 variante

» cu clauza de vanzare / cumparare — ‘“vazut si placut”

» cU clauza de vanzare / cumparare — “dupa incercare” — (intre
parteneri care se cunosc si au mai avut relatii de afaceri)

» cu clauza de vanzare / cumparare — “asa cum este” (tale quale)

— (in cazul marfurilor avariate)
134



_— Determinarea calitatii pe baza de mostre:

» mostra poate fi parte reprezentativa a marfii sau chiar marfa
insasi (cazul obiectelor individuale)

» daca marfa nu corespunde cu mostra de referinta,
cumparatorul poate refuza marfa sau sa ceara o reducere de pret
(bani sau marfa)

Determinarea calitatii pe baza de tipuri si denumiri uzuale

» se foloseste frecvent pentru marfurile de masa: cauciuc
natural, bumbac, lana, grau, etc (cal.l, cal. Il, cal A, etc)

Determinarea calitatii pe baza de “gustare”

Determinarea calitatii pe baza clauzei “RYE TERMS”

» Imprumutatd din comertul cu secard — “clauza comertului cu
secara” — in baza careia cumparatorul poate cere véanzatorului o
bonificatie daca starea calitatii marfii nu corespunde calitatii stabilite
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b4. Garantia calitatii marfii

I:> Dupa definirea conditiilor de calitate, partile contractante convin
asupra clauzelor referitoare la garantiile pe care le da vanzatorul in
asigurarea calitatii marfii contractate

|:> Din acest punct de vedere exista doua situatii:

Pentru marfurile care se contracteaza cu termen de garantie se inscriu

in contract urmatoarele:

» date cu privire la perioada de garantie: zile, luni, ani

» data (momentul) la care incepe perioada de garantie
>

» modul de asigurare al service-ului

» solutionarea reclamatiilor, etc
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Pentru marfurile care se contracteaza fara termen de garantie se inscriu
in contract urmatoarele:

» obligatia vanzatorului de a trimite simultan cu marfa si
,certificatul de calitate”

> clauze cu privire la obligatiile si raspunderile furnizorului

T . .. ” oy :
pentru ,,viciile aparente” (care sunt vizibile la recepiie)

> clauze cu privire la obligatiile si raspunderile furnizorului
pentru ,viciile ascunse” (care nu sunt vizibile la recepiie)
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bb. Ambalarea si marcajul marfii

Ambalarea » are un rol dublu si anume, protejarea marfii si
promovarea vanzarii acesteia.

Ambalajul trebuie sa indeplineasca urmatoarele conditii:
IZ:) sa fie usor (pentru a nu incarca excesiv transportul)
|:> sa fie rezistent (pentru a proteja marfa)

|::> sd fie estetic
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I:> Pentru marfurile care nu se ambaleaza, se specifica in contract, cum
se asigura integritatea marfii in timpul transportului si in conditii
normale de manipulare

< v" Observatii:

|:> In contract se specifica si calitatea ambalajului

— In contract se prevad cu privire la ambalaj si urméatoarele (dupa caz):

> daca trece odata cu marfa in proprietatea cumparatorului;

> daca se returneaza si termenul de returnare;
—

> pretul la care trece in proprietatea cumparatorului;

» cine suporta cheltuielile de returnare
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@ Functie de includerea ambalajului in pretul marfii, in contract se pot
prevedea urmatoarele clauze:

+ Netto / Netto — cand in pretul marfii nu se include nici costul
ambalajului intern de prezentare si nici costul ambalajului
extern (sau cand marfa se livreaza in ambalajul cumparatorului)

+ Netto + Ambalaj — costul ambalajului se calculeaza separat
de valoarea marfii si ambalajul trece in proprietatea
cumparatorului (ambalaje scumpe)

+ Brutto / Netto — cand preful ambalajului este cuprins in
pretul marfii
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Pentru ambalaje se practica denumiri ce au intrat in uzania
internationala si care sunt acceptate de importatori / exportatori (sunt
clauze contractuale)

s Ambalaj pentru transportul maritim (SWP — Sea Worthy Packing) — lazi
de cherestea geluite, fara noduri, marfa invelita in hartie cerata, lazile captusite
cu hartie gudronata sau cu vata

* Ambalaj pentru transportul marfurilor pe continent (uscat) (CP —
Continental Packing) — lazi de lemn mai putin pretentioase

s Ambalaje executate cu masini speciale (MP — Machine Packing) —
colete, balof;

s Ambalaje cu folie speciala (FP — Fit Packing)
s Ambalaj special la cerere expresa (SPP — Special Paid Packing)
> Ambalaj FEDEX

% Ambalaj confidential — marcat cifrat pentru a nu se divulga originea marfii
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/ : Operativitate in i

£ >/\J manipulare gi transport .

Marcajul indeplineste 2 functii
% " Propaganda promotionals |
comerciala !

» Tipuri de marcaje:

+ Marcaj special — pentru manipulare mai atenta (sticla, portelan,
explozibili, aparate de precizie)

+ Marcaj originar — atesta originea marfii si poarta marca originara
a producatorului sau a primului manipulant

+ Marcaj neutru — cand ambalajul (marcajul) nu va purta niciun semn

distinctiv prin care sa se deduca fara de origine a marfii (la reexport
sau marfuri prohibite in anumite situatii si perioade)
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(&= Pretul extern al marfii este elementul hotarator pentru incheierea
contractelor de import / export si reprezinta punctul principal de
intalnire al intereselor partilor contractante

4.9 Pretul marfii si clauzele de rectificare

4.9.1 Pretul marfii

(& Preturile se formeaza in jurul celor de pe piata de referinta a
produsului (pe piata unde se concentreaza in cel mai inalt grad

cererea Si oferta)
v’ Observatii:

in contracte, pretul se inscrie ca pret unitar sau ca pref total pe
marfa (pret unitar x cantitatea de marfa)

|::> in cazul produselor complexe, pretul se stabileste atat per total cat
si pe elemente componente

— pretul se exprima fie in moneda apartinatoare tarii unuia din
parteneri fie in valuta liber convertibila
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//@(Pregul de decontare se stabileste la semnarea contractului sau
se determina ulterior functie de clauzele contractuale. Din acest

punct de vedere preturile se grupeaza in preturi determinate si
preturi determinabile.

a. Preturi determinate — se stabilesc la incheierea contractelor si se

__ folosesc atunci cand contractele au ca obiect cantitati relativ mici de marfa
care se livreaza in termene relativ scurte (nu se anticipeaza modificari pe
piata interna sau externa). Preful se determina in doua variante:

al. Varianta fixa a pretului determinat — se indica in contract ca un
—>| pret exact, definitiv, pe unitatea de masura, pe produs sau pe toata
cantitatea ce formeaza obiectul contractului

¥

IMPORTANT — pentru astfel de contracte (preturi) trebuie o cunoastere
temeinica a problemelor conjuncturale cu privire la marfuri si preturi

a2. Varianta mobila a pretului determinat — consta in stabilirea in
> contract a unui pret pentru o calitate de baza a marfii si in functie de
abaterile ulterioare de la aceasta, se modifica corespunzator pretul
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Exemplu | =) S€ stabileg,tie un pret de 1§/ tona? pentruu min_ereu ce c_on’;ine
62% Fe la incheierea contractului. Daca se livreaza minereu
cu 60% Fe, pretul se modifica conform unei clauze din
contract (similar pentru bbc, 1ana, titei, cereale, etc)

b. Preturi determinabile — se stabilesc la o data ulterioara incheierii
contractului pe baza unor criterii si metodologii inscrise in contract

I::> se practica la contractele la care livrarea are loc pe o perioada mai
lunga de timp (de la incheierea contractului), in general pentru obiective
industriale cu plata in produse, instalatii complexe, marfuri livrate pe
baza unui contract cadru anual, etc

I:{) se practica pentru marfuri la care se inregistreaza fluctuatii mari de
preturi (din cauza unor factori necunoscuti sau care nu pot fi
cuantificati in momentul incheierii contractului)
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Exemplu I:> Pentru materii prime sau produse de bursa se inscrie in
contract pretul determinabil astfel:

,Pretul de decontare al marfii prevazute in contract se determina
pe baza indicilor cotatiilor la Bursa din Londra, pe ultimele 15
Zile premergatoare datei inceperii livrarii, tinandu-se seama de
diferentele fata de marfa etalon care se coteaza”

de exemplu pentru fructe si legume proaspete, pretul
> determinabil se stabileste in funciie de preful ce se
practica pe piata respectiva in ziua vanzarii marfii




(&= Tot in contract se pot prevede:

+ Cantitatea pentru care se achitd contravaloarea marfii
(cantitatea stabilita in statia de incarcare, conform documentelor de
transport, cantitatea sosita in buna stare, etc)

+ Valuta in care se plateste marfa

+ Eventuale reduceri de preturi. In Comertul International se
prevad si accepta ca si clauze urmatoarele situatii:

— Don (alterarea naturala a marfii)

= Surdon (avariere accidentala)

= Coulage (scurgere)

= Fusti (prabusire, corpuri straine, murdarie)

= Pesenson (lipirea marfii de fundul vasului ce o transporta)

+ Clauze de rectificare a preturilor ( apararea partenerilor
pentru pierderi independente de ei)
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4.9.2 Clauza de revizuire (escaladare) a preturilor ca urmare a
cresterii preturilor la anumite elemente de cheltuieli (costuri)

(&= Aceasta clauza se refera la contractele prin care se livreaza
marfuri cu ciclu lung de fabricatie sau |la marfuri care se
livreaza in loturi succesive la intervale de timp mari

@~ In contract se prevad clauze de rediscutare a pretului ca
urmare a modificarii preturilor la unele cheltuieli facute de
furnizor (materii prime, energie, salarii, dobanzi, etc).

¥

Deci se modifica preturile funciie de costurile
suplimentare astfel incat la decontare sa se mentina
intre anumite limite, avantajele avute in vedere la
incheierea contractului



- b+c=1
M '’ s A+DTC=

P =Pla+b

P — pretul initial din contract (calculat in luna de referinta)

P, — pretul revizuit sau pretul final

a — procentul care se refera la partea fixa din pret

b — procentul care se refera la costuri aferente materiilor prime, materialelor
¢ — procentul care se refera la costuri aferente manoperei (salarii)

M, — indicele de pret al materiilor prime, materialelor la data livrarii

M — indicele de pret al materiilor prime, materialelor la data de referinta

L, — indicele de pret al manoperei la data livrarii

L — indicele de pret al manoperei la data de referinta
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4.9.3 Clauza de consolidare a pretului impotriva riscului valutar

(&~ Fiecare partener urmdreste sa incheie contractul in valutd. Acest
lucru 1i asigura avantaje sau cel putin nu e obligat sa suporte
prejudicii

@&~ Se folosesc 2 tipuri de clauze:

a. Cu modificarea automata a valorii contractului

a, clauza valutara: prevede ca la data platii marfii, moneda in care
este stabilit pretul sa fie raportata la o moneda mai stabila

a, clauza aur gi clauza aur — valuta: nu mai este aplicabila pentru
ca nicio valuta nu mai are convertibilitate in aur
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~ b. Clauze de rediscutare a pretului

b, clauza revizuirii preturilor datorita modificarii cursului de
schimb al valutei in care s-a incheiat contractul

Se foloseste formularea:

,,Preturile convenite in contract au fost exprimate in € la un curs
de 0,8 € = 1$ . Daca in ziua platii, cursul comercial al € la bursa din
Londra inregistreaza abateri mai mari de = 5%, preturile se
modifica corespunzator acestora in termen de ,,n” zile de catre
partile contractante”

b, clauza valutara pe baza ,,cosului de valute”

I:> Aceasta clauza a aparut ca urmare a faptului ca pe plan mondial nu
exista un consens cu privire la o valuta sigura care sa serveasca
ca si unitate de cont.
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|:> Pentru ,,cosul valutar” se iau de obicei in calcul 5 valute.

Se foloseste formularea:

,, Toate obligatiile ce decurg din prezentul contract sunt exprimate in $
in echivalenta cu un curs de baza format din media aritmetica a
cursurilor de vanzare/cumparare la deschidere sau la inchidere a
urmatoarelor valute.....Daca in ziua respectiva valutele nu se coteaza,
se iau in considerare cursurile din ultima zi in care piata a fost
deschisa.

v’ Observatie:

|:> Se stabileste procentul de la care incepe recalcularea preturilor
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b, clauza valutara pe baza DST (Drepturi Speciale de Tragere) —
SDR (Special Drawing Rights)

Se foloseste formularea:

,, Joate obligatiile de plata cuprinse in prezentul contract sunt
exprimate in $ in echivalent cu DST, asa cum au fost
determinate de FMI, cu o zi inaintea semnarii contractului. La
data exigibilitatii platilor sau/si scadentei ratelor de credit si a
dobéanzilor, cumparatorul va achita in $ sumele initial stabilite.
in termen de ,n” zile de la efectuarea platii, vanzatorul va
recalcula sumele incasate, functie de echivalentul DST in $,
publicate de FMI cu o zi inainte de date exigibilitatii platilor
respective, informand pe cumparator asupra diferentelor
intervenite, urmand ca partea debitoare (cumparatorul) sa
achite imediat aceste diferente”
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Drepturile speciale de tragere (DST sau, international, XDR) sunt moneda
virtuala a Fondului Monetar International, conceput ca inlocuitor al
standardului aurului. Tranzactiile in interiorul Fondului Monetar International
sunt calculate in DST. O serie de valute nationale sunt fixate la un anumit
raport in relatie cu DST.

Valoarea sa se calculeaza in functie de dolarul american (44%), euro
(34%), yenul japonez (11%) si lira sterlina britanica (11%), conform
cotatiilor de la bursa londoneza

Cursurile de schinb XDR/RON pe ultimele 18 zile bancare
4 4, 4946

% 4, 4G5
: 4, 44505
T 4,417
|

T 4,30144
% 4,3656
L]

1'Elr:-:-u EI]r:-:-u Eir:-:-u 24r:-:-u EEr:-:-u EE-rlm-:-u ET"rl'u:-u 2imoun I]E-;I».':c Ilﬁl:l-zi:
Min=d.3696 (28 noy 2008); Max=d.daz9 (19 noy 2008)

2008-12-03 44779
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4.9.4 Clauza de revizuire a prefurilor la exportul de instalatii complexe

(7= Aceasta clauza se aplica in cazul in care apare riscul ca furnizorul
sa nu mai poata recupera decat partial valoarea exportului
respectiv, atunci cand acesta se face in contrapartida cu materii
prime, pretul acestora din urma nefiind determinat prin metode
clasice ci este un instrument de politica economica

&= Exista 2 situati:

A. Piata in care conditiile permit corelarea exporturilor
complexe cu importul de materii prime

in acest caz se introduce clauza care face
legatura intre acordurile comerciale privind plata
prin materii prime (sau alte produse)
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IZ:) Se vor stabili preturile de baza ale marfii, ponderea valorica
si caracteristicile principale ale materiilor prime (sau altor
produse) de contrapartida precum si formula de revizuire a
pretului instalatiei complexe exportate in functie de pretul
materiilor prime si salariilor in perioada pana la terminarea
livrarii

) in cazul livrdrilor pe credit, a céror plati nu se face in
marfuri, pentru scurtarea termenului de creditare trebuie sa se
gaseasca impreuna cu banca firmei solutii pentru scontarea
cambiilor. In orice caz trebuie avutd in vedere includerea in
pret a cheltuielilor de scontare inca din faza de ofertare a
exportului
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B. Piata in care conditiile nu permit corelarea
exporturilor complexe cu importul de materii prime

) In acest caz se previd clauze ce permit revizuirea pretului pana la
ultima livrare

|:> Se impune cunoasterea aprofundata, la zi si in perspectiva a
tendintelor pietei respective

4.9.5 Determinarea pretului contractual extern

@&~ Se efectueaza calcule care sa puna de acord caracteristicile tehnico-
economice ale propriilor produse cu cele existente pe piata pe care
se doreste sa se exporte

(&= Nu este suficienta o comparatie intre prefurile ofertabile si cele
existente pe piata ci trebuie avuta in vedere pozitia diferita a agentilor
economici din punct de vedere geografic si in ceea ce priveste
canalele de distributie
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(&= Nivelul pretului calculat trebuie sa constituie o baza de discutie
si sa fie unul care poate fi practicat

(&= Existd mai multe metode de determinare a pretului contractului
extern:

a. Determinarea pretului in valuta pe baza pretului in detaliu din
tara cumparatorului

I:> Se aplica la o gama larga de produse a caror preturi in detaliu pot
fi cunoscute fie prin contactarea directa a retelei comerciale din
tara cumparatorului fie din cataloage de marfuri insotite de lista
de preturi cu amanuntul
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/}{)&nﬂ necesare in acest scop = : /

e

v’ caracteristicile esentiale ale produsului la care urmeaza sa se determine
pretul extern sa fie identice sau asemanatoare cu cele ale produsului
concurentei, sau sa se poata cuantifica eventualele diferente

v’ si se detind (obtind) informatii privind costurile, profitul, impozitul,
taxele pe diferitele verigi de circulatie a marfurilor pana la cumparatorul
final

v"Observatie:

> In cazul in care existd diferente intre caracteristicile de baza,
cuantificarea acestora se face folosind metoda cotelor
procentuale, tinand cont de:

v'cotele procentuale cu care se opereaza trebuie sa corespunda unei
practici recunoscute pe plan international de furnizor si cumparator

v'daca nu se pot identifica astfel de elemente pe plan international,
atunci cotele procentuale sau valorile absolute se vor limita doar la
contractul respectiv si se vor stabili de catre parteneri
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= b. Determinarea pretului prin metoda compararii parametrilor tehnici

I:> Se aplica la exportul de masini, utilaje, etc si presupune existenta
unei diferente intre parametri tehnici de baza ai produsului ce
urmeaza a fi exportat si cei ai produsului concurentei

|:> Pretul produsului concurentei este cunoscut si cu acesta se
compara pretul produsului de exportat pentru mentinerea in
aceeasi categorie tehnica

c. Determinarea pretului pe baza pretului per tona realizat de concurenta

I:> Se foloseste pentru determinarea pretului la produse chimice,
agricole, unele produse metalurgice vandute per tona si care nu
au preturi cotate la bursa

|:>Tntre aceste produse pot exista diferente calitative exprimate de
exemplu prin continutul in substanta activa, diferente de
umiditate, diferente de ambalare, etc
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d. Determinarea pretului prin metoda extrapolarii

I:> Se foloseste pentru determinarea pretului unui produs care poseda
parametri tehnici esentiali (chiar si numai unul) diferiti de ai unui
produs din aceeasi categorie tehnica cu pret cunoscut

v" Observatii:

este necesar ca parametri neesentiali ai produselor ce se vor
compara sa fie foarte apropiati

> se au in vedere mai multe caracteristici tehnico-economice ce se
vor compara pentru a obtine un pret cat mai apropiat fata de
preturile externe corespunzatoare

|:> din preturile rezultate pentru mai multe caracteristici se
calculeaza in final un pret mediu ce va sta la baza negocierilor
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|:> daca podusul cu pret necunoscut se compara cu un singur produs
cu pret cunoscut, din aceeasi categorie de produse existente pe piata
se foloseste formula:

P, — pretul ce urmeaza a fi determinat (produs de exportat)

P, — pretul produsului similar de pe piata

C, — parametrul tehnic esential al produsului cu pret necunoscut
C, — parametrul tehnic esential al produsului concurentei
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I:> daca podusul cu pret necunoscut se compara cu mai multe produse
cu pret cunoscut, din aceeasi categorie de produse existente pe piata
se foloseste formula:

, BB b+ #F

0 -C
( +C +C +..+tC

0

P, — pretul ce urmeaza a fi determinat (produs de exportat)

P,, P,, P;, ..., P, — preturile produselor similare de pe piata

C, — parametrul tehnic esential al produsului cu pret necunoscut

C,, C,, C,,..., C_— parametri tehnici esentiali ai produselor concurentei
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e. Determinarea pretului prin metoda interpolarii

IZ:) Se foloseste la determinarea pretului unui produs in situatia in care
marimea parametrilor de baza ai acestuia se afla intre marimile
parametrilor de baza a doua produse comparabile si ale caror preturi
sunt cunoscute

|:> Se aplica pentru determinarea preturilor la produse cu mare varietate
de sortimente (tricotaje, confectii, masini cu mare varietate
tipodimensional3, etc), in general cu parametri usor de comparat



 —

—) Se aplica formula:

R=R+C c (c-c,)

P, — pretul pentru inceperea negocierilor

P,, P, — preturile cunoscute ale celor doua produse comparabile
C — parametrul tehnic esential al produsului cu pret necunoscut
C,, C, — parametri tehnici esentiali ai produselor comparabile



/ |

= Vs
~_ . Metoda factorului dinamic (formula lui Andrew Court)

I:> Se foloseste pentru stabilirea preturilor mijloacelor auto din aceeasi clasa

IZ:) Se foloseste urmatoarea formula, care prin aplicarea unor factori de corectie
poate fi aplicata la o gama larga de autovehicule:

y-—- P

G
E
nl ml

Gl

P, — pretul de determinat al unui autovehicul (din aceeasi clasa)
P, — pretul autovehiculului etalon (din aceeasi clasa)

S, , S, — sarcina utila a autovehiculului cu pret necunoscut, respectiv sarcina
utila a autovenhiculului (etalon) cu pret cunoscut

P. Pmi1 — puterea autovehiculului cu pret necunoscut, respectiv puterea
autovehiculului (etalon) cu pret cunoscut

G, G, — greutatea totala a autovehiculului cu pret necunoscut, respectiv greutatea
totala a autovehiculului(etalon) cu pret cunoscut
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g. Metoda proportionalitatii simple cu aplicarea indicelui de corectie
tehnica

IZ:) Se foloseste in cazul aparatelor, utilajelor, etc, din aceeasi
categorie tehnica, care au la baza un parametru esential cu o
pondere de minim 50% in structura tehnica functionala ( KW
pentru motoarele electrice, CP pentru motoarele cu ardere interna,
capacitatea de transport pentru camioane, vagoane, etc)

|

Metoda se bazeaza pe rapoarte si proportii in care indicele de
corectie tehnica se stabileste prin calcule de regresie

De obicei se negociaza intre parteneri desi calculul de regresie are
la baza parametri tehnici
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h. Metoda proportionalitatii simple cu aplicarea formulei lui Fischer

Metoda se aplica pentru aceleasi cazuri ca la g., corelandu-se
parametri trehnico-economici si avand la baza formula lui Fischer:

PO QO : QO

= =

rF Q

P, — pretul de determinat

P — pretul cunoscut al produsului etalon

Q, — parametrul esential al produsului cu pret necunoscut

Q — parametrul esential al produsului cu pret cunoscut (etalon)

n — indicele exponential ce reprezinta dependenta pretului de parametri
tehnici esentiali

n
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v“ Observatii:

) ca si coeficient de regresie n e (0,1)

|:> pentru masini si utilaje, exista pe categorii tehnice, indici grupati in tabele

formula lui Fischer se utilizeaza cu succes numai daca raportul dintre
parametri tehnici esentiali este cuprins intre 1/3 si 2

i. Metoda proportionalitatii multiple cu aplicarea formulei lui Fischer

n

AB C. O
A-B-C-....Q

P =P-

P, — pretul de determinat

P — pretul cunoscut al produsului etalon

A,, B,, C,,...,Q,— parametri esentiali al produselor cu pret necunoscut
A, B, C,...,Q- parametri esentiali al produselor cu pret cunoscut



~ J. Metode de determinare a pretului la exportul de licente
I:{) Pretul la exportul de licente este legat direct atat de avantajul

obtinut ca urmare a folosirii licentei respective cat si de durata
termenului de amortizare a pretului licentei

j;- Stabilirea pretului licentei in functie de avantajul economic

I:> Pretul unei licente nu trebuie sa depaseasca in general
avantajul cumulat pentru o perioada de 4 ani de la aplicarea
licentei respective (aspect important pentru exportator)

|:> Pentru stabilirea pretului ofertei se foloseste relatia:
A=4-W-(C,-C)
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A — avantajul economic obtinut ca urmare a introducerii licentei in
procesul de fabricatie

C, — costurile de productie anuale anterioare introducerii licentei (valuta)

C — costurile de productie in perioada posterioara achizitionarii licentei

W — volumul producitiei

4 — numarul maxim de ani pentru amortizarea licentei

Jj, Stabilirea pretului licentei in functie de volumul valoric al
productiei ce se realizeaza pe baza acesteia

I:> Este o metoda de orientare atat pentru exportator (pentru stabilirea
pretului de oferta) cat si pentru cumparator (pentru a sti limitele de pret
pe care le poate oferi)

|:> Conform uzantelor internationale, pretul licentelor nu depaseste 10%
din valoarea productiei pe 4 ani.
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—) Se foloseste formula:

L-100
P, =
W.P-4

P, — ponderea procentuala a prefului licentei din valoarea productiei
L — pretul limita al licentei
P — pretul unitar al produsului
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4.10 Conditii de livrare

I:> Conditia de livrare este o conditie esentiala a contractului, care
genereaza consecinfe economice si juridice la vanzator si
cumparator, avand ca obiect transferul de bunuri de la vanzator la
cumparator

I:> Practica internationala a comertului cunoagte o varietate mare de
modalitati de livrare intrate in uzanta, uzante care devin izvor de
drept, ce nu contravin legilor si intregesc contractul intre parti,
usurand tratativele in vederea formarii contractelor

I:> Camera Internationala de Comert de la Paris a publicat in 1936, o
serie de requli cu caracter international, cunoscute sub numele
INCOTERMS 1936 ( International Commercial Terms) revizuite in
1953, 1967,1976, 1980, 1990, 2000
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- v'Observatii:

I:> Regulile INCOTERMS 2000 nu sunt acorduri internationale, ele sunt
facultative, insa convenite de parii in contracte produc efecte in
consecinta, adica devin obligatorii ca o lege sau o norma

C—> Regulile INCOTERMS 2000 se refera la 3 mari probleme care se
ridica in fata partenerilor de contract:

+ Cine suporta cheltuielile cu marfa si pana unde ?
+ In sarcina cui cad riscurile privind marfa si pana unde ?

+ Care este data livrarii fata de termenul contractual si
documentul care atesta aceasta data ?
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/ﬁrmare a colaborarii dintre CIC si ONU, in prezent fiecare conditie
de livrare are o denumire standard si o abreviere a acesteia formata
din frei litere. Regulile INCOTERMS 2000 sunt grupate in 4 grupe

distincte:

+conditia ,,E” — vanzatorul pune marfurile la dispozitia cumparatorului
in spatii proprii (la sediul vanzatorului) — EXW

«conditiile ,,F” — vanzatorul trebuie sa livreze marfurile unui caraus
numit cumparator — FCA, FAS, FOB

+conditiile ,,C” — véanzatorul este obligat sa suporte transportul, iar in
conditiile CIF si CIP sa suporte si asigurarea marfii,
dar fara sa isi asume riscul pierderii sau al avarierii
marturilor si fara sa suporte cheltuielile
suplimentare datorate evenimentelor survenite
dupa incarcare si expediere — CFR, CIF, CPT, CIP

+«conditiile ,,D” — vanzatorul trebuie sa suporte toate cheltuielile si
riscurile aferente transportului marfurilor pana in
lara de destinatie — DAF, DES, DEQ, DDU, DDP
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s REGULILE INCOTERMS 2000
Gr. | Abr. | Conditia de livrare | Transmiterea | Transmiterea | Modalitatea
cheltuielilor riscurilor de
transport
E |EXW.. Ex Works... la depozitul la depozitul oricare
(Franco fabrica...) | producatorului | producatorului
F FCA Free Carrier la predarea la predarea oricare
(Franco marfii marfii
transportator...) carausuluiin | carausuluiin
punctul punctul
convenit convenit
FAS Free Alongside in portul de in portul de maritim si
Ship... incarcare, incarcare fluvial
(Franco de-a lungul langa vas Jlanga vas
vasului...)
FOB Free on Board... in portul de in portul de maritim si
(Franco la bord...) | incarcare, la incarcare, la fluvial
trecerea peste | trecerea peste
balustrada balustrada
vasului vasului
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Gr. | Abr. Conditiadelivrare | Transmiterea | Transmiterea {Modalitatea
e n u X u
: cheltuielilor riscurilor de
transport
C CFR | Cost and Freight... | 1n portul de in portul de maritim si
(Cost si navlu...) | destinatie, pe | incarcare, la fluvial
vas trecerea peste
balustrada
vasului
CIF Cost, Insurance in portul de in portul de maritim si
and Freight... destinatie, pe | incarcare, la fluvial
(Cost, asigurare si vas trecerea peste
navlu...) balustrada
vasului
CPT | Carriage Paid to... in statia de la predarea oricare
(Transport platit destinatie marfii in
panala...) custodia
carausului
CIP Carriage and in statia de la predarea oricare
Insurance Paid to... destinatie marfii in
(Transport si custodia
asigurare platite carausului

pana la...)
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Gr._[-Abr. | Conditia de livrare | Transmiterea-|{ Transmiterea | Modalitatea
cheltuielilor riscurilor de
transport
D | DAF Delivered at la frontiera tarii | la frontiera tarii oricare
Frontier... convenite convenite
(Franco frontiera...)
DES | Delivered Ex Ship... pe puntea pe puntea maritim si
(franco nava superioara a superioara a fluvial
nedescarcata...) vasului, in vasului, in
portul de portul de
destinatie destinatie
DEQ Delivered Ex pe cheiul pe cheiul maritim si
Quay... portului de portului de fluvial
( Franco chei...) destinatie destinatie
DDU Delivered Duty in statia de in statia de oricare
Unpaid... destinatie, destinatie,
(franco destinatie inainte de inainte de
nevamuit...) vamuire vamuire
DDP Delivered Duty in statia de in statia de oricare
Paid... destinatie, destinatie,

(Franco destinatie

dupa vamuire

vamuit...)

dupa vamuire
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Transport intern Transport
terestru . marltllm Transport intern
international terestru
< ................................................................... ;:
Bucuresti Rotterdam New-York Philadelphia
100 110 120 125 |,

Pret
Obligatii, cheltuieli de livrare, riscuri UDI:>

179



e

4.11 Termenul de livrare

IZ:) La stabilirea termenului de livrare trebuie sa se tina cont atat de
necesitatea cumparatorului de a avea marfa cat si de posibilitatile
vanzatorului.

Termenul stipulat in conftract precizeaza data la care vanzatorul
trebuie sa predea marfa si cumparatorul sa preia marfa.

|:> Fiecare termen de livrare este un afribut al vanzatorului care trebuie
sa aibe in vedere toate etfapele si aspectele ce pot aparea in
realizarea produsului pentru vanzare la termenul stabilit, orice
intarziere dand nastere la penalizari, daune, procese, pierderea

:> clientilor etc.
in functie de natura si complexitatea produselor, termenul de livrare
din confract se poate preciza in mai multe feluri: /a o data fixa, termen
de livrare orientativ sau termen de livrare determinabil in functie de
anumite clauze din contract.
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4.12 Controlul si receptia marfurilor

I:> Precizarea in contract a conditiilor de control si receptie a marfurilor
are scopul de a permite cumparatorului sa constate modul in care
vanzatorul si-a indeplinit obligatiile asumate cu privire la cantitate,
sortiment, calitate, ambalaj, termene de livrare efc.

I:> Controlul si receptia marfurilor se vor efectua conform clauzelor
contractului de catre vanzator, cumparator, ambii sau de firme
specializate (agreeate de parteneri).

4.13 Conditii de plata

I:> Se inscriu in contract clauze privind: modul in care se efectueaza
plata, moneda de decontare, termenul de plata, modalitatile de
plata, documentele pentru incasarea contravalorii marfurilor.
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4.14 Forta majora

Forta majora este un fenomen natural, exterior, cu caracter
extraordinar, imprevizibil si de nebiruit.

|:> Forta majora este exoneratoare de raspundere daca a
determinatin exclusivitate fapte cauzatoare de prejudicii.

v" Observatii:

I:> pentru a exonera de raspundere una din partile contractante,
forta majora trebuie sa indeplineasca urmatoarele cerinfe: sa
determine in exclusivitate producerea prejudiciului, sa fie
definitiva si sa fie totala.

I:> in situatii de forta majora, obligatiile reciproce inceteaza.
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g 4.15 Sanctiuni

I:{) Penalitatile reprezinta o valoare conventionala a pagubelor si
totodata o sanctiune pentru neexecutare la termen a obligatiilor

contractuale.
v" Observatii:
|:> penalitatile au si un caracter reparator al daunelor.

penalitatile se suporta de partea care nu si-a respectat obligatiile

comerciale
s n-a livrat la termen sau n-a executat
| obiectul contractului
penalitatea se suporta de
vanzator daca:
nu se remite in termen documentatia
S tehnica necesara punerii in functiune, a
certificatelor de calitate, a modului de
folosire, etc :




penalitatea se suporta de
cumparator daca:

>

nu se deschide acreditivul la termenul
stabilit sau neplata la termen

nu se neremit de catre cumparator , la
momentul stabilit, materiale, ambalaje,
etc (daca acest lucru e prevazut in
contract)

|:> Despagubirea se suporta de cel care a cauzat dauna, pe baza
dovezilor ce le aduce pagubitul cu privire la paguba suferita

4.16 Rezilierea contractului

I:> Rezilierea se aplica numai la contractele ce se executa prin prestatii
succesive si numai in intervalul in care una din parti isi executa
obligatiile contractuale, in timp ce partea cealalta a intrat in culpa.

|:> Rezilierea nu are efect retroactiv, avand efecte numai din momentul

pronuntarii.
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|:> Rezilierea se poate prevede in contract, pentru situatiile
previzibile, in care una din parti nu-gi va indeplini obligatiile.

4.17 Rezolutiunea contractului

I:> Rezolutiunea contractului desemneaza desfacerea retroactiva
a unui contract sinalagmatic, prin neexecutarea culpabila de
catre debitor a obligatiilor sale.

I:> in momentul declansdrii rezolutiunii contractului, acesta se
considera ca neincheiat, iar partea care si-a executat obligatiile
din confract are dreptul sa ceara repunerea in situatia
anterioara incheierii contractului.



et
o
o’
———

4.18 Clauza de jurisdictie a contractului

IZ:) Clauza de jurisdictie sau de arbitraj este clauza contractuala prin
care partile stabilesc de comun acord sub ce jurisdictie vor cadea
litigiile ce vor rezulta din contract.

Litigiile se solutioneaza pe 2 cai: prin instante judecatoresti
comerciale si prin arbitraj comercial (cel mai folosit).

Sentintele arbitrale sunt definitive insa nu au caracter obligatoriu
si executoriu.

1

Executarea se face silit prin tribunalul de la sediul sau domiciliul
paratului pe baza sentintei arbitrale.
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CAP.V TRANSPORTURI SI EXPEDITII INTERNATIONALE

5.1 Expeditia internationala

I:> Expeditia internationala este o componenta a mecanismului de
derulare a operatiunilor de import/export.

|:> Expeditia internationala reprezinta interfata dintre predatorul
marfii si caraus (transportator) si dintre acesta din urma si
destinatar.

5.1.1 Functiile expeditorului

I:> Expeditorul international este o persoana fizica sau juridica
care pe baza unui contract de mandat incheiat cu firma
exportatoare se obliga sa preia marfurile, incredinfate de
aceasta si sa efectueze ansamblul operatiunilor necesare
pentru ca marfa sa ajunga la destinatar.



5 I:{) Ca requla generald, in comertul international, transportatorul nu
este expeditor, iar expeditorul nu este transportator.

|::> Transportatorul realizeaza deplasarea efectiva a marturilor in spatiu,
cel mai frecvent la ordinul expeditorului si pe cheltuiala
exportatorului sau importatorului, in functie de conditia de livrare
prevazuta in contractul de vanzare/cumparare international.

I:{) Serviciile prestate de expeditorii internationali cuprind atat servicii
care preced incheierea contractului cat si servicii postcontractuale:

I:{) alegerea mijloacelor de transport si a rutelor celor mai convenabile;
|:> pregatirea calculelor pentru tarifele privind cheltuielile de transport;

|:> plata cheltuielilor legate de deplasarea marfurilor de la exportator la
importator, verificarea si decontarea acestora;
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|::> intocmirea documentelor si formalitatilor necesare operatiunii de
export/import, inclusiv a celor vamale si de tranzit;

e

=) incheierea contractului de transport — de reguld, contractele de
navlosire sunt incheiate cu carausul in numele si in contul firmei de
comert exterior;

IZ:) intocmirea documentelor de expeditie si transport (scrisori de
trasura, conosamente, instructiuni si note de expeditii, etc)

|::> Documente eliberate de expeditor, conform regulilor FIATA (Federatia
Internationalé a Organizatiilor de Expeditii):

» FCR (Forwarding Agents Certificate of Receipt) — prin
acest document, expeditorul certifica ca a preluat o marfa
corect specificata si ca a primit dispozitie irevocabila de a
expedia marfa la destinatarul indicat in document sau sa o
tina la dispozitia acestuia



R

: » FCT (Forwarding Agents Certificate of Transport) — prin acest
document, expeditorul certifica ca a preluat, in vederea expedierii, o
partida de marfa clar specificata, cu obligatia de a o livra conform
instructiunilor comitentului, asa cum este indicat in acest document.
Vanzatorul va putea prezenta cumparatorului prin banca sa FCT-ul
pentru a incasa pretul de cumparare

» FBL (FIATA Combined Bill of Lading) = Conosamentul de casa al
expeditorului elaborat de FIATA — este un conosament direct,
eliberat de expeditor in cazul transporturilor multimodale, acoperind
intregul parcurs al marfurilor

» FWR (FIATA Warehouse Receipt) = Recipisa de depozit FIATA —
este un document eliberat de expeditor in cazul preluarii marfurilor
in depozitele sale si in baza caruia proprietatea asupra marfurilor
poate trece de la un comerciant la altul, fara deplasarea marfurilor,
ele putand fi preluate in final din depozit de persoana in favoarea
careia a fost andosata ultima data recipisa de depozit
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e ) Transportul international

|:> Transportul international este o componenta a transporturilor in
general, caracterizat prin faptul ca marfa traverseaza una sau mai
multe frontiere de stat, punctele de expediere si de destinatie fiind
situate in tari diferite.

I::) Transporturile internationale se incadreaza intr-o componenta
importanta a strategiei desfacerii marfurilor pe pietele externe,
cunoscuta sub numele de logistica. Aceasta trateaza transporturile
intr-o viziune larga si moderna de marketing, care include
ansamblul activitatilor tehnice, comerciale si juridice necesare
pentru vehicularea marfurilor de la producator pana la consumator.

5.2.1 Transportul maritim

— Transportul maritim asigura 75 — 80 % din totalul traficului mondial
de marfuri si este cel mai economic mod de transport ( de 6 ori
mai ieftin ca transportul feroviar)
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Avantaje:

v’ transport intre continente

v’ nu se necesita cheltuieli mari cu intretinerea si amenajarea (cu
exceptia porturilor si canalelor)

v’ consum redus de combustibil si energie per tona sau m?

v’ capacitate mare de transport

Dezavantaje:

v" dependenta de conditiile naturale
v’ viteza relativ scazuta — durata mare a voiajului
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5.2.1.1 Nave si porturi maritime comerciale

a. Elemente de descriere tehnica a navelor

|::> Pentru masurarea capacitatii volumetrice de transport a navelor maritime
s-a folosit tona registru = 100 picioare cubice = 2,83 m3

» Tonaj registru brut “GRT” (gross register tonnage) — volumul
total intern al vasului (cu unele exceptii)

- calculul este complex si poate fi facut pentru marfuri in vrac
(grain), tonajul registru brut fiind exprimat in cubic foot grain
sau pentru marfuri ambalate (bales) tonajul registru brut fiind
exprimat in cubic foot bale

» Tonaj brut “GT” (gross tonnage) — din 1994 — se refera la
volumul tuturor spatiilor inchise ale vasului.
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v“ Observatii:
- GT este intotdeauna mai mare ca GRT (depinzand de designul
vasului)

- Se aplica tuturor vaselor construite dupa 1982 si este o masura a
dimensiunii generale a vasului

- GT = k - V, unde V este volumul total in m3 iar k este un
coeficient cu valori cuprinse intre 0,22 si 0,32 functie de
dimensiunea vasului, k = 0,2 + 0,02 logV

» Tonaj registru net “NRT” (net register tonnage) — reprezinta
volumul de marfa pe care il poate transporta vasul adica volumul
vasului mai putin compartimentul masinilor, spatiile echipajului etc.

» Tonaj net “NT” (net tonnage) — din 1994 — se bazeaza pe
calcularea volumului tuturor spatiilor pentru marfa ale navei.
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» Deplasamentul brut al navei dat in tone lungi ( 1long tone = 1016,05 kg)
sau tone mefrice — greutatea apei dislocuite de partea imersa a navei
incarcata cu marfa, combustibil, provizii, balast, echipaj si afundata pana
la linia de plutire.

» Deplasamentul net al navei — greutatea apei dislocuite de partea imersa
a navei iesite din santierul de constructie si dotata conform normelor
internationale fara marfa, combustibil, provizii, balast, echipaj si afundata
pana la linia de plutire.

» Deadweight “DW” — cantitatea de bunuri masurata in unitati de greutate
pe care nava o poate transporta.

» Tonnage deadweight “TDW” — include greutatea marfurilor, a

combustibilului, a rezervelor de alimente, a apei potabile, a pieselor de
schimb, a apei de balast, a echipajului, a pasagerilor.

195



: » TDW = Deplasament brut — Deplasament net

» Linia de plutire — linia care delimiteaza partea imersa a corpului navei
(opera vie) de partea situata deasupra nivelului apei (opera moarta).

» Chila (Keel) — traversa longitudinala situata pe fundul navei pe care
se bazeza constructia si rezistenta intregii nave.

» Linia de incarcare (load line) — trasata pe bordul navei si arata
limita tehnica de incarcare a acesteia (functie de anotimp sau regula
de navigare, se traseaza mai multe linii de incarcare — apa marii are
densitate diferita).

» Scara de pescaj — masoara pe verticala la prova si la pupa,
distanta dintre linia de plutire si planul inferior al chilei — se poate
arata cata marfa se incarca pe nava respectiva pentru ca aceasta sa se
afunde cu un picior (1 foot = 0,3048 m), tinand cont de natura apei
(dulce, sarata) si de anotimp — p,,; = (% saruri, temperatura)
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ungimea maxima a navei — distanta dintre extremitatea provei si

e

extremitatea pupei — important pentru manevrarea navei la dane cu spatii
limitate.

» Latimea maxima a navei — masurata la extremitatile laterale ale bordului
navei.

» inaltimea navei — mdsurata pe verticald intre marginea inferioara a chilei si
partea superioara
- puntea cea mai de sus — punte principala (main deck)
- spatiul dintre 2 punti consecutive — interpunte (tweendeck) — 1,8 — 2,6 m

» Cala — spatiul cuprins intre puntea inferioara si fundul navei — se
compartimenteaza in hambare (holds) care pot avea una sau mai multe gauri
de hambar (hatches).

» Suprastructuri — amenajari deasupra puntii principale destinate pentru
pasageri, echipaj, marfa, instalatii si servicii.

» Deep tank — tancul special de balast cuprins intre fundul dublu si partea
inferioara — spatiu pentru marfa, cu manipulare greoaie.
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» Clasificarea navelor se face functie de starea tehnica, comerciala
si de vechimea navei.

b. Clasificarea navelor

» Pentru nave mai mari decat 100 GT , clasificarea navelor se face pe
clase.

» Clasificarea navelor se face de institutii specializate: Bureau
Varitas — Franta, American Bureau of Shipping USA, Lloyd’s Register
of Shipping UK, Registrul Naval Roméan etc.

» Nava primeste “Certificatul de clasificare” care reprezinta garantia
pe care societatea de clasificare o da in ce priveste aptitudinile
tehnice ale navei de a transporta in conditii optime de
navigabilitate marfurile ce fac obiectul comertului.

» Clasificarea navelor se face pe 4 ani, dupa care se face o
reclasificare conform noilor conditii tehnice.



c. Porturi

|::> Porturile sunt unitati tehnico-economice complexe care cuprind
urmatoarele parti:

» Acvatoriul — suprafata in hectare a a apei situate in perimetrul
portului, inclusiv avanportul (rada).

» Bazine — parii ale acvatoriului (acvatoriul este impariit in bazine).
» Molul — unitatea terestra de baza in cadrul portului.

» Cheiurile — constructii speciale in cadrul molurilor care au cai de
acces pentru mijloace de transport, macarale, cu rol inclusiv pentru
protectia molului impotriva actiunii apei.

» Dane — zone situate de-alungul unui chei, amenajate pentru
acostarea navelor (50 — 200 m).
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d. Nave maritime

|:> Din punct de vedere constructiv, pe piata internationala se
gasesc urmatoarele tipuri de nave comerciale:.

=» Nave pentru transportul marfurilor uscate (dry cargo).

» Nave tweendecker sau threedecker — nave cu 2 sau 3 punti
pentru transportul de pachete, lazi, butoaie, saci etc.

®» Nave simpledecker — nave cu 1 punte pentru transportul
marfurilor in vrac — mineraliere pentru marfuri generale, nave
frigorifice, nave ro-ro, nave pentru cereale etc.

®» Nave pentru transportul lichidelor in vrac — tancuri petroliere
pentru titei, benzina, toluen, ulei comestibil etc.

» Nave mixte — minereu-{itei, minereu-marfuri uscate etc — pentru
evitarea mersului in balast (mers in gol pe distante mari).
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e TWodul de exploatare al navelor

Orice nava trebuie inregistrata intr-o tara si poate naviga sub
pavilionul unei alte ftari.

|:> Navele pot naviga sub orice pavilion indiferent de nationalitatea
armatorului sau originea navei (Panama, Liberia, Cipru etc.).

|::> Organizarea transporturilor maritime internationale se face pe 2 categorii
distincte:

> Navigatie de linie — se face cu nave de linie care fac curse
regulate intre anumite porturi potrivit unor grafice anuntate din timp
(marfuri generale, variate) — organizare pe intelegeri de tip “cartel”
sub forma de consortii pentru evitarea concurentei neloiale,
impartirea zonelor geografice, tarife practicate (consortiile dispun de
parc propriu de containere, utilaje in porturi, dane proprii, agenti
portuari, spatii de cazare etc.).

> Navigatie tramp — se face cu nave tramp care necesita cheltuieli
mai mici — se transporta de obicei o singura marfa pe orice traseu
(armatori individuali care nu cheltuiesc pentru porturi si dane proprii,
pentru personal etc.). 2
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5.2.1.2 Navlosirea navelor

—

=

Navlosirea consta in totalitatea masurilor si activitatilor
specifice care au ca obiect negocierea si incheierea
contractului de transport maritim.

Navlosirea reprezinta locul si momentul cand interesele
armatorilor (proprietarii navelor si carausii maritimi) se
intdlnesc cu interesele proprietarilor de marfuri
(navlositori si beneficiari ai transportului).

Navlosirea se poate face direct intre parti (armator si
navlositor) sau indirect, prin reprezentanti (brokeri
navlositori)
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2 v’ considerand transportul ca o prestare de servicii (se manifesta ca
orice marfa care se vinde sau se cumpara), navlosirea consta in
negocierea unui contract prin care armatorul vinde iar navlositorul
cumpara o prestatie de transport maritim.

v in cadrul negocierii, ofertele primite de pe piata sunt analizate pe
baza principiului concurentei in vederea determinarii celei mai bune
din punct de vedere economic (sau care are probabilitatea de a se
negocia in mod avantajos).

v’ functie de imprejurari, pot fi exprimate unele rezerve chiar de la
inceputul negocierilor:

» subject open — sub rezerva ca marfa sau nava vor fi libere.

» stem (subject to enough merchandise) — sub rezerva ca exista
marfa suficienta.

» subject opening letter of credit — sub rezerva deschiderii
acreditivului pentru plata marfii.
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v’ tranzactiile de tonaj se realizeaza in mare masura la bursele de marfuri

— The Baltic Mercantile and Shipping Exchange.

v’ pentru navele de linie, navlosirea prezinta o serie de particularitati:

®» navele de linie au itinerarii prestabilite si circula conform
unui orar precis.

®» jncarcarea / descarcarea navei de linie se face pe baza
principiului “atat de repede cat poate nava” (as fast as
she can) si nu pot interveni alte intelegeri.

» primitorul este obligat ca indata ce nava de linie a sosit in
port sa inceapa descarcarea si sa mute marfa de langa
nava.

» navlul nu este negociabil, fiind prevazut in tariful liniei de
navigatie.
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z 5.2.1.3 Contractul de transport maritim

|::> Conform Conventiei ONU din 1978, contractul de transport maritim
inseamna orice contract prin care carausul se obliga, contra unei anumite
sume de bani, sa transporte marfuri pe mare de la un port la altul.

|:> Conventia incheiata de caraus (proprietar, capitan, armator, persoana
autorizata) si cel care este detinatorul legal al dreptului asupra marfii,
numit navlositor (charterer), prin care primul se obliga sa puna la dispozitie
partial sau total spatiul de care dispune nava sa penfru a transporta marfa
in schimbul unei sume de bani (navlu), se numeste contract de navlosire.

) Contractul de navlosire este incorporat intr-un document numit Charter —
Party (C/P), in cazul transportului unor incarcaturi complete sau punerea
la dispozitie a navei in acest scop.

|:> Prin C/P, armatorul inchiriaza nava sa sau isi ia obligatia sa transporte o

incarcatura, iar navlositorul ia cu chirie nava pentru acelasi scop sau se
obliga sa procure o incarcatura pentru transport.
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Zobservatii s /

: v' C/P — Carta Partita (document medieval redactat pe o singura foaie, taiat
in doua parti dupa o taietura dantelata).

v' daca conventia prevede transportul unor marfuri ce reprezinta numai
o parte din capacitatea navei, contractul de navlosire pentru fiecare lot
de marfa in parte poate de asemenea sa faca obiectul unui C/P.

v este mai uzual ca in cazurile precedente sa se introduca cate un
conosament (Bill of Lading — B/L), care serveste ca adeverinta pentru
proprietarul navei atestand ca marfurile i-au fost predate pentru
transport.

|::> Concluzie: in practica transportului maritim se intalnesc 2 tipuri de
documente:

» C/P — la angajarea navelor tramp (se emite si un conosament).

» B/l — la angajarea navelor de linie (conditiile de transport, clauzele
contractuale si navlul pe tarif sunt antecunoscute si nu se negociaza).
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= a. C/P pe timp cu cesiune (Contract pé nava goala) — Charter by
- demise, (Bare boat C/P)

|:> Pe baza acestui contract, nava este predata de proprietar(armator)
navlositorului, fara capitan si fara echipaj pe o anumita perioada
de timp — navlositorul ( care devine armator-chiriag) isi asuma
intreaga responsabilitate pentru navigatia, exploatarea si
conducerea navei platind un navlu numit chirie.

b. C/P pe timp fara cesiune — Time charter

|:>Pe baza acestui contract, proprietarul (armatorul) inchiriaza
nava pentru o perioada fixa sau un timp neprecizat care sa
acopere unul sau mai multe voiaje — navlositorul-chirias
plateste o chirie (hire).

» Proprietarul preda nava cu tot cu echipaj si capitan.

» Pe tot parcursul contractului, armatorul pastreaza
posesia si controlul asupra navei, capitanul si echipajul
fiind la ordinele armatorului, cu toate drepturile i
raspunderile aferente.
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c. C/P pe calatorie — Voyage Charter Party

|:> Armatorul se angajeaza sa transporte o marfa dintr-un port
(sau mai multe) catre unul sau mai multe porturi nominalizate
de navlositor contra unei sume de bani numita navlu.

> Toate cheltuielile legate de nava si echipaj sunt in
sarcina armatorului.

» Single Voyage (de la un port la altul), Round Trip (cu

intoarcere in portul de plecare), Consecutive Voyages
(mai multe porturi consecutiv)
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5.2.1.4 Clauzele minimale ale contractului C/P

—) Se foloseste formularul C/P — Uniform General Charter , care contine
clauze referitoare la cele mai largi categorii de marfuri:

» titulatura completa si codul;

» locul si data incheierii contractului;

» numele gi adresa juridica a armatorului;

» numele si adresa juridica a navlositorului

» numele navei, pavilionul sub care navigheaza, tipul navei, NT / GT,
numarul de hambare, pescajul in apa dulce, etc;

» marfa (denumire, descriere, cantitate, calitate),;

» timpul de operare al navei (laydays — laytime);

» navlul si modalitati de plata;

» contrastalii si despatch — money;

> elc.
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__Zovbservai = /
» Timpul de operare al navei — Timp de stalii — (laydays — laytime) —
se refera la timpul alocat pentru incarcarea si/sau descarcarea navei.

in acest interval de timp armatorul este obligat sd pund nava la
dispozitia navlositorului fara plata in plus fata de navlu.

% Staliile pot fi:

= reversibile — atunci cand se angajeaza un timp total pentru
incarcare si descarcare luate impreuna (de exemplu total 12 zile
reversibile pentru incarcare si descarcare — 12 days all purposes
— timpul pierdut la incarcare poate fi recuperat la descarcare).

= nereversibile — timp separat pentru incarcare i descarcare (de
exemplu 7 zile pentru incarcare si 5 zile pentru descarcare)

» Conftrastalii — reprezintda perioada de imobilizare a navei de catre
navlositor dincolo de timpul de stalii.

» Despatch money — suma de bani pe care armatorul o plateste
navlositorului pentru timpul de stalii economisit
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I:> CCR — CARTEA Il , Despre comertul maritim si despre navigatie”,
TITLUL I ,Despre nave si proprietarii lor’,
CAPITOLUL Il ,, Despre navlu (chirie)’,
Art. 571 — 591

/

= 5.2.1.5 Navlul

|:> Navlul poate fi exprimat in 2 moduri:

» Navlu unitar — suma de bani pe unitatea de masura a marfii
(... to., ... Im.c., .../bucata, etc).

> Navlu global — suma forfetara (globala) pentru totalitatea

marfurilor pe care navlositorul le-a putut incarca pe o nava
(ex: 45.000 € lumpsum).
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v in reglementarile ce stau la baza intocmirii contractelor C/P, cu privire la
navlu sunt detaliate si aspecte privind cine si cum suporta cheltuielile
de incarcare/descarcare (sub forma de clauze):

: v’ Observatii:

= FIO (free in and out) — cheltuielile legate de incarcare/descarcare
sunt suportate de navlositor, nefiind incluse in navlu.

= FIOS (free in and out and stowed) — in sarcina navlositorului cad
si cheltuielile de stivuire in hambarul navei.

= Alongside (de-alungul navei) — marfurile trebuie aduse de

navlositor in raza de actiune a bigilor navei (parghii mobile fixate pe
catarge).
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= Softo palanco (at ship’s tackle) — navlositorul are
obligatia sa aduca marfurile de-alungul navei sub
palanc (dispozitiv de incarcare).

= At ship’s rail (la balustrada navei) — marfa trebuie
adusa de navlositor la copastia navei (bordura de lemn
sau de metal montata la partea superioara a parapetului
sau a balustradei bordajelor unei nave) iar la descarcare
armatorul ftrebuie sa o predea destinatarului in
acelasi loc, revenindu-i astfel o parte din cheltuielile de
incarcare/descarcare.

v’ marimea navlului (chiriei) pentru o nava depinde de tipul navei, de
viteza economica garantata, de vechimea ei (uzura), de consumul de
combustibil etc.
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v in cazul transportului cu nave de linie, navlurile sunt stabilite in tarif si
se percep dupa greutatea marfii (N — weight), dupa volumul marfii (M
— measurement), per bucata sau ad valorem (ca procentaj din pretul
marfurilor), tarifele stabilindu-se individual pentru fiecare marfa sau

global pentru intreaga marfa.

v daca marfa se transporta in containere, tarifele cuprind trei categorii:

= FCL (full container load), cand containerul este incarcat la
capacitate maxima (un singur destinatar).

= LCL (less than container load), cand containerul nu e incarcat
la capacitate maxima (unul sau mai multi destinatari).

= FAK (freight all kinds), cand containerul este incarcat la
capacitate maxima cu marfuri diferite (mai multi destinatari)

214



£ v' atat la navele de linie cat si la navele tramp, navlul trebuie platit la
nivelul cotei angajate, chiar daca navlositorul nu incarca nava la
nivelul angajat, aceasta diferenta de navlu numind-se naviu mort
(dead freight).

v' cotatia de navlu — nivel orientativ de navlu pe care armatorii il
comunica /a solicitarea navlositorilor, pentru ca acestia sa intocmeasca
ofertele si contraofertele de pref precum si pentru stabilirea conditiei
de livrare a marfii.

v' in ce priveste plata navlului se pot folosi variantele:

> ,naviu platibil la destinatie” (freight payable at destination), in
cazul vanzarilor FOB (unde vanzatorul nu este obligat sa plateasca
navlul, acesta fiind platit la destinatie de catre cumparator);

> ,navilu platibil anticipat la portul de incarcare” (freight prepaid
sau freight paid), in cazul vanzarilor CIF (unde vanzatorul este
obligat sa plateasca navilul iar ca dovada ca si-a indeplinit
obligatia contractuala, trebuie sa existe pe conosament mentiunea
navlu platit).
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5.2.1.6 Conosamentul B/L (Bill of lading)

/

e

|:> Conosamentul este un document redactat in scris (de regula un
imprimat in limba engleza), eliberat (semnat) de caraus (de regula
capitanul navei sau agentul navei), constituind:

> dovada ca marfurile descrise (cantitativ si calitativ) au fost
imbarcate pe nava (shipped on board B/L),

sau
> au fost primite, preluate pentru a fi incarcate in scopul
transportarii lor intr-un anumit port sau loc, spre a fi predate

conform clauzelor, conditiilor si exceptiilor inscrise in respectivul
formular.

216



e

|::> Datorita functiilor pe care le indeplineste, conosamentul este:

®» o0 dovada a existentei si continutului contractului de transport —

conosamentul nu este in sine un contract de transport (acesta se incheie
de obicei inaintea eliberarii conosamentului), ci este o dovada deplina a
termenilor si conditiilor contractului de transport.

o adeverinta (document probatoriu) — necesara vanzatorului ca sa
dovedeasca cumparatorului ca marfa a fost preluata (incarcata efectiv pe
vas) de caraus (care semneaza de preluare).

un titlu de proprietate asupra marfii — permite destinatarului sa preia la
destinatie marfa specificata in conosament sau sa dispuna de ea (girand
sau cedand conosamentul) — posesorul legitim al documentului este
posesorul marfii (acest titlu de proprietate este o hartie de valoare, deci
poate fi negociat).

un document de credit folosit in relatiile bancare pentru incasarea
contravalorii marfurilor expediate.
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v" Observatii:

v dintre documentele prezentate contra plata de exportator,
conosamentul are cea mai mare importanta din punct de
vedere al bancii, acesta constituind gajul operatiunii.

v daca importatorul refuza plata, banca find n posesia
conosamentului, poate ridica marfurile sau poate negocia
conosamentul pentru a-si recapata suma  platita
exportatorului.
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Tipuri de conosamente

ke e PR
Criteriul Tipul
Nominativ La purtator La ordin
(Straight B/L) (Bearer B/L) (Order B/L)
-5€ Mmenfioneza -nu este -capitanul
exclusiv numele mentionat elibereaza marfa
Modul de destinatarului numele la destinatie
transmitere | -capiranul proprietarului destinatarului
a dreptului | elibereza marfa in | -da dreptul sau, la ordinul
de portul de orledriui posesor | acestuia,
proprietate | destinatie al persoanel
persoanel conosamentului desemnate prin
nominalizate in de a dispune de | andosarea
document marfa conosamentului
- rar practicat -cel mai
raspdndit
Primit spre incarcare Incarcat la bord
(Received for Shippment (Shipped on Board B/L)
B/L)
- dupd incarcarea marfii
Modul de |- se practicd la navele de| penavd, conosamentul
incarcare a | linie “primit spre incarcare”
marfii - este emis atunci cdnd din| este transformat in

cauza aglomerdrii portuare
marfa a fost depozitatd in
port in vederea imbarcarii

conosament “Incarcat la
bord™

- capitanul face aceastda
mentiune pe document,
urmatda de semndtura §i
stampila sa
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Dupa Curat Cu rezerve (Patat)
mentiuni (Clean B/L) (Unclean B/L, Foul B/L)
- expeditorul primegte in - confine menfiuni
urma incarcarii pe vas un restrictive in ce privegte
conosament prin care stare buna aparenta a
capitanul navei recunoagte mdrfii sau ambalajului
primirea marfurilor la bord | sau din care rezulta ca
in stare gi condifii aparent primitorul are de
bune suportat anumite
- poate servi operatiunilor cheltuieli, cum ar fi
bancare contrastaliile
(exceptindu-se naviul la
vdnzdrile FOB)
- nu sunt onorate la plata
de cdtre banci
Modul de Plitit la incarcare Platit la descarcare
plata
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5.2.2 Transportul fluvial

Navigatia fluviala se practica cu nave si slepuri de 500 — 25.000 TDW
(functie de rauri, fluvii, canale, lacuri).

IZ:) Transportul fluvial este de 2-3 ori mai ieftin decat cel pe caile ferate, atat
pe distante medii cat si lungi.

I:{) Pentru transporturile fluviale in trafic intern (cabotaj) precum si pentru
operatiunile efectuate in porturi se aplica regulile cuprinse in “Tariful
local pentru transportul marfurilor pe cai navigabile”, “ITariful pentru
operatiile de transbordare si manipulare a marfurilor”, “Regulamentul de
exploatare comerciala a porturilor’.

|::> in vederea transportului fluvial, marfurile se primesc la cdrdus (INF
Navrom Galati) in baza unei cereri intocmite de expeditor (navlositor) —
carausul este obligat ca in termen de 3 zile sa confirme sau sa refuze
motivat rezervarea spatiului solicitat, neprimirea unui raspuns in 3 zile
echivaland cu refuzul de a transporta marfa.
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- C—) Contractul de transport fluvial imbraca forma de Scrisoare de
trasura fluviala

®» Scrisoarea de trasura fluviala, spre deosebire de
conosament, nu este o hartie de valoare, nu reprezinta
marfa si nu poate fi transmisa prin gir sau andosare.

» Scrisoarea de trasura fluviala certifica preluarea marfii de
catre caraus pentru a fi predata destinatarului inscris in
cuprinsul ei, intr-un port nominalizat si intr-un termen stabilit.

» Scrisoare de trasura fluviala se intocmeste de expeditor sau
agentul sau in cel mult 2 exemplare originale si 1 sau 2 copii,
un exemplar original insoteste transportul si se preda
destinatarului odata cu marfa, iar celalalt exemplar original
se remite predatorului (expeditorului), urmand a fi folosit la
incasarea, prin banca, a contravalorii marfii
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5.2.3 Transportul feroviar

Conditiile transportului feroviar sunt reglemenate prin “Conventia
privind transporturile internationale feroviare” — COTIF (Convention
relative aux transports internationaux ferroviaires), cunoscuta si drept
“Conventia CIM’.

|::> Transporturile internationale de marfuri se executa de mai multe
cai ferate in baza unui singur document de transport intocmit
pentru intreg parcursul.

|:> Contractul de transport feroviar imbraca forma Scrisorii de
trasura internationale (fraht) si se incheie intre predatorul marfii si
statia de predare a cailor ferate din tara de expeditie care
actioneaza ca reprezentant unic al tuturor cailor ferate participante
la transportul in cauza (este un contract de adeziune in sensul ca
expeditorul/predatorul recunoaste conditiile transportului
stabilite in mod unilateral de caile ferate membre ale COTIF).
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) Contractul de transport feroviar se considerd incheiat din
momentul in care calea ferata de predare a primit marfa la
transport, insotita de Scrisoarea de trasura tip CIM (way bill)
pe care a aplicat stampila sa (Scrisoarea de ftrasura face
dovada incheierii contractului de ftransport, iar data
stampilei aplicata pe Scrisoarea de trasura este considerata
ca data a expedierii marfii)

|::> Continutul contractului de transport feroviar international.

1. Originalul Scrisorii de trasura (denumirea statiei de destinatie; numele
Si adresa destinatarului; denumirea marfii si greutatea acesteia; felul
ambalajelor si numdarul coletelor; numéarul vagonului si felul acestuia;
documentele anexate cerute de organele vamale; numele statiei si al
cailor ferate de predare; numele si adresa completéa a expeditorului;
semnatura acestuia; locul si data intocmirii Scrisorii de trasura).

2. Foaia de expeditie, care se elibereaza intr-un numar de exemplare egal
cu numarul caéilor ferate participante la transport (un exemplar este oprit
de statia de destinatie si serveste la decontarea cheltuielilor intre caile
ferate de pe traseul parcurs).
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3. Avizul si adeverinta de primire (insotesc marfa pana la
destinatar pentru confirmarea primirii).

4. Duplicatul 1 al Scrisorii de trasura care rdmane la predéator
pentru a face dovada preluéarii taxelor de transport (total sau

partial).

5. Marca Scrisorii de trasura, care ramane in statia de
frontiera.

6. Certificatul Scrisorii de trasura, care insoleste marfa pana
la frontiera.

7. Copia Scrisorii de trasura, care rdméne la statia de
expediere.
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= 5.2.4 Transportul rutier

|:> Problema transportului international in trafic rutier este reglementata
prin urmatoarele conventii:

» ” Conventia privitoare la transporturile internationale de marfuri pe
calea rutiera” — CMR

» “ Conventia vamala referitoare transporturile internationale de marfuri”
— sub acoperirea carnetului TIR

|:> Contractul de transport auto international este acel contract prin care
un caraus auto profesionist se obliga sa transporte unei persoane
(exportator sau importator), o cantitate determinata de marfuri de la
locul de expediere pana la locul de destinatie in schimbul unei sume de
bani (taxa de transport)

Contractul de transport auto international are un caracter consensual,
adica se formeaza pe baza acordului de libera vointa al partilor
contractante — se poate incheia telefonic, prin fax sau comanda de
transport urmata de confirmarea comezii.
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— CMR stabileste in mod obligatoriu forma scrisa prin documentul numit

Scrisoare de trasura (transport) rutiera tip CMR.

|:> Scrisoarea de trasura (transport) rutiera tip CMR se completeza in

3 exemplare originale, din care un exemplar insoteste marfa si
este predat destinatarului odata cu aceasta, un alt exemplar
ramane la expeditor dovedind incheierea contractului, predarea
marfii in custodia carausului si conditiile transportului, al treilea
exemplar fiind retinut de caraus.

Carnetul TIR se completeaza de predatorul marfurilor si de
transportator — se intocmeste pentru fiecare vehicul sau
container si este valabil pentru un singur transport.

v" Observatii:

v’ transportul marfurilor in trafic rutier international sub
acoperirea carnetului TIR, permite trecerea marfurilor prin
punctele de frontiera de intrare/iesire ale tarilor semnatare
ale conventiei vamale, fara efectuarea controalelor vamale,
recunoscand plomba vamala din tara de expeditie si fara
depunerea de garantii vamale la intrarea in farile de tranzit




v’ carnetele TIR completate se verifica la vama, detasandu-se volete la
intrareal/iesirea din tara (maxim 14 volete la un carnet TIR).

v’ prin compararea celor 2 volete, vama dintr-o fara de tranzit,
constata daca marfa a parasit sau nu teritoriul national al tarii
respective.

v’ carnetele TIR sunt procurate de “Asociatia Nationala IRU Roméania” de
la “IRU Geneva” ( care indeplineste rolul de Asociatie Garanta pentru
aplicarea conventiei TIR)si apoi le elibereaza la cererea intreprinderilor
de ftransporturi rutiere din Romania pentru a efectua transporturi
(carausul este obligat ca dupa folosire sa depunéa carnetul TIR la “IRU
Romania” care il va transfera la “/RU Geneva’.

v IRU — “Uniunea Internationala a Transporturilor Rutiere”
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5.2.5 Transportul aerian
|:> Avantajele principale ale transportului in trafic aerian:

v Adaptabilitatea (posibilitatea adaptarii tehnice a aeronavei la
diferite genuri de transporturi — pasageri, marfuri, mixt, speciale).

v Oportunitatea (deriva din rapiditatea transportului de bunuri,
persoane la locul si in momentul oportun).

v’ Eficacitatea (posibilitatea de efectuare a curselor aeriene in
conditii de regularitate gi frecventa constante).

v Accesibilitatea (ca urmare a scaderii diferentei dintre costurile
diferitelor modalitati de transport).

v Rentabilitatea (manifestata prin cresterea numerica a liniilor
aeriene, cu expansiune globala)
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:> Contractul de transport international de marfuri este concretizat
in Scrisoarea de trasura (transport) aeriana — frahtul aerian
(airway bill) care dovedeste incheierea contractului, primirea
marfii la transport de catre compania de transport aerian, precum si
conditiile contractului

|:> Scrisoarea de ftrasura (transport) aeriana este intocmita in 3
exemplare originale de catre predator si este predata carausului
impreuna cu marfa:

» exemplarul 1 este semnat de expeditor si poarta mentiunea
“pentru transportatorul emitent (for issuing carrier)”,

» exemplarul 2 este semnat de expeditor si transportator si
insofeste marfa si poarta mentiunea “pentru destinatar (for
consignee)”,

» exemplarul 3 este semnat de ftransportator dupa primirea
marfii si ramane la expeditor (poarta mentiunea “pentru
expeditor (for shipper)”.
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5.2.6 Transportul multimodal

|:> in practica curentd se intalnesc urmatoarele tipuri de transporturi
multimodale:

» Cu utilizarea a 2 mijloace de transport. rutier — feroviar, fluvial —
rutier, maritim — feroviar, maritim — fluvial etc.

» Cu utilizarea a 3 mijloace de transport. rutier — feroviar — maritim,
etc

» Cu mai mult de trei mijloace de transport (diverse combinatii)

I::)Tn cazul transporturilor multimodale se foloseste un Document de
transport combinat (Combined Transport Bill of Lading)
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KAP.W INSTRUMENTE DE PLATA (EFECTE DE
COMERT) iN TRANZACTIILE INTERNATIONALE

6.1 Titluri de credit

B Finalizarea in bune conditiuni a unei tranzactii internationale
presupune efectuarea platii ca o contracompensatie la actiunea
celeilalte parii si al carei rezultat este stingerea datoriei contractate

Plata in ftranzactiile internationale este realizata cu ajutorul unor
mijloace si instrumente specifice:

traditionale. moneda divizionara (piese metalice), moneda
fiduciara (bancnote)

moderne: moneda scripturala (moneda de cont), titluri de credit,
sisteme informatice de decontare




Titlurile de credit

—

sunt inscrisuri care constata existenta unor
obligatii comerciale care urmeaza sa fie
executate dupa trecerea unui anumit interval
de timp — in decursul acestei perioade de
timp, creanta nu este exigibila pentru ca
debitorului i se acorda credit

sunt documente a caror posesie este
necesara:

constata

pentru a putea face dovada existentei
-> unor obligatii de credit pe care le

pentru exercitarea unor drepturi ce
deriva din obligatiile de credit

posibilitatea investirii cu aceste drepturi
a oricarui dobanditor ulterior al lor




/l:%e de credit pot fi clasificate in functie de mai multe criterii:

e

Dupa modul lor de circulatie:

E:> titluri la purtator — care indica persoana debitorului fara a face vreo
mentiune la creditor (din acest motiv, titular al dreptului de creanta este
acela care se gaseste in posesia documentului la un moment dat)

E:} titluri la ordin — care poarta pe ele numele primului creditor, creanta
urmand a fi platita la ordinul acestuia, fie creditorului insusi, fie unei
persoane aratate de acesta in titlu (transmiterea titlului impreuna cu
drepturile incorporate in el se face prin gir sau andosare)

E:} titluri nominative — care poarta inscrise in titlu numele primului creditor
al sau, la fel ca titlurile la ordin insa spre deosebire de acestea,
transmiterea titlului se poate realiza numai cu participarea debitorului
care trebuie sa faca mentiune de transfer in registrele sale si sa-I insereze
in titlu (avantajul rezida din faptul ca o persoana straina, care s-ar gasi la un
moment dat in posesia sa, nu va putea sa-l foloseasca asa cum ar putea sa
foloseasca titlul la purtator)



Dupa continut:

/
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titluri reprezentative — acelea care confera titularului un drept
real asupra unei cantitati de marfuri determinate, care este
depozitata intr-un loc identificat sau care este incarcata pentru a fi
transportata, find astfel identificata si specificata —
conosamentul, recipisa de depozit, warrantul

titluri de participatie — care nu cuprind nicio promisiune de
prestatii viitoare si nici nu incorporeaza in ele vreun drept real —
certifica insa calitatea de component al unei colectivitati, cum ar
actionariatul unei societati — actiunile unei societati comerciale

Dupa cauza obligatiei:

titluri cauzale — care mentioneaza in cuprinsul lor cauza
obligatiei ca de exemplu — actiunile unei societati comerciale,
polita de asigurare de viata la ordin, conosamentul

titluri abstracte — au valoare juridica prin ele insele, astfel incat
absenta cauzei este irelevanta pentru existenta obligatiei




I::} Titluri de credit improprii — documente care au doar in parte
caracteristicile unor titluri de credit — au o eficacitate mai redusa ca
acestea

titluri (documente) de legitimare — efectul lor consta in faptul ca
posesiunea acestor documente constituie proba titularitatii dreptului
(proba isi produce efectul pana la dovedirea contrariului) — biletele de
tren, biletele de autobuz, tichete de garderoba, bilete de intrare la
teatru

titluri aparente — documentul indeplineste functia de mijloc de
dovada a unui raport contractual — factura



6.2 Cambia (Trata) — Bill of Exchange/Draft

|:|'> BNR, — Cambia (trata) este un titlu de credit negociabil si un

instrument de plata care constata obligatia asumata de catre debitor
de a pléti la vedere sau la o scadenta fixata, beneficiarului sau la
ordinul acestuia, o suma de bani determinata

E:> Cambia este un inscris ce contine ordinul neconditionat dat de o
persoana fizica sau juridica (tragatorul) altei persoane fizice sau juridice
(trasul), de a plati o anumitda suméa de bani unei terte persoane fizice
sau juridice (beneficiarul), la un termen (scadenta) si intr-un anumit loc

E:> Tragatorul (emitentul cambiei) este exportatorul sau vanzatorul
respectiv, cel ce il crediteaza pe importator(cumparator)/tras pana la
scadenta cambiei, moment in care acesta va trebui sa achite
contravaloarea acesteia

E:> Beneficiarul cambiei este cel ce urmeaza sa incaseze contravaloarea
cambiei, el poate fi tragatorul insusi, o terfa persoana sau o banca



X

E:} Cambia contine urmatoarele elemente:

1. - denumire de cambie in limba in care este redactata (pentru a aviza
semnatarii asupra obligatiilor, drepturilor si consecintelor ce decurg din

angajarea lor in )

2. - ordinul neconditionat de a plati o suma determinata de bani
(exprimata in cifre si litere); orice conditie inserata in text privind indeplinirea
vreunei contraprestatii, serviciu sau efectuarea platii intr-un anumit mod,
atrage dupa sine nulitatea acesteia

v Observatii:

- valoarea cambiei (suma de bani) inscrisa in text va fi aceeasi cu cea din factura
daca plata se face la vedere

- in cazul in care s-a prevazut plata pe credit, valoarea acesteia va fi egala cu
suma de rambursat la scadenta, in acest ultim caz exista doua posibilitati:




-

a. emiterea unei singure cambii avand valoarea ratei scadente inclusiv
dobanda aferenta (o singura cifra)

b. emiterea a doua seturi de cambii, unul aferent ratei si celalalt
dobanzii.

3. - indicarea termenului de plata (a scadentei).

Data la care cambia devine exigibila trebuie sa fie:

scerta - momentul platii nu trebuie legat de un eveniment a carui data nu
este cunoscuta ferm (de exemplu: descarcarea marfii in port);

sunica - nu se admit cambii cu scadente succesive;

*posibila - data scadentei sa existe in calendar



ﬂdﬁ nta cambiei poate-fiexprimata: —

g

- ca data calendaristica fixa - in textul cambiei este trecuta ziua, luna si anul cand se va
face plata; daca anul este omis se considera anul in care a fost emisa cambia, iar daca
luna mentionata a trecut, se considera data din aceeasi luna a anului urmator celui in care
a fost emisa

- la un anumit numar de zile de la data emiterii cambiei - (de regula 30, 60, 90 sau 180
de zile), calculul scadentei incepe din ziua urmatoare emiterii, scadenta fiind ultima zi a
termenului astfel calculat

- la vedere - plata cambiei se face prin prezentarea acesteia in orice moment dupa
emitere, dar nu mai mult de 1 an de la emitere, scadenta se poate preciza prin formule ca:
“la vedere”, “la cerere”, “la prezentare” (daca nu se precizeaza scadenta, cambia este
pléatibila la vedere)

- la un anumit interval de la prezentarea spre acceptare - momentul platii se stabileste
la un anumit numar de zile, saptamani, luni din ziua acceptarii date de tras (acceptarea
reprezinta acordul trasului privind data si suma de plata). Daca cambia nu este acceptata,
calculul scadentei se va face pornind de la data protestului de neacceptare




4. - numele si adresa trasului - trasul (importatorul) este cel ce va plati, el
devenind din momentul acceptarii cambiei debitor cambial principal

v Observatii:
- tragatorul cambiei se poate indica pe el insusi ca tras

- exista si posibilitatea de a fi indicati unul sau mai multi trasi, aceasta presupunand plata
de catre toti cei indicati in mod cumulativ

- este nuld cambia in care se prevede ca fiecare tras sa plateasca o anumita cota

5. - denumirea si adresa beneficiarului - beneficiarul este cel in favoarea
caruia este emisad cambia, el urmand sé& incaseze banii, fiind primul posesor

al cambiei

10



Mii:

- in textul cambiei pot fi trecuti mai multi beneficiari:
» cumulativ - toli beneficiarii impreuna trebuie sa execute cambia (lui A si B)
sau
» alternativ - oricare dintre beneficiarii mentionati poate executa cambia (lui A
sau B)

- beneficiarul cambiei poate fi insusi tragatorul (“platiti la ordinul meu”)

6. - locul efectuarii platii - este localitatea in care urmeaza sa se efectueze
plata (daca sunt indicate mai multe locuri de plata, posesorul cambiei se
poate prezenta la oricare dintre ele)

7. - data si locul emiterii - va cuprinde ziua, luna si anul emiterii (daca nu
este trecut locul emiterii, acesta se considera domiciliul tragatorului), iar
daca langa iscélitura tragatorului nu este trecut nici un domiciliu, cambia
este considerata nula)

8. - semnatura tragatorului - va cuprinde numele de familie in intregime sau
denumirea firmei celui ce emite cambia (semnatura emitentului trebuie sa fie
autografa).

11
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6.2.1 Functiile cambiei

1. Mijloc de schimb

—

» din perspectiva istoricd, un rol important al cambiei a fost evitarea deplasarii

banilor, din cauza riscurilor la care erau supuse aceste transporturi

» in cazul platilor internationale, importatorul nu trebuia sa& cumpere valuta din tara
sa si apoi sa o transfere la locul platii (era suficient ca sa acorde suma necesara platii
bancherului sau, in moneda nationala, acesta urmand sa elibereze clientului sau o
cambie prin care bancherul il imputernicea pe omologul sau din locul plati sa

plateasca beneficiarului, in moneda tarii respective, suma prevazuta in cambie)

12



2. Mijloc de plata

—

» cambia poate fi utilizata pentru stingerea obligatiilor de plata prin inlocuirea

numerarului

> in loc ca debitorul unei afaceri (trasul) sa plateasca in numerar datoria sa fata
de creditor (tragator), iar acesta sa plateasca mai apoi datoria fata de un tert
(beneficiar), prin intermediul cambiei, tragatorul da ordin trasului sa plateasca

direct beneficiarului

> prin intermediul girului, cambia permite acoperirea obligatiilor intre beneficiari

succesivi

3
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3. Mijloc de garantare

» functia de garantare este forta motrice a eficientei mecanismului cambial

»trasul este obligat sa accepte cambia la prezentare, in momentul acceptarii,

—> acesta devenind debitorul principal al obligatiei de plata

»cambia poate fi utilizata in scopul garantarii unor operatii realizate prin modalitati

de plata nesigure ( de ex: incasso documentar)

4. Mijloc de creditare

» intre momentul in care debitorul (importatorul) intra in posesia marfii si apare
obligatia de plata din partea acestuia si momentul in care exportatorul este platit,

se scurge o anumita perioada de timp, deci apare o relatie de creditare

14
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£ 8,240 Keighley
11 th August 2004

PAY AT SIGHT THIS SOLE BILL OF EXCHANGE TO QOUR ORDER. THE SUM OF STERLING
POUNDS EIGHT THOUSAND TWO HUNDRED AND FORTY ONLY FOR VALUE RECEIVED.

Drawn under Irrevocable Credit of British National Bank, Pennine House, 45 Well Street,
Bradford No. FDC/2/6789 dated on 20 th July, 2004,

To:  British Commercial Bank For and on behalf of
Pennine House QUALITY WOOLLENS LTD.

45 Well Street

Bradford
Director
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Hradford No. FDCAS/EVES dated BORD July 1887
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Bargiine Housa QU.F.L TV WOOLLENS LTD
45 Well Sbrest -4
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SPECIMEN BILL OF EXCHANGE (Mames are lictitous)

EE.240
Falghiay
o 11th August, 1867
l::? I'\-\. -E-' _-9-\.
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Crrawrs under [rreveealle Cradls of British Nalianal Bans, Pennine House 45 Well Streat,

Hradford No. FDCE/67ES dated SO0 July 1887

T British National Bank Fer and o bhehalt of
Peradne Housa '.’E,I,LIP.L T WOOLLENSE LTD

48 Well Shreet i
Bradiord q. I

Thie legal SaTImkon of & il ol Gechange is
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wowkd B A pance Bill. Unkoss the Socwmantany ledtor of coodit alipulaies that bills of exzhange are required m duplicate, a single [sola) bill ol
CHCNANRGS [5 Qroepaink
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Mecanismul platii prin cambie (minimal), relatiile economice si
de credit (circuitul de credit comercial si de credit cambial)

: Acceptarea cambiei i ‘
5 (2)

o Tras
Tragator I*
. > (detaliist)
(angrosist) Emiterea 4
A cambiei (1) Plata la
: Prezer;c.ar.ela ' scadenta
: Ca": t'fl( 4;; cambiei
ata
: P (5)
: Remiterea cambiei Sl
: (3) Amml—
: Beneficiar
|
EEarhmaR B e R e e e e ) (furnizor)

—— Mecanismul de platd cambial
- - — - p Fluxuri comerciale

.............. » Flux de credit
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Mecanismul cambial (complet)

Ordin de Suma de

plata
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/|;>/Teh/mga pléatilor prin cambii implica o serie de-operatiuni cum ar fi:

+ Emiterea cambiei - da nastere unui raport juridic, prin care tragatorul se
obliga fata de beneficiar sa-l determine pe tras sé plateasca suma inscrisa pe

cambie

» Cambia poate produce efectele pentru care a fost emisa numai

respectand urmatoarele conditii de validitate:

*»Calitatea de comerciant a participantilor la operatiuni cambiale
ssForma scrisa

*» Prezenta tuturor mentiunilor obligatorii

+ Acceptarea cambiei - trasul are ordin din partea tragatorului sa efectueze

plata dar devine obligat cambial numai in momentul in care accepta cambia.

25



v Observatii:

» trasul isi ia sarcina “sa plateasca” iar ceilalti obligati cambiali isi asuma obligatia
de a face “sa se plateasca”, ei platind numai in cazul in care debitorul principal
(trasul) nu va onora plata;

» acceptarea se scrie direct pe cambie prin mentiunea: “acceptat” si iscalitura
trasului (este permisa si acceptarea partiala a sumei);

» acceptarea cambiei de catre fras reprezinta o garantie a incasarii platii la
scadenta, de aceea este recomandabil exportatorilor romani ca imediat dupa
semnarea contractului comercial international sa obtina acceptarea cambiilor emise
pentru plata exporturilor.

+ Avalizarea cambiei - atunci cand fragatorul nu este sigur de
solvabilitatea trasului, se poate apela la o garantie denumita aval, in acest

caz, pe cambie se inscriu mentiunile “pentru aval” sau “pentru garantie”

urmate de semnatura avalistului (cel ce da avalul) si data

26



v'Observatii: e

"

e
»rolul avalului este de a potenta valoarea obligatiei cambiale prin solidaritatea unei
pluralitati de debitori

» avalul reprezinta deci un act prin care o persoana garanteaza plata cambiei,
avalistul (garantul) neparticipand la transmiterea ftitlului, el intervenind numai pentru a
madari increderea acordata titlului, obligandu-se solidar la plata, prin garantarea uneia din
obligatiile ce formeaza verigile lantului cambial

» avalul poate fi dat de o firma de incredere (care trebuie acceptatd de primul
beneficiar) — aval comercial, sau de o banca - aval bancar

~avalizarea se face contra cost, avalistul solicitand un comision pentru garantarea
cambiei

» avalistul (odata angajat in acest proces) devine solidar cu trasul si in ultima instanta
cu tragatorul la plata cambiei catre beneficiar

» beneficiarul se poate adresa la scadenta pentru plata in egala masura, fie frasului,
fie avalistului (sau tragatorului, daca trasul refuza efectuarea platir)

» in cazul cambiilor emise de exportatorii romani este important sa se urmareasca
alaturi de acceptul trasului si obfinerea avalului pe cambii, cu mentiunea in favoarea
trasului (”pentru aval in favoarea firmei X”), deoarece simpla semnatura de
avalizare se considera data pentru tragator. Este indicat ca frasul sa obtina avalizarea
cambiilor de la o bancéa straina corespondenta a bancii comerciale romanegti care-|
deserveste pe exportator
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+ Andosarea (girarea) cambiei — este operatiunea specifica de transmitere Si

circulatie a cambiei

v Observatii:

» girul este un act juridic prin care beneficiarul cambiei, numit girant, transmite
cambia, cu toate drepturile pe care le confine, unei alte persoane, numita giratar,
printr-o declaratie inscrisa pe cambie si semnata de girant

» girantul da ordin debitorului principal (trasul) de a face plata giratarului, sau unei
alte persoane la ordinul acesteia

» girul este o operatiune complexéa care produce mai multe functii:
-mijloc de transfer al cambiei — prin care se transmit toate drepturile izvorate
din titlu, fara ca vointa partilor sa le poata limita

-garantie de acceptare si instrument de plati — prin care girantul se obliga fata
de giratar céa va efectua plata, si care serveste la stingerea unor obligatii de plata

-mijloc de legitimare a titularului drepturilor cambiale — care atesta faptul ca

detinatorul unei cambii este posesorul sau legitim si totodata singurul care poate
solicita, dupa o serie neintrerupta de giruri, plata titlului pe care il are in posesie

28
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/ .
» prin andosare are loc transferul tuturor drepturilor izvorate din cambie fara a mai fi

necesara noftificarea debitorului cambial (trasul)

» girul trebuie sa fie integral, adica giratarul trebuie sa incaseze la scadenta

intreaga suma inscrisa in cambie

» daca la scadenta ultimul beneficiar al cambiei nu este platit de catre tras, el are
dreptul de a prezenta cambia spre plata girantului sau, care este solidar la plata cu

trasul si cu toti ceilalli din sirul girurilor, declansandu-se astfel o actiune in regres

» cu fiecare nou gir, valoarea titlului creste, fiind garantata de tot mai mulii

codebitori solidari

29
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+ Scontarea cambiilor — reprezinta andosarea cambiei de catre ultimul

beneficiar in favoarea unei banci comerciale (de scont)

v Observatii:

» in urma scontarii, beneficiarul (girantul) incaseazd suma inscrisa in cambie
inainte de scadenta, mai putin scontul si un comision

» scontul pe care banca il deduce din valoarea cambiei este format dintr-un procent
din aceasta valoare si dobéanda aferenta perioadei de timp cuprinsa intre data girului si

scadenta cambiei

- scontul

- taxa scontului

- numarul de zile de la
scontare la scadenta

- valoarea nominala
a cambiei

+ Valoarea reala a cambiei :

30



+ Rescontarea cambiilor — este operatiunea prin care banca comerciala (de

scont), andoseaza cambia in favoarea bancii de emisiune (banca centrala)

v Observatii:

» bancile comerciale se refinanteaza, adica fisi sporesc lichiditatile prin
rescontarea cambiilor, respectiv transmiterea acestora catre banca centrala,

care in schimbul unei taxe de rescont (taxa oficiala a scontului) plateste

cambiile respective.
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+ Forfetarea cambiilor - operatiunea consta in vinderea cambiilor,
indiferent de scadenta lor, unor institutii specializate care, spre deosebire de
bancile comerciale care sconteaza cambiile nu au dreptul de recurs asupra

vanzatorului creantei in cazul de neplata al debitorului.

» spre deosebire de scontare, ultimul beneficiar al cambiei, adica cel ce
apeleaza la serviciile societétii de forfetare, nu va fi afectat de nicio defectiune a
mecanismului cambial (adica societatea de forfetare nu are drept de a-i solicita

plata cambiei in caz de insolvabilitate a trasului)

» costul forfetarii este mai ridicat decat cel al scontarii si consta intr-o rata fixa
de dobéanda, la care se adauga comisionul institutiei de finantare(societatea de
forfetare), stabilit diferentiat in functie de bonitatea debitorului, de riscul estimat al

operatiunii,etc

T, =T + comision
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+ Plata cambiei - se face la scadenta sau in una din cele doua zile lucratoare care
urmeaza acesteia, la domiciliul trasului, sau al persoanei desemnate de acesta (de

exemplu: o banca), in favoarea beneficiarului cambiei.

v Observatii:

» cambia scadenta la vedere poate fi prezentata la plata in termen de 1 an de la data
emiterii

» atunci cand plateste, trasul are dreptul sa pretinda de la beneficiar, cambia cu
mentiunea “achitat” semnata de acesta

» daca trasul doreste sa faca o plata partiala, beneficiarul nu poate refuza plata,
fiind obligat s& mentioneze pe cambie suma primita si sa dea chitanta trasului (cambia
se va restitui trasului in momentul platii integrale)

» in cazul de neplata a uneia dintre rate, debitorul pierde dreptul platii in rate si este
obligat sa plateasca intreaga suma.

> la sumele de plata, se pot adauga dobanzile aferente perioadei de creditare, cu
conditia ca procentul dobanzii sa fie mentionat in mod expres, in textul cambiei

» perioada pentru care se aplica dobanda se calculeaza de la data emiterii cambiei,
doar daca nu se specifica altfel, cum ar fi, de exemplu, de la data acceptarii cambiei.
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+ Regresul - in caz de refuz de acceptare sau de plata a cambiei, este
dreptul beneficiarului de a actiona impotriva tragatorului si a celorlalti
semnatari ai documentului (andosatori sau avalisti) la scadenta, daca

trasul refuza plata, acceptarea totala sau partiala sau daca intervine

falimentul trasului sau cel al tragatorului

v Observatie generala:

> in practica comerciala internationala, din motive de securitate se intocmesc
doué seturi de cambii. “primul exemplar” (first of exchange) si “al doilea
exemplar” (second of exchange) identice, care sunt expediate prin curieri diferiti

(daca unul se va pierde, ramane celalalt)
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‘ Biletul Ia ordin este un inscris prin care o persoand fizicd sau juridica

R

/

z 6.3 Biletul la ordin — Promissory Note

denumita emitent (importatorul/debitorul) se obliga sa plateasca o suma de
bani, la un anumit termen sau la prezentare, unei alte persoane denumita

beneficiar(exportator/creditor) sau unui tert indicat de acesta.

|::> Biletul la ordin reprezinta un angajament de plata asumat de catre emitent prin
formula “voi plati” deci, spre deosebire de cambie nu se mai pune problema

acceptarii, restul celor prezentate la cambie fiindu-i aplicabile intocmai.

I::> Elementele esentiale ale biletului la ordin, obligatorii pentru ca documentul sa

fie valid din punct de vedere juridic sunt:
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1. - denumirea titlului - (bilet la ordin) exprimata in text in limba de redactare a
inscrisului

2. - promisiunea de plata, pura, simpla, neconditionata a unei sume de bani bine
determinata (exprimata in litere si cifre si cu indicarea monedei in care se va efectua
plata)

3. - scadenta trebuie sa fie unica, certa si posibila si poate fi mentionata in patru
feluri: - Ia vedere, la un anumit termen de la vedere, la un anumit termen de la
data emiterii sau ca data fixa; daca scadenta nu este mentionata se va considera ca
biletul Ia ordin este platibil la vedere

4. - locul unde urmeaza sa se faca plata; daca nu este indicat in text este considerat
a fi locul emiterii

5. - numele si adresa beneficiarului, cel in favoarea caruia sau la ordinul caruia se
va face plata

6. - data si locul emiterii; data trebuie sa cuprinda ziua, luna si anul iar daca locul
emiterii nu este trecut se considera a fi locul indicat langa numele emitentului;

7. - semnatura emitentului, autografa
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1 — angajamentul de plata al emitentului in favoarea beneficiarului
2 — avalizarea biletului la ordin de catre un tert

3 — andosarea (girarea) biletului la ordin

4 — scontarea (rescontarea) biletului la ordin

5 — forfetarea biletului la ordin
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‘ Cecul este un inscris de valoare reprezentand un ordin de plata dat
de titularul unui cont curent catre banca la care igi tine depozitul, de a

elibera o anumita suma de bani persoanei inscrise in cec sau

prezentatorului acestuia

|::> Cecul este ordinul prin care tragatorul da ordin neconditionat unei

banci (tras), la care el detine cont, sa plateasca la vedere o suma

determinata

==) In cadrul tranzactiilor comerciale internationale se utilizeazd mai

multe tipuri de cecuri care pot fi clasificate dupa urmatoarele criterii:
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Dupa modul in care este platit beneficiarul:

E:} Cecul nominativ, in care este prezent numele beneficiarului si in
care se va face mentiunea “nu la ordin” (se va plati numai persoanei

indicate pe cec)

|:> Cecul Ila ordin, care se transmite prin andosare si care este platit

ultimului beneficiar indicat pe cec

E:> Cecul la purtator, al carui beneficiar este persoana care se prezinta

pentru incasarea acestuia
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Dupa caracteristicile lor:

%

|:> Cecul certificat (acceptat), presupune confirmarea bancii pe cecul emis de titular a
existentei disponibilului in contul curent al acestuia (titularului), precum si blocarea
disponibilului respectiv la dispozitia posesorului cecului pana la expirarea termenului
de prescriptie (adica ofera cecului respectiv o acoperire, indiferent de credibilitatea

emitentului sau)

E:> Cecul de virament, serveste la stingerea obligatiilor dintre emitentul cecului si
beneficiarul acestuia prin decontare scriptica, find interzisa plata in numerar
(cecul trebuie sa poarte mentiunea de “platibil in cont” sau “pentru virament”,

eliminand posibilitatea de frauda prin furt sau gasire)

|:> Cecul netransmisibil , care poate fi platit numai primitorului sau sau poate fi trecut in
cont la cererea acestuia (clauza “netransmisibil” trebuie pusa de banca la cererea

expresa a posesorului)
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|:>/Cecul barat , prezinta doua bare paralele, trasate sau imprimate pe fata formularului
=~ Cecul barat nu poate fi platit in numerar ci numai prin virament intre banci
=~ Barare speciala — intre bare se specificd numele unei banci iar cecul poate fi
platit numai acelei banci sau unui client al acesteia
=~ Barare generala — intre bare nu se scrie nimic iar cecul poate fi platit numai
altei banci sau unui client al acesteia
=~ Cecul barat nu poate fi andosat , deci nu poate circula de la o persoana la alta

prin gir

E:>Cecul circular , este emis de catre banca la care s-a depus provizionul de catre titular
= Banca emitenta devine direct obligata fata de beneficiarul cecului (spre
deosebire de alte tipuri de cecuri, in care banca trasa nu are dreptul de a-si
asuma obligatia de acceptare a cecului sau de avalizare a acestuia)
=~ Cecul circular poate fi facut platibil la orice filiald sau sucursald a bancii
emitente, sau la orice alta institutie bancara cu care banca emitenta are

legaturi de corespondenta
46
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Wrul cecului constituie provizienulnecesar acoperirii cecurilorla banca sa
2. se semneaz3 conventia intre ordonator si banca

3. banca elibereaza clientului ei un carnet cu file cec

4. se incheie un confract comercial care contine obligatia de plata a importatorului

5. plata marfii sau serviciului prin emiterea unui cec

6. prezentarea cecului spre incasare de catre beneficiar la banca sa

7. trimiterea cecului spre confirmare de la banca beneficiarului la banca platitoare

8. confirmarea platii si debitarea contului importatorului de catre banca sa

9. creditarea contului beneficiarului si efectuarea platii

10. primul beneficiar poate gira cecul sau in favoarea altor beneficiari in perioada de
valabilitate a acestuia

11. ultimul beneficiar prezinta cecul spre incasare la banca sa

12. trimiterea cecului spre confirmare de la banca ultimului beneficiar la banca
platitoare

13. confirmarea plétii si debitarea contului importatorului de catre banca sa
14. creditarea contului beneficiarului si efectuarea platii

15. beneficiarul unui cec poate pretinde avalizarea acestuia pentru obtinerea unei
garantii in plus in vederea incasarii acestuia 50



» Circuitul efectuadrii platii cu ajutorul cecului (mecanismul simplificat):

» Importatorul (tragatorul) va completa o fila din carnetul de
formulare de cec, pe care o semneaza si o preda exportatorului
(beneficiarul), care la randul sau o va semna si o va prezenta
spre incasare bancii sale;

»Apoi, banca exportatorului va trimite cecul bancii
importatorului care va verifica validitatea acestuia;

®» Daca cecul este valid si este emis sub acoperirea provizionului,
banca importatorului va debita contul platitorului si va efectua
viramentul catre banca exportatorului, care va credita contul
beneficiarului
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v din cauza obligativitatii respectarii acestui circuit, durata medie de
incasare a unui cec variaza intre 10 si 30 de zile — aceasta durata poate
fi redusd semnificativ prin utilizarea transferului electronic de fonduri
(Electronic Funds Transfer — EFT)

v’ cecurile sunt considerate ca instrumente de plata riscante — costuri
sporite pentru verificare (disponibilitatea sumelor, autenticitatea) — durata
mare pentru ca o societate bancara sa plateasca cecul

v’ cecul poate fi prezentat spre incasare in cadrul unui interval de timp
care difera in functie de legea tarii in care urmeaza a fi platit (de ex: un
cec emis in Europa si platibil in Romania trebuie prezentat spre incasare
in termen de 30 de zile de la emitere)

v cecul prezentat spre Iincasare dupa expirarea termenului legal,
determina pierderea dreptului de actionare in regres a girantilor si
avalistilor (daca termenul de prezentare al cecului expira, tragatorul
poate revoca ordinul de plata, insa daca nu o face, plata cecului raméane
valabila)
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v’ garantarea efectuarii platii prin cec se poate obtine, ca si in cazul
cambiei, prin aval

v circulatia cecului de la tragator la beneficiar (sau la cel care il va
incasa in cele din urma), este reglementata in mod diferit, in functie de
tipul acestuia:

% cecul nominativ (indiferent daca este sau nu la ordin) poate fi
transmis prin gir (andosare), ca si in cazul cambiei

% cecul la purtator poate fi girat insa giratarul nu este obligat
Sa dovedeasca succesiunea neintrerupta a girurilor, ca si in
cazul cambiei si al cecului nominativ

% cecul netransmisibil poate fi girat doar unei banci spre
incasare, aceasta neputandu-I gira mai departe
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v Avantajele folosirii cecului in tranzactiile internationale

=» operativitatea si simplitatea utilizarii

= siguranta utilizarii in raport cu utilizarea numerarului
®»incasarea relativ usoara

»emiterea facila

v Dezavantajele (riscurile) folosirii cecului in tranzacfiile
internationale

=lipsa unor garantii comerciale
=lipsa certitudinii emiterii sub acoperire

oz
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6.5 Viramentul

‘ Viramentul este operatiunea prin care o banca efectueaza transferul
unei sume de bani la ordinul clientului sau prin debitarea contului

acestuia si creditarea celui al beneficiarului

Exista 2 feluri de viramente:

+Virament intern — atunci cand viramentul se desfasoara intre
clientii aceleasi béanci, are loc doar o modificare in cele douéa conturi,

fara a afecta suma depusa (varianta preferabila efectarii platii cu

ajutorul monedei fiduciare sau a cecului)

+Virament extern — acesta se desfasoara intre 2 banci diferite,

transferul sumei de plata avand loc in mai multe etape:
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Mecanismul efectuarii platii cu ajutorul viramentului extern




1. incheierea unui contract comercial intre cele doua parti

2. platitorul (ordonatorul /importatorul) emite ordinul de virament,
cerand bancii sale sa-i debiteze contul cu o anumita suma, pentru a se
credita contul beneficiarului (exportatorului) deschis la o alta banca

3. banca platitorului pune la dispozitia bancii beneficiarului un credit
egal cu aceeagsi suma

4. banca beneficiarului crediteza contul acestuia si are loc plata

5. reglementarea conturilor intre cele doua banci se face prin casa de
compensatie

-



_/Observatii:

v' In operatiunile de comert exterior, viramentul presupune ordinul dat de
importator (debitorul afacerii) bancii sale de a transfera din contul sau o
suma de bani (contravaloarea marfii) in contul exportatorului (creditorul

afacerii)

v in acest sens, viramentul poate fi privit prin prisma a doua aspecte:
% plata in devize — situatie in care debitorul va trebui fie sa
cumpere valuta si sa o depoziteze in contul sau valutar de la banca
(daca are un asemenea cont), fie sad solicite bancii sale cumpéararea
de valuta si efectuarea viramentului catre exportator (cand nu detine

un cont valutar)

¢ transferul international al fondurilor — SWIFT



6.6 Transferul international al fondurilor o e
'Cregtﬂ rapida a schimburilor si tranzactiilor comerciale a determinat in anii
/0 numeroase situatii critice si blocaje in derularea operativa a platilor

internationale

E:} in 1973 s-a creat SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial
Telecommunication) —  atributii  privind formarea, dezvoltarea si
administrarea unei retele de comunicare interbancara internationala pe suport
electronic

SWIFT functioneaza ca o refea privatd de teletransmisiune, inchiriata
administratiilor care detin monopolul telecomunicatiilor, sistemul bazandu-se
pe 3 verigi esentiale:
+ Terminalele bancilor (calculatoare aflate la dispozitia bancilor si care
pot fi utilizate in comun de mai mulfi utilizatori)
+ Cumulatoarele nationale (cu rolul de a concentra informatiile dintr-o
anumita zona si care sunt trimise apoi centrelor de comutare)
+Centrele de comutare (asigura cuplarea in retea a diferitelor tari
membre in sistem)

Prin reteaua SWIFT se pot efectua transferuri obisnuite, operatiuni de
portofoliu, confirmari de tranzactii, operatiuni de schimb valutar, deschideri de
credite, ordine de plata, etc 59
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' Mecanismul viramentului prin reteaua SWIFT | ‘

e ———

Pentru a realiza un virament prin acest sistem, debitorul platii
(importatorul), trebuie sa completeze un ordin de plata la banca sa
*Banca va debita contul sdu si va trimite un mesaj codificat bancii
exportatorului

» La primirea mesajului, banca exportatorului crediteazad contul

acestuia, toata operatiunea durand maximum 20 de minute
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CAP.VII MODALITATI DE PLATA iN TRANZACTIILE
INTERNATIONALE

intre livrarea marfii si efectuarea platii exista o stransa interdependenta,

acestea fiind de fapt principalele obligatii ale celor 2 péarti contractante,
obligatii care pot fi privite de pe pozitii divergente

Vanzatorul poate sa se opuna remiterii marfurilor cumparatorului |a
locul de destinatie pana cand plata nu a fost facuta de acesta iar
cumparatorul, la randul sau, poate sa refuze efectuarea platii inainte de
a avea posibilitatea sa examineze marfa achizitionatd — situatia se
complica atunci cand livrarea marfii echivaleaza cu predarea acesteia unei
organizatii specializate in transporturi (chiar si in acest caz, vanzatorul are
posibilitatea sa-si pastreze dreptul de proprietate asupra marfii pana se
incheie parcursul transportului si sa& se opuna eliberarii marfii pana in
momentul in care obtine efectuarea platii)

Cerinta de asigurare a interdependentei dintre executarea principalelor
obligatii ale celor doua paérti a condus la o practica specifica activitatii de
comert exterior — efectuarea tranzactiilor in anumite conditii de plata
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E:} Conditiile de plata se refera la locul si la termenul de decontare a
pretului, la modalitatea de plata, |la moneda de efectuare a platii, la
garantiile oferite de cumparator si la documentele necesare

E:} Modalitatea de plata constituie mecanismul prin care documentele ce
atesta livrarea marfii si reprezintad marfa sunt trimise cumparatorului, iar
in schimbul acestora el va trebui sa plateasca pretul convenit, sau sa
Sse angajeze printr-un instrument de plata ca va plati ulterior

Modalitatile de plata internationale cuprind totalitatea operatiunilor si
a tehnicilor de plata, controlul bancar, circuitul documentelor prin
intermediul carora creditorul incaseaza de la un debitor creanta
rezultata din schimburile economice externe



7.1 Plata contra factura

"

‘ Plata contra factura este o tehnica simpla utilizata pentru tranzactii
de valoare mica sau in relatiile dintre firmele apartinand aceluiasi grup

Si presupune o buna cunoastere si increderea reciproca a partenerilor

+ Mecanismul operatiunii — dupa ce si-a indeplinit obligatiile de
livrare, exportatorul trimite factura comerciala direct la cumparator,
care va plati contravaloarea acesteia la data stabilita prin contract

(plata efectiva se poate face prin virament, cec, cambie)

v Avantaj — evitarea formalitatilor si a costurilor legate de o modalitate
mai complexa de plata

v' Dezavantaj — in caz de litigiu, exportatorul este lipsit de protectie
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7.2 Plata la predarea marfii — Cash On Delivery — COD

|:> Plata la predarea marfii se utilizeaza pentru tranzactii de valoare redusa

E:> Plata la predarea marfii implica 3 parti:

= Exportatorul — expediazd marfa si ii prezinta carausului o scrisoare
de instructiuni prin care precizeaza suma ce trebuie incasata in urma
predarii marfii si mijlocul de plata ales

= Carausul — in urma acceptarii mandatului, efectueaza transportul si
incaseaza contravaloarea marfii

= |Importatorul — primeste marfa in conformitate cu prevederile
contractului si este obligat sa achite carausului contravaloarea
acesteia



\7 .,.u-"’/-
//\/Avantaj — usurinta de realizare

v' Dezavantaj — riscul de refuz al platii din partea cumparatorului
(importatorului), ceea ce produce daune vanzatorului
(exportatorului) si necesitatea intentdrii unui proces pentru
despagubiri

v Observatii:

*» plata in formula COD este indivizibila, carausul neavand dreptul sa

efectueze livrari partiale platite pro rata

% in cazul platii prin cec, carausul nu este obligat sa verifice existenta

provizionului in contul emitentului cecului
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' 7.3 Ordinul de plata

‘ Ordinul de plata reprezinta dispozitia data de o persoana, numita
ordonator, unei banci, de a plati o suma determinata in favoarea
unei alte persoane, numita beneficiar, in vederea stingerii unei
obligatii banesti provenind dintr-o relafie directa existenta intre

ordonator si beneficiar si are urmatoarele caracteristici:

+ relatia de plata este declansatd ca urmare a existentei unei
datorii sau a asumarii unei obligatii ce urmeaza a se stinge
odata cu onorarea ordinului de plata

+ ordonatorul isi poate retrage sau modifica instructiunile de
plata date bancii — revocarea ordinului de plata nu atrage
dupa sine nici un fel de consecinte, drepturi sau obligatii pentru
partile implicate



,/-
ordinelor de plata este absolut necesar provizionul —

+ in cazul
presupune obligatia ordonatorului ca o data cu emiterea ordinului de

plata sa creeze bancii si sursa de fonduri necesare platii (fie prin depunerea

sumei, fie prin credit acordat de banca)

+ din punct de vedere al modului de incasare, ordinul de plata poate fi:

» ordin de plata simplu — incasarea nu este condifionata de
prezentarea documentelor sau o explicatie cu privire la scopul plétii (se

aseamana cu cecul)

» ordin de plata documentar — incasarea este conditionata de
prezentarea setului de documente specificate de ordonator
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Mecanismul decontarii prin ordin de plata




/

= “’/.,

1. se incheie un contract comercial care contine obligatia de plata a
importatorului (ordonatorului)

2. importatorul (ordonatorul) emite ordinul de plata, constituind
totodata un provizion la banca sa

3. instructiuni privind efectuarea platii prin ordin de plata
4. notificarea beneficiarului platii — exportatorul

5. expeditia marfii

6. prezentarea documentelor/incasarea platii

/. acoperirea platii

8. notificarea si predarea documentelor
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v Observatii:

bancile care intervin in derularea operatiunii au rol de simple prestatoare

de servicii

banca importatorului se mai numeste si banca ordonatoare (cea la care

ordonatorul da dispozitia de efectuare a platii)

banca beneficiarului se mai numeste si banca platitoare (cea la care se
achitd suma beneficiarului si care solicitd anticipat sau ulterior de la

banca ordonatorului suma pe care urmeaza séa o plateasca sau a platit-o)
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E{} derularea unei operatiuni prin ordin de plata presupune existenta unui
document, de regula tipizat, care este pus la dispozitia clientilor de catre

banci — cuprinde urmatoarele elemente:

s numele si adresa ordonatorului(eventual si numarul contului)

8 numele si adresa beneficiarului (eventual si numarul contului)
¥ denumirea si adresa bancii ordonatoare

§i data (ziua, luna, anul) emiterii ordinului de plata

& ordinul de a plati

di suma in cifre si litere, cu indicarea valutei in care se face plata
s motivul platii

& in cazul ordinului de plata documentar se precizeaza si setul
de documente ce trebuie prezentate

s modul de plata: letric, telegrafic, SWIFT

8l semnaturile autorizate ale bancii ordonatoare
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E:> ordinul de plata este utilizat rar ca modalitate de plata a exporturilor (datorita

riscurilor de revocare)

E:} in relatiile de export sau import, ordinul de plata este cel mai adesea folosit
combinat cu alte modalitati de plata (incasso, acreditiv) — de exemplu la
schemele de platd mari ce prevad plati in avans, plata avansului se poate
face prin ordin de plata, pentru restul sumei folosindu-se incasso-ul sau

acreditivul

E:> ordinul de plata se foloseste cel mai frecvent la platile necomerciale —
prestatii de servicii, plata navlurilor, cheltuieli de asigurare, intretinerea
reprezentantelor, comisioane sau in activitati necomerciale — achizitionarea

de héartii de valoare
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Strategii pentru marirea garantiei de plata: //

/

» Exportatorul (beneficiarul) poate pretinde o scrisoare de garantie bancara
insa costul acesteia influenteaza marimea pretului de incasat sau a celui de
desfacere céatre consumatorul final

v' in situatia in care debitorul principal (ordonatorul) nu si-a indeplinit
obligatiile garantate prin scrisoarea de garantie bancara, beneficiarul
se adreseaza bancii garante (dupd urmdrirea initiala a debitorului
principal, daca garantia inscrisa in textul scrisorii este simpla, sau
direct, daca garantia este solidara)

» Exportatorul (beneficiarul) poate trimite documentele insotite de o cambie
la vedere, echivalenta cu valoarea datoriei cumparatorului (importatorului),
care, odata acceptata, intareste obligatia de plata a importatorului

» Exportatorul (beneficiarul) poate expedia marfurile pe adresa unei banci
agreate de banca exportatorului (dupa obtinerea acordului accesteia) sau a
unui depozit de marfuri, cu indicatia ca marfurile sa fie eliberate numai contra
dovezii de efectuare a platii — procedura se numeste vinculatie

» Exportatorul (beneficiarul) poate pretinde importatorului plata unui
avans, din care sa poata acoperi eventualele cheltuieli de rambursare sau
depozitare a marfii
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7% Incasso documentar
‘ Incasso documentar, ca modalitate de plata utilizata 1in relatiile
internationale, este reglementat prin documentul intitulat “Reguli uniforme

pentru incasso” — Publicatia 522, elaborata de Camera Internationala de

Comert de la Paris in 1975 si poate fi privit sub 2 aspecte:

E{) Incasso documentar consta in ordinul pe care il da exportatorul
(vanzatorul) catre banca sa de a incasa (de aici denumirea de incasso)
contravaloarea unei tranzactii comerciale si de a o vira in contul sau

®»in acest sens exportatorul depune la banca sa documentele care
atesta executarea obligatilor sale contractuale (de aici caracterul
documentar)

E:} Incasso documentar consta in faptul ca importatorul (cumparatorul)

accepta plata documentelor remise de exportator (vanzator)

V-



 —
v Observatii:

v’ regulile din Publicatia 522 nu sunt obligatorii decat in masura in
care partile implicate convin in mod expres ca operaliunea de incasso

este supusa acestora si ele nu contravin legilor tarilor participante

v’ decontarea prin incasso este relativ simpla, ieftina, dar negarantata
bancar, bazandu-se in principal pe obligatia de plata a
cumparatorului asumata prin contractul comercial international,
faréa angajamentul de plata al bancilor antrenate in derularea

operatiunii



v' Conform Publicatiei 522, incasso reprezinta tratarea de catre banci, in
conformitate cu instructiunile primite, a documentelor financiare si/sau
comerciale pentru:
= g obfine acceptarea si/sau, daca este cazul, plata
= a remite documentale comerciale contra acceptare si/sau, dupa caz,
contra plata
= a remite documentele in alte conditji

v’ operatiunea este o simpla vehiculare de documente, obligatia bancii se
rezuma la prestarea unui serviciu in conditile impuse de exportator si de
Publicatia 522

v documentele cu care lucreza bancile pot fi clasificate in doua categorii:
» documente financiare (cambii, cecuri, bilete Ila ordin,
ordine de plata, chitante, etc)
» documente comerciale (facturi, documente de ftransport,
documente de proprietate, etc)

v" in functie de documentele vehiculate se disting doua tipuri de incasso:
®»jncasso simplu — reprezinta incasso de documente
financiare, neinsotit de documente comerciale
®»jncasso documentar — reprezinta incasso de documente
financiare insotite de documente comerciale sau incasso de
documente comerciale neinsotite de documente financiare



¥ Incasso documentar reprezinta modalitatea de plata prin care
transmiterea platii de la cumparator la vanzator se realizeaza numai
dupa ce cumparatorul este anuntat de banca sa de sosirea

documentelor care atesta expedierea marfurilor de catre vanzator

¥ Exportatorul este initiatorul operatiunii (ordonatorul), intreaga

operatiune se deruleaza din ordinul sau, pe raspundere Si risc propriu

¥l Transmiterea documentelor de la exportator la importator se
realizeaza prin intermediul a 2 banci: banca exportatorului
(remitenta) la care acesta depune documentele de expeditie si banca
importatorului (prezentatoare/incasatoare) care fine contul clientului

sau



Mecanismul derularii incasso-ului documentar
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1. incheierea contractului de vanzare internationala in care se prevede ca modalitate
de plata, incasso documentar

2. exportatorul expediaza marfurile in conformitate cu contractul (1) si primeste de la
caraus un document ce atesta livrarea marturilor

3. exportatorul remite bancii sale documentele care fac dovada expedierii marturilor,
insotite de ordinul de incasare, prin care exportatorul da instructiuni bancii sale privind
modul de folosire a documentelor (ordinul de incasare este un document tipizat in care
exportatorul specificd importatorul, banca importatorului, numarul documentelor
tfrimise la incasat, comisioanele) — banca exportatorului efectueaza numai un control
formal asupra acestor documente depuse

4. banca exportatorului (remitenta) procedeaza la transmiterea documentelor, insotite
de ordinul de incasare, catre banca importatorului

5. banca importatorului avizeaza importatorul de sosirea documentelor la plata si
elibereazad documentele, conform instructiunilor din ordinul de incasare, contra plata
sau contra accepftare

6. importatorul plateste documentele sau accepta cambia si primeste documentele
care atesta proprietatea asupra marfurilor

7. banca importatorului crediteaza la randul ei banca exportatorului

8. banca exportatorului crediteaza contul clientului sdu (exportatorul)



 —

v Observatii:

v incasso-ul documentar prezinta riscuri pentru exportator

= marfa este livrata de exportator (vanzator) pe adresa
importatorului (cumparatorului) fara o garantie de plata (in caz
de neplata, marfa trebuie returnata sau depozitata in vederea gasirii
unui alt client — cheltuieli suplimentare pentru exportator)

= domicilierea incasso-ului in tara cumparatorului determina
intarzierea incasarii cu timpul necesar circuitului bancar al
documentelor, perioada in care desi a livrat marfa, exportatorul nu
incaseaza pretul (practic acorda importatorului un credit gratuit)

v’ incasso-ul documentar prezinta riscuri pentru importator

= in mod normal, importatorul nu poate sa vada marfa decat dupa
ce a fost achitata (marfa ar putea fi deteriorata sau chiar o alta)



7.5 Acreditivul documentar — Letter of Credit (L/C)

2
2

Acreditivul documentar este modalitatea de plata cel mai frecvent
utilizata in tranzactiile internationale

Acreditivul documentar este solicitat in mod deosebit in cazul
contractelor de valoare ridicata sau atunci cand exista indoieli in ceea
ce priveste solvabilitatea partenerului

v Observatii:

v' principalul avantaj al utilizarii acreditivului documentar, ca tehnica
de plata, este garantia pe care o ofera celor implicati (exportator,
importator, banci) in legatura cu apararea intereselor acestora in
procesul efectuarii platii

v buna executare a acreditivului documentar cere din partea
exportatorului o munca de administratie riguroasa, iar din partea
importatorului, suportarea unor costuri specifice



e

‘ Acreditivul documentar reprezinta angajamentul ferm asumat
de catre o banca, la ordinul si in contul clientului sau
(importatorul), de a plati o anumita suma de bani
(reprezentand contravaloarea exportului) contra
documentelor atestand efectuarea obligatiei (livrarea marfii)
pe care exportatorul se obliga sa le emita si sa le prezinte in
conditiile si la termenele stabilite de ordonatorul acreditivului

(importatorul)



/

+ In derularea unui acreditiv documentar (AD) sunt implicate 4 parti:

» Ordonatorul (importatorul) — cel care solicita bancii sale

deschiderea acreditivului

» Banca emitenta (banca importatorului) — cea care la solicitarea

importatorului isi asuma angajamentul de plata

» Beneficiarul acreditivului (exportatorul) — cel in favoarea céruia a
fost deschis acreditivul si care prezinta setul de documente la banca

in vederea incasarii contravalorii martfurilor livrate

®» Banca exportatorului
(banca avizatoare/notificatoare/platitoare/negociatoare) — cea

care il (de)serveste pe beneficiarul acreditivului (exportator)



Mecanismul derularii acreditivului documentar
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1. Incheierea contractului international de vanzare-cumpdrare si
includerea modalitatii de plata prin acreditiv documentar

2. importatorul-ordonator da ordin bancii sale in privinta deschiderii
acreditivului (pe baza disponibilului pe care il are deja in cont sau pe baza
unui credit pe care banca il acorda in acest scop)

3. deschiderea acreditivului si ingtiintarea bancii exportatorului

4. avizarea exportatorului cu privire la deschiderea acreditivului

5. confirmarea de catre exportator a concordantei datelor din acreditiv cu
clauzele din contractul incheiat, precum si alte clauze indicate de

importatorul-ordonator, dar care nu contravin spiritului contractului

6. livrarea marfurilor conform conditilor contractului de vanzare-
cumparare si clauzelor convenite in acreditiv
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7. remiterea de catre exportator la banca a documentelor care
_— dovedesc expedierea martfurilor (documente ce au fost indicate in mod
expres in acreditiv, in numarul de exemplare solicitat)

8. plata contravalorii marfurilor pe baza documentelor (in cazul in care
acreditivul este domiciliat in {ara vanzatorului-exportator)

9. banca exportatorului remite documentele bancii importatorului-
ordonator, debitand-o in valuta prevazuta in acreditiv

10. banca importatorului, pe baza documentelor primite si verificate
drept corespunzatoare conditilor din acreditiv, efectueaza plata,
creditand banca exportatorului

11. banca importatorului transmite documentele catre importator, care,
pe baza lor, va intra in posesia marfurilor

Operatiunile de derulare a acreditivului documentar se desfasoara sub
incidenta unui document elaborat de Camera Internationald de la Paris —
“Reguli si uzante uniforme relative la acreditivele documentare” —
“Publicatia 500”— se aplica numai daca partile contractante fac referire
expresa la acest document



-

Caracteristicile acreditivului documentar (ca tehnica de plata internationala)
///
» Formalismul sau caracterul documentar:

v’ exportatorul nu poate pretinde plata decat pe baza documentelor care
atesta indeplinirea conditiilor impuse de acreditiv

v’ bancile vor decide plata exclusiv pe baza documentelor, ele neavand
sarcina sa controleze marfurile, ci trebuie doar sa verifice existenta
documentelor si continutul acestora, respectiv conformitatea cu

continutul acreditivului
» Independenta fata de relatia contractuala de baza:

v’ obligatile asumate de parti, chiar daca au ca temei un contract
comercial, sunt autonome fata de acesta, iar intinderea lor este cea
precizata de acreditiv

v' Publicatia 500 specifica faptul ca acreditivul este o tranzactie

diferita de cea de vanzare
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» Fermitatea angajamentului bancar:

v banca se angajeazd sa efectueze plata, in conformitate cu
instructiunile acreditivului, iar angajamentul sau ramane ferm, pana
cand, eventual, primeste alte instructiuni decét cele initiale

» Adaptabilitatea:

v’ prin tipologie, acreditivul poate fi adecvat diferitelor operatiuni de
comert exterior

» Siguranta:

v’ se asigura protejarea intereselor tuturor partilor implicate

v exportatorul are siguranta ca, in conditiile respectarii obligatiilor
insrise in acreditiv, va incasa contravaloarea marfii

v importatorul este asigurat ca plata marfii nu se va face decéat dupa ce
documentele precizate in acreditiv (care atesta expedierea marfii) vor
fi depuse la banca platitoare(exportatorului)

v’ banca emitenta (importatorului) este protejata prin gajul asupra
documentelor de livrare

o1



Documentele ce pot fi solicitate in mod uzual in cazul utilizarii
acreditivului documentar

#i Documente comerciale — de identificare cantitativa, calitativa si
valorica a marfurilor livrate:

» factura externa — emisa de exportator, pe baza careia se
efectueaza plata

» factura consulara — vizata sau legalizata de reprezentanta
diplomatica a tarii importatorului din tara exportatorului, care
are ca scop sa confirme ca marfa importata este originara din tara
exportatorului

» factura proforma — transmisa de exportator importatorului
inainte de expedierea marfurilor

¥ Documente de transport:

» conosamentul maritim sau fluvial
» duplicatul scrisorii de trasura internationale

> scrisoarea de trasura internationala pentru trafic rutier
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VinzSeor:
5.C. Cubus Arts 5.R.L

Mr. ord. req. com. § an: J3ZMS08/Z2000
CIF: RO 13548146

Adresa: Mihai Viteazul nr 7 ap 18
550350 Sibiu, jud. Sibiu, Reminia
Telefon: +40 369 430 723

Email: affice@cubus.ra

Sit: wwwocubusro

FACTURA

Seria %i numirul Tecturii: HOS=177

Data facturii (zi-luna-an): 23,04 2010
Termen de plald (zi-luna-an): 22062010
Data lrerEri (zi-lma-an): = = =

Data incasdri avansului (zi-luna-anj: = = =

= "

Cumplritor:

5.C. Soft Impex 5.R.L

Mr. ard. req. com._ § an: J3Z2F100/2002

CIF: RO 14468355

Adresa; B-dul Facturilor 41 bl. B et 5 ap. 44
100100 lagi, jud. lagi, ROMANIA

Banca: Banca Trangsilvania

IBAN: ROSDBTRLD13D1Z20Z2TIT5E Zxx
Telefon: 440 123 359873

Ermail: officef=oftimpex.ro

SWIFT: 456456456 Sit: www softimpair
Banca: Banca Transilvania
SWIFT: 123123123
IBAM(EUR): RO4ASBTRLIIZIOLIZOD1IEB8IFEE XK
IBAM(ROM): RO3ISBTRLO120120231TO55KX
Funct de lucre: &, Hirschernr 11 EUEUInrtI
rasov, jud. Brasow
Nr. Denumirea produselor U.H. Cant. | Pret unitar Valoare Cota| Valoare TVA | Valoare Totala
cri {fara TUA) ifara TVA} TVA -RON- -RDN-
-RiOH- - DN -
1 |brosura "programares snce=l” lbaic i 2225 485 568 | 13.8 33.81 582.51
Z |ceiete "facturi =scel” buc 1258.8 48 8 Soogn. 00 [ 13.8 3584 . 08 S535a0. 80
2 |carte de decen pentru copii inkre kg i 28 B0 1ez46. 908 | 13.8 2845 58 13325 €8
1E =1 25 ani "=wport factur: anm
mucel”
Total de platd factura curentd -RON- G6TZ9_568 (19.8 12678 .61 794858._11
Valomre totala de platéa facturs curentd - incl. TWA -RON- 79488 _11

Cupd expirarea termenului de platd la swma totald de plath se aplicd majordri de 0.12 % pe zi
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Termine di pagamento (gg/mm/aaaa): 08/03/2010
Numero bolla di accompagnamento: 653/15/04/2010

Data di consegna (gg/mmJ/aaaa): 17/04/2010 cupusarws

Data incasso anticipo (gg/mmy/aaaa): 14/04/2010

FATTURA/ FACTURA
Seria e numero fattura: ABONAMENTE-476
Data fattura (gg/mm/aaaal: 23042010

Venditore / Vinzator: Acquirente | Cumpérator:

5.C. Cubus Arts S.R.L. Radovan Ionescu

numero d'iscrizione nel registro delle imprese: [32/308/2000 Codice fiscale: 175012033121212
Partita TVA: RO 13348148 Indirizzo; Electrolizei 4

Indirizzo: Mihai Viteazul nr 7 ap 18 3343 Prejmer, Jud. Brasov, ROMANIA
550350 Sibiu, jud. Sihiu, Roménia Telefono: +40 123 555556

Telefono: +40 369 430 723 Email: ionescuifactureaza.ro

Email: office@cubus.ro Sito: www.ionescu.ro

Sito: www.cubus.ro

Banca: Banca Comerciald Roména

SWIFT: 456456456 i

Banca: Banca Transilvania

SWIFT: 123123123

IBAN(EUR): RO4ASBTRLO3301201683968XX
IBAN(RON): ROSSBTRLO1001202317055XX
Filiale: A. Hirscher nr 11

Brasov, jud. Brasov

b . Descrizioni prodotti U.M. fuant. | Frezzo/unit Valore IVA | Importo IVA | Importo totale
crt] {Depumirea produselor) (UM} {Cant.)| (senzalVA) {senzaIVA) % -ROK- -RON-
-RON- ~RON- Valoare TVA | Valoare Totald
Pret unitar Valoare Cota
(fara IVA) (féra I'VA} IVA

1 |brosura "propramars excel” buc 22.0 22.25 488._50 |19.0 B3.01 582.51
2 caiate "facturi axcal” buc 1250.0 20.00 50000.00 | 19.0 5500.00 58500 .00
3 almanac "facturi online pdf” buc 400.0 30.00 1z2000.00 |18.0 2280.00 14280.00
4 |carta da r.ln:nn pentru copii intre 16 |kg 2Z2.0 £1.30 BOE.50 |19.0 172.63 1081.23

si 23 ani "export facturi inm excal"
almanac "facturi online pdf” buc 55.0 80000 49500.00 | 19.0 9405 .00 S8905.00
carte de decen pentru copii intrs 16 |buc 266.0 80.00 21Z80.00 | 18.0 4043 .20 23323.20

=i 25 ani "export factuzi inm excal”
7 |eaiete "facturi excel" kg 100.0 85.00 SEO0.00 | 18.0 LE62.00 11662. 00
& |almanac “"facturi online pdf” kg 40.0 600.00 24000.00 | 18.0 4360.00 Z8560.00
8 |caiaste "facturi axcel" mp 40.0 330.00 13200.00 | 18.0 2508 .00 15708.00
10 |brosura "programars ewcel"” buc @020 676.00 40B304.00 | 15.0 FISTT.TE 453881.76
11 |brosura "propramare excel” buc 564.0 49.00 276536.00 |19.0 5250.5% 3288684
12 |[caiete "facturi excel” buc 660 .0 £0.00 ZE400.00 | 18.0 S0L6.00 31£16. 00
13 |carte de decen pantru copii intrae 16 |kg 40.0 206.00 16240.00 | 19.0 J085.560 18325. 60

gi 25 ani "export facturi in excel"
12 |brosura “programars excel” hectar 30.0 430.00 12200.00 | 19.0 2431.00 15351.00
Totale fattura di pagamento -RON- 672658 10 | 19.0 127805.04 BO0463 .14

(Total de platd factura curenta)
Imperto totale di pagamento fattura-IVA inclusz -ROH- B00£635.14
(Valoare totald de platd factura curentd - imcl. IVA)

dopo la scadenza del termine di pagamento al importo totale si applica un aumento di 0.12 % per giorno

Dati sulla spedizione firma di ricevimento:
Nome del delegato: Boris Vasilescu

carta d'identita: CI

Seria: BV numera: 253535435 rilasciata da: SPCLEP Iasi

Mezzo di trasporto: VW Crafter

numero: BV-49-FAC

la spedizione & stata effettuata nella nostra presenza in data de: 29/04/2010

ora: 12:50

le firme:

cf. cte. CUB-FSDD-4 / 20.04.2000 o5



PRO-FORMA-RECHNUNG/ FACTURA PROFORMA

Rechnungsnummer: PROFORMA-2543
Rechnungsdatum (Tag-Monat-Jahr): 21.04.2010
Giiltig bis (Tag-Monat-Jahr): 31.05.2010
Lieferdatum (Tag-Monat-Jahr): - - -

Anzahlungsdatum (Tag-Monat-Jahr): - - -

CUBUsSArws

Verkiufer / VAnzitor:

S.C. Cubus Arts S.R.L.
Steuernummer: J32,/508,/2000

Ust.-
Anschrift/Sitz: Mihai Viteazul nr 7 ap 18

IdNr: RO 13548146

550350 Sibiu, jud. Sibiu, Romania
Telefon: +40 369 430 723

Email: office@cubus.ro

Webseite: www.cubus.ro

Bank: Banca Comerciald Romana
SWIFT: 4564564506

Bank: Banca Transilvania
SWIFT: 123123123

IBAN(EUR): RO45BTRL.03301201683968XX
IBAN(RON): RO35BTRL01001202317055XX
Filiale: Colinei nr 7 ap 19
550159, Sibiu, jud. Sibiu

Kunde / Cumpérator:

Software Engineering GMBH
Steuernummer: DHK 453/33/2001
Ust.-IdN1: DE 453949930
Anschrift/Sitz: Ludwig Arway Strasse 2
345997 Miinchen, jud. Miinchen, GERMANY
Telefon: 0577 /328865/45

Email: office@softwareeng.de

Webseite: softwareeng.de

(Valoare totala de plata factura curenta - incl. TVA -RON-)

Nr. Bezeichnung der Produkte Ein- Anz. Einzelpreis Betrag Mwst.|Mwst.(Betrag) | Gesamt Betrag
crt (Denumirea produselor) heit (Cant.)| (ohne Mwst) (ohne Mwst) |Satz -EUR- - -
(U.M.) -EUR- -EUR- Valoare TVA | Valoare Totald
Pret unitar Valoare Cota -(RON) - -(RON)-
(fara TVA) (fard TV4) TvA
-(RON) - -(RON)-

1 |Licenta "Factura Excel Easy 2.0" buc 20.0 499.00 9980.00 | 19.0 1896.20 11876.20
(2045.9098) (40920.00) (7774.80) (48694. 80)

2 |Kit instalare "export facturi excel |buc 299.0 102 .00 30498.00 |12.0 3659.76 34157 .76
1. 0rc” (418.2204) (125047.90) (15005.75) (140053.65)

3 |Servicii instalare program facturi h 30.0 150.00 4500.00 | 19.0 855.00 5355.00
online (615.03) (18450.90) (3505.67) (21956. 57)

4 |Servicii mentenanta site h 2.0 125.00 250.00 |19.0 47 .50 297.50
facturi-online-excel .ro (512.525) (1025.05) (194.76) (1219.81)

5 Webhosting CUB-500 1 an x 2 sit-uri |buc 2.0 300.00 600.00 |12.0 72.00 672.00
(1230.08) (2460.12) (295.21) (2755.33)

Zwischensumme -EUR- 31098.00 | 12.0 3731.76 34829.76
(Total de plata factura curentd -RON-) (127508.02) (15300.96) (142808.98)

14730.00 | 19.0 2798.70 17528.70
(60395.95) (11475.23) (71871.18)

Rechnungs-Betrag Gesamt (inkl. Mwst.) -EUR- 52358.46

(214680.16)

Nach dem Ablauf des Giiltigkeitsbereiches wird der Rechnungsbetrag wie folgt erh6ht: 0.65 % pro Tag

Bitte um Uberweisung auf unsere EURO-Konto bei der Banca Transilvania



¥ Documente de asigurare — in cazul in care conditia de livrare din
contract prevede ca obligatie a exportatorului de a asigura marfurile pe
parcurs international:

> polita sau certificatul de asigurare
» notele de acoperire (certificate de asigurare provizorii)

¥ Documente care atesta calitatea, cantitatea si originea marfurilor:

> procesul verbal de receptie calitativa si cantitativa a marfurilor
> buletinul de analiza

> certificatul fitosanitar

> certificatul sanitar-veterinar

> certificatul de garantie

> certificatul de origine
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Elemente specifice a caror cunoastere conditioneaza functionarea
corespunzatoare a acreditivului documentar

» Domicilierea acreditivului — locul unde urmeaza sa aibe loc plata
acreditivului

v’ partenerii pot conveniin contractul de baza ca acreditivul este domiciliat la o

banca din:
= fara exportatorului — avantajeaza pe exportator, acesta nefiind nevoit sa

astepte timpul de curier intre banci

= tara importatorului
= fara terta

» Valoarea acreditivului — suma in valuta mentionata in instructiunile pe
care le da ordonatorul bancii sale si care urmeaza a fi platitd contra
documentelor exportatorului

v’ conform Art. 39 din Publicatia 500, valoarea acreditivului se poate exprima

astfel:
~prin indicarea cu aproximatie a sumei — folosind expresiile: “in jur
de”, “aproximativ”, “circa”
~prin indicarea unei sume superioare — folosind expresia: “pana la
concurenta sumei”
=~ printr-o suma fixa



e

» Valabilitatea acreditivului — reprezinta termenul limita pana la care
exportatorul trebuie sa prezinte documentele la ghiseele

bancii unde este domiciliat acreditivul

v' daca in acreditiv nu este precizat termenul de predare a documentelor la banca,
acesta este considerat 21 de zile de |la data emiterii documentului de transport
(data se refera la documentele prezentate, nu expediate) ® dupa aceasta data,
banca refuza plata iar prelungirea valabilitatii acreditivului nu se face decat din

ordinul ordonatorului

v’ termenul de livrare stabilit in contract trebuie sa se regaseasca in documentul de
transport, care atesta expedierea marfii % depasirea acestui termen inseamna
neindeplinirea obligatiilor contractuale si deci incetarea obligatiei de plata in

cadrul acreditivului
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» Natura angajamentului bancar al acreditivului — acesta poate fi

revocabil, irevocabil si irevocabil confirmat

v’ acreditivul revocabil poate fi modificat sau anulat de banca emitenta, fara niciun

preaviz catre beneficiar

v’ acreditivul irevocabil presupune un angajament ferm al bancii emitente de a
executa plata, accepta sau negocia documentele, care nu poate fi modificat sau
anulat decat cu acordul tuturor partilor — reprezinta pentru beneficiar o

certitudine absoluta privind plata, cu conditia prezentarii tuturor documentelor

prevazute si confirmarii tuturor celorlalte conditii

v" acreditivul irevocabil confirmat este cel in care la angajamentul irevocabil al

bancii emitente se adauga un angajament egal ca valoare si conditii al bancii

confirmatoare (din tara exportatorului)
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» Modul de stingere a obligatiei de plata asumate prin acreditiv —

poate fi plata la vedere, prin acceptare si plata diferata

v’ la acreditivul cu plata la vedere, in momentul prezentarii documentelor la

banca de catre exportator, acesta este platit imediat

v’ la acreditivul cu plata prin acceptare, se foloseste un instrument de credit,
banca platitoare acceptand cambia prezentata de exportator odata cu

documentele

v' acreditivul cu plata diferata permite amanarea platii la un anumit termen de la

prezentarea documentelor
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Limitari in utilizarea acreditivului documentar

» Durata de operare a acreditivului

v’ intre acordul privind plata prin acreditiv si momentul in care exportatorul
primeste notificarea deschiderii acreditivului se scurge un anumit interval de
timp (acest interval de timp se poate prelungi datorita dificultatilor
importatorului de a gasi o banca care sé accepte operatiunea sau datorita lipsei

valutei convertibile in tara importatorului etc)

v’ pentru efectuarea platii, banca dispune de un interval de timp “rezonabil”
pentru verificarea documentelor (care poate fi sub o saptamana in cazul
acreditivelor confirmate, dar se poate prelungi in cazul acreditivelor

neconfirmate)
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> Complexitatea acreditivului

v’ partenerii cu experienta redusa in tranzactii internationale pot gasi prea complicate
requlile si procedurile impuse de Publicatia 500 (49 de articole, cuprinse in 7

capitole si cuprinde 40 de pagini)

» Costul acreditivului

v’ acreditivul este cea mai scumpa modalitate de plata

v’ comisioanele percepute de banci se aplica |la valoarea acreditivului

(chiar daca procentul este redus, valoarea absoluta poate deveni foarte ridicata)

v" acreditivul induce costuri si pentru bancile implicate (functie de complexitatea

operatiunii si tarile implicate)
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/ Tipuri de acreditive documentare

e

1.Din punct de vedere al fermitatii angajamentului bancar
 revocabile
* irevocabile

2. Din punct de vedere al confirmarii acreditivelor irevocabile
» confirmate
* neconfirmate

3. Din punct de vedere al momentului efectuarii platii
 cu plata la vedere

» de negociere

 de acceptare

4. Din punct de vedere al domicilierii
* in tara exportatorului

* in tara importatorului

* intr-o terta tara
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5. Din punct de vedere al clauzelor care le contine
* transferabil

 cu clauza rogie (red clause)

* reinnoibil (revolving)

6. Din punct de vedere al utilizarii combinate
- subsidiare / spate in spate (back-to-back)
* reciproce (de compensatie)

* cesionate
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__Observatie:

» Din punctul de vedere al exportatorului, cel mai avantajos este
acreditivul documentar irevocabil si confirmat , domiciliat la o banca

din tara sa si cu plata la vedere deoarece:

% este asigurat ca nu va fi retras sau modificat de catre ordonator in termenul de

valabilitate (este irevocabil)

*» beneficiaza de garantia unei banci terte (alta decat cea emitenta) ca plata va fi

efectuata (este confirmat)

s plata se va efectua fara intarziere, economisindu-se timpul necesar pentru
transmiterea documentelor intre bancile celor doua tari (este domiciliat in tara

exportatorului)

¢ va incasa contravaloarea marfii imediat ce se depun documentele la banca

platitoare ( este cu plata la vedere)
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7.5.1 Acreditivul transferabil

> Acreditivul transferabil este un acreditiv in baza caruia beneficiarul
poate cere bancii platitoare sa permita utilizarea acreditivului in totalitate

sau partial de catre unul sau mai multi terti (beneficiari secundari)

> Publicatia 500 precizeaza ca un acreditiv este transferabil numai daca

acest lucru este stipulat in mod expres de catre banca emitenta
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Mecanismul derularii acreditivului transferabil
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|

contract comercial international

ordin de deschidere a acreditivului
deschidere acreditiv

notificare deschidere acreditiv

transfer acreditiv asupra beneficiarului Il
notificare deschidere acreditiv

expediere marfa

© N O O KA W Db R

depunere documente si incasare plata

9. depunere documente si incasare plata
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‘ Acreditivul transferabil se foloseste in cazul exportului prin

e

intermediari, atunci cand furnizorul marfurilor nu trateaza direct cu

cumparatorul final

mmm) /ntermediarul (comisionarul) va cere cumpdratorului s& deschida un
acreditiv documentar irevocabil transferabil, utilizabil si pléatibil la

banca sa

‘ Banca intermediarului va transfera apoi acreditivul |la banca
furnizorului, intermediarul putandu-si astfel indeplini obligatiile
contractuale fata de furnizor, fard a folosi propriile fonduri si fard a

recurge la credite bancare
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__.Observatii:

v’ pentru siguranta operatiunii, este bine ca acreditivul original sa fie
confirmat de banca intermediarului daca acesteia i se cere sa se
angajeze si sa efectueze transferul acreditivului in favoarea furnizorului
(beneficiarul secundar)

v’ fara aceasta confirmare, banca se va limita sa transfere acreditivul in
favoarea unui tert, fara niciun angajament din partea sa

‘ Banca intermediarului este cea care va aviza beneficiarul secundar

in legatura cu transferul acreditivului

mmm) Dupi deschiderea acreditivului, beneficiarul secundar va prezenta

documentele prin banca sa, bancii avizatoare (notificatoare)

‘ La primirea documentelor, banca notificatoare va inlocui
documentele beneficiarului secundar (in principal factura) cu cele
ale primului beneficiar care vor fi emise pe suma totala a

acreditivului original
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Banca avizatoare va prezenta documentele bancii emitente,

obtinand plata

‘ La primirea banilor, banca platitoare va plati beneficiarului
secundar suma care i se datoreaza iar diferenta o va plati

primului beneficiar

v Observatii:

* daca acreditivul nu prevede in alt fel, el nu poate fi transferat decat o singura data, deci
beneficiarul secundar nu poate transfera acreditivul unei terte parti

s acreditivul transferabil va fi deschis in acelesi conditii $i termeni cu ai acreditivului
original cu exceptia:

= valorii acreditivului

= pretul unitar poate fi mai mic pentru a permite comisionarului sa-si ia
profitul (comisionul)

= data expirarii acreditivului si ultima data de livrare vor fi anterioare
celor din acreditivul original
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7.5.2 Acreditivul cu plata prin acceptare

‘ Acreditivul cu plata prin acceptare este utilizat in cazul unui export pe

credit si nu are o durata mai mare de 60-120 zile

Mecanismul derularii acreditivului cu plata prin acceptare

>-

13



1. incheierea contractului de vanzare internationala

2. exportatorul remite bancii notificatoare documentele de expeditie
impreuna cu o cambie trasa asupra bancii emitente

3. banca notificatoare transmite bancii emitente documentele si cambia

4. dupa verificarea documentelor, banca emitenta accepta cambia

5. banca notificatoare remite exportatorului cambia acceptata de banca
emitenta

v Observatii:

s prin mecanismul cambial se garanteaza plata la vanzarea pe credit facuta de

exportator

*» daca exportatorul are nevoie de lichiditati, poate da instructiuni bancii sale sa
sconteze cambia acceptata de banca emitenta

* la scadenta cambiei, ultimul beneficiar al acesteia (de exemplu banca de scont),
va incasa contravaloarea acesteia (respectiv suma inscrisa in acreditiv) de la
banca emitenta
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7.5.3 Acreditivul cu plata diferata (amanata)

‘ In cazul acreditivului cu plata diferata, plata documentelor nu se face
in momentul prezentarii acestora la banca de catre beneficiar, ci la o

data ulterioara, mentionata in acreditiv

®» practic inseamna o finantare a importatorului, care primeste
documentele si poate ridica marfa inainte de efectuarea platii

®» ceea ce impune luarea de masuri pentru garantarea platii (de
exemplu prin acceptarea unei cambii, care sa acopere
contravaloarea acreditivului si costul creditarii)

Acreditivul cu plata diferata se utilizeaza atunci cand importatorul
este un comerciant care urmeaza sa revanda marfurile pe piata locala
sau internationala, incasand contravaloarea lor si platind pe

exportator, dupa ce si-a oprit marja proprie
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Mecanismul derularii acreditivului cu plata diferata (amanata)

>-

<

1. exportatorul remite bancii notificatoare documentele de expeditie
2. documentele sunt trimise bancii emitente

3. dupa verificarea documentelor, banca notifica data platii

4. banca avizeaza conformitatea documentelor si notifica, sub rezerva

primirii fondurilor, data platii
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& 7.5.4 Acreditivul cu plata prin negociere

‘ in cazul acreditivului cu plata prin negociere, exportatorul prezinta
bancii documentele insotite de cambii cu scadenta la vedere sau la
termen, trase asupra importatorului sau bancii emitente sau altei

persoane indicate in acreditiv

‘ Banca negociatoare achita cambiile si impreuna cu documentele le

remite bancii emitente de unde isi recupereaza banii

‘ Operatiunea de negociere consta in “cumpararea” cambiilor spre a fi

“vandute” bancii emitente
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Mecanismul derularii acreditivului cu plata prin negociere

>-

1. exportatorul remite bancii documentele de expeditie si cambiile
2. banca negociatoare efectueaza plata
3. remiterea documentelor de expeditie si a cambiilor bancii emitente

4. banca emitenta efectueaza plata in favoarea bancii negociatoare
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‘ Acreditivul cu plata prin negociere permite exportatorului sa incaseze
imediat pretul ce i se cuvine
» pentru operafiunea efectuata, banca percepe un comision de
negociere si igi retine dobanda pentru intervalul scurs din
momentul negocierii pana in momentul incasarii banilor de

la banca emitenta
‘ Acreditivul cu plata prin negociere poate fi folosit, ca si acreditivul cu

plata prin acceptare, pentru finantarea exportatorului care livreaza pe

credit
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£ 7.5.5 Acreditivul cu clauza rosie — red clause

‘ Acreditivul cu clauza rosie prezinta o clauza speciala (scrisa
traditional cu cerneala rogsie) prin care se autorizeazad banca platitoare
(sau cea confirmatoare) sa efectueze un avans de fonduri catre
beneficiar inainte de expedierea marfurilor
=» acest avans (reprezentand o cota procentuala din valoarea
acreditivului sau, mai rar, infreaga valoare a acestuia) este
deductibil din valoarea reglementarii finale si rambursabile in

caz de neexecutare a contractului

‘ Acreditivul cu clauza rogsie este o modalitate de finantare a
exportatorului de catre importator » importatorul poate cere o anumita

garantie din partea beneficiarului pana la livrarea marfii si depunerea

documentelor respective
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‘Acreditivul cu clauza rosie este utilizat in mod special 1in
operatiunile de intermediere, cand exportatorul are mai mulfi
furnizori locali (care trebuie platiti cash la livrare) sau marfurile sunt
procurate de la licitatii locale cu plata pe loc (avansul trebuie sa

acopere contravaloarea marfurilor livrate)

mmm) Acreditivul cu clauzi rosie poate fi utilizat si atunci cand trebuie
acordat un avans producatorului in vederea procurarii in valuta a
unor materiale necesare fabricarii marfii contractate (sau pentru alte

plati la export)
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7.5.6 Acreditivul reinnoibil — revolving

mm) Acreditivul revolving este deschis pentru o anumiti valoare
(transa), urmand ca banca sa-I reintregeasca (reincarce) automat
pentru fiecare nouad transa ™ totalul sumelor astfel reinnoite

trebuie sa se incadreze in valoarea globala a acreditivului

®» modul de incarcare a fransei:

v'in functie de timp (valoarea initiala se reintregeste lunar,
trimestrial, de un numar de ori intr-un anumit interval de timp)

v in functie de valoare (de exemplu cote determinate, p4na se
atinge valoarea globala a acreditivului)
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» Avantajele acreditivului revolving:.
v’ se poate folosi pentru valori mici;

v costul este mai putin ridicat fata de cel al mai multor
acreditive cumulate pentru aceeasi tranzactie;

v permite o esalonare judicioasa a livrarilor;
v’ activitatea administrativa este simplificata;

v' cumparartorul nu-si imobilizeazd o suma mare pentru
livrarea marfii;

v’ vdnzatorul are siguranta livrarii intregii productii
realizate pentru obfinerea valorii totale a acreditivului.
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— 1.5.7 Acreditive documentare reciproce

‘ Acreditivele documentare reciproce sunt specifice operatiunilor de
contrapartida (efectuarea unui import este legata de efectuarea unui

export din tara importatoare in fara exportatoare)

=) ,creditivele documentare reciproce pot fi:

» simple — cand importatorul include in acreditiv clauza de
intrare in vigoare la deschiderea acreditivului simetric

> de valoare (a valoir) — prin care disponibilitatile cerute prin
acreditiv sunt utilizate pentru acoperirea celuilalt acreditiv, iar
plata se face numai in limita valorii efectiv utilizate

> garantate (escrow) — care cuprind o clauza de garantie prin
care banca emitenta isi asuma obligatia de a efectua plata in
cazul in care acreditivul partenerului expira neutilizat total
sau partial, chiar daca partenerul in contrapartida nu livreaza
integral sau partial marfa in termenul convenit
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7.5.8 Acreditivul subsidiar (“spate la spate”) — back-to-back

‘ Acreditivul back-to-back este acreditivul deschis de unul din
parteneri, in calitate de importator, pe baza unui alt acreditiv,

deschis in favoarea sa, in calitate de exportator.

‘ Acreditivul back-to-back poate fi folosit in operatiunile de

intermediere pe piata locala sau in operatiunile de reexport
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Mecanismul derularii acreditivului bac

7

*

Exportator real
Beneficiar A2
A=

Banca 5
exportatorului €&——
notificatoare

e

7 Importator final
Ordonator A1

Exportator
Beneficiar A1

<4 1
3
Banca g
platitoare Banca
pentru importatorului
A1siA2 emitenta
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A1. acreditiv original de import

A2. acreditiv subsidiar deschis pe baza acreditivului original

ordin de deschidere a acreditivului A1
deschidere acreditiv A1

notificare deschidere acreditiv A1
ordin de deschidere acreditiv A2
deschidere acreditiv A2

notificare deschidere acreditiv A2

N OO O A L D~

expediere marfa (direct sau prin intermediari)

8 — 9. plata contra documente
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"ﬂAcreditivul subsidiar (back-to-back) poate fi considerat o alternativa la

acreditivul transferabil

» Acreditivul subsidiar (back-to-back) poate fi folosit in locul acreditivului
transferabil atunci cand acreditivul original nu contine clauza de
transferabilitate sau beneficiarul principal doreste sa schimbe termenii

din acreditivul original

» in acest caz, beneficiarul principal (care poate fi un intermediar sau o
casa de comert), va cere bancii sale sa deschida un acreditiv in favoarea
beneficiarului secundar, care se va “sprijini” pe acreditivul original (de

unde si denumirea de “spate-in-spate”)
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i Exista 2 tipuri de acreditiv back-to-back

- acreditiv back-to-back concordant — cand deschiderea
acreditivului subsidiar necesita aceleasi documente ca si acreditivul
original

- acreditiv back-to-back neconcordant — cand acreditivul original,
dupa schimbarea facturii si daca e cazul a cambiei, nu poate fi
utilizat cu documentele necesare la acreditivul subsidiar

» Avantajele acreditivului back-to-back:

v’ permite intermediarilor cu capacitate financiara mai
redusa sa realizeze tranzactii internationale de valoare
ridicata;

v’ da siguranta cumparatorului final;

v' initiatorul poate angaja operatiuni de transport, vamale etc.

v’ se pot schimba conditiile din acreditivul original (de

exemplu se pot alege alte termene de plata) =



/

v Observatii:

v in cazul in care cele doua parti implicate in derularea finala a
tranzactiei se cunosc (exportatorul real si importatorul final),
atunci marfa este expediata direct (de la primul la ultimul) —
documentele sunt expediate |la banca exportatorului, acesta
procedand daca e cazul, la schimbarea facturii sau a altor
documente conform conditiilor din primul acreditiv;

v' spre deosebire de acreditivul transferabil, 1a acreditivul back-to-
back cumparatorul nu este neapdrat la curent ca operatiunea se
deruleaza printr-un intermediar (comisionar);

v' in cazul acreditivului transferabil, comisionarul si banca sa nu au
nicio obligatie (cu exceptia cazului in care se confirma acreditivul),
in timp ce la acreditivul back-to-back ei au obligatiile si
raspunderile depline ale oricarui acreditiv
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/%‘Tfmmtivul documentar cesionat

‘ Cesionarea acreditivului documentar se practicd atunci cand nu este

posibila utilizarea acreditivului transferabil sau a acreditivului back-to-
back, pentru a transfera in conditii de siguranta acreditivul in favoarea unui

tert

‘ Intermediarul in favoarea caruia s-a deschis un acreditiv, poate ceda in
totalitate sau partial, dreptul de creanta dobandit prin acreditiv unui tert,

exportatorul real

‘ Declaratia de cesiune (se face in scris, precizdndu-se suma la care se
refera) este prezentata de catre beneficiarul acreditivului (cedentul)
bancii sale, care notificd cesiunea beneficiarului acesteia (putand astfel

sa confirme si acreditivul)
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‘ Banca precizeazd cesionarului ca ii va varsa direct suma
cedata, dupa realizarea acreditivului, dacéa toate conditiile privind

folosirea acreditivului vor fi indeplinite

) Spre deosebire de acreditivul transferabil, in cazul cesiunii,

cesionarul nu poate utiliza acreditivul el insusi
‘ Daca beneficiarul acreditivului nu doreste sau nu este in masuréa

sa utilizeze acreditivul, prezentand documentele necesare,

cesionarul nu va putea fi creditat cu suma ce ii revine

132,



q——""

7.6 Scrisorile de credit

‘ Scrisorile de credit sunt variante ale acreditivului utilizate cu
precadere in tarile de influenta bancara anglo-saxona (Marea

Britanie, Australia, Japonia etc)

‘ Scrisorile de credit au aparut in SUA — legea federala nu
autorizeaza bancile nationale sa emita garantii — sistemul bancar
al SUA s-a adaptat prin formula scrisorilor de credit (care impune

utilizarea efectelor de comert in mecanismul platii)
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7.6.1 Scrisoarea de credit comerciala — Commercial Letter of Credit

‘ Scrisoare de credit comerciala este un document prin care banca
emitenta se angajeaza in mod irevocabil faia de exportator, sa
onoreze cambiile trase asupra ei de catre acesta, fie prin plata
(daca acele cambii sunt la vedere) sau prin acceptare (daca acele
cambii sunt la termen) cu conditia ca, odata cu cambiile, sa fie
prezentate si documentele mentionate in scrisoarea de credit
comerciala, prin care se atesta expedierea marfii — documentele,
insotite de cambii, sunt prezentate bancii emitente, pana la o

anumita data, specificata in scrisoarea de credit comerciala
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v'Observatii: s S /

v spre deosebire de acreditiv, scrisoarea de credit comerciala este

domiciliata intotdeauna in strainatate, la sediul bancii emitente din fara

importatorului sau dintr-o tara terta

» aceasta inseamna ca exportatorul trebuie sa astepte plata pana la
sosirea documentelor si a cambiilor la sediul bancii emitente,
perioada in care acorda de fapt un credit cumparatorului (chiar in
cazul in care cambiile sunt la vedere)

> pentru a incasa imediat contravaloarea marfurilor livrate, exportatorul
trebuie sa sconteze cambiile, dupa acceptarea lor de catre banca
emitenta a scrisorii de credit comerciale (la scadenta se va prezenta
pentru incasare la banca emitenta, ultimul posesor al cambiilor)
v’ spre deosebire de acreditiv, scrisoarea de credit comerciala nu
presupune acoperirea cu fonduri a angajamentului de plata chiar in
momentul emiterii ei — deci pentru importator este o formula mai

avantajoasa decat acreditivul
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Mecanismul derularii scrisorii de credit comerciale

A 1 A
Exportator 4¢—»  mportator

=
4
2 6
R}
A

Banca Banca
exportatorului » importatorului
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/A.

— 2 :

1. incheierea contractului comercial international, cu plata prin

scrisoarea de credit comerciala

2. importatorul incheie cu banca sa un confract, prin care aceasta este
autorizata sa emita scrisoarea de credit comerciala, angajandu-se
fata de exportator sd onoreze cambiile trase asupra sa — banca va
face plata din contul importatorului sau dintr-un credit acordat

acestuia

3. banca importatorului trimite scrisoarea de credit comerciala direct

exportatorului, autorizandu-I sa traga cambii asupra sa

4. la primirea scrisorii de credit comerciale, exportatorul expediaza

marfa si obtine documentele necesare incasarii pretului
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5. exportatorul trimite documentele insotite de cambii la banca

i emitenta a scrisorii de credit comerciale, la primirea carora,
aceasta va face plata imediat (cazul cambiilor la vedere) la
ordinul bancii indicate de catre exportator ca beneficiar, sau le va
accepta prin semnare (cazul cambiilor la termen), urmand ca

acestea sa devina liber negociabile conform dreptului cambial

6. banca emitenta remite importatorului documentele de expeditie a

marfii pentru ca acesta sa intre in posesia marfurilor ajunse la statia

de destinatie

‘Plata prin scrisoarea de credit comerciala prezinta siguranta atat pentru
exportator (care are in acest sens angajamentul irevocabil al bancii
emitente) cit si pentru importator (deoarece onorarea cambiilor se face

numai cu dovedirea prin documente a indeplinirii obligatiilor vanzatorului)
138



7.6.2 Scrisoarea de credit stand-by — Stand-By Letter of Credit

‘ Scrisoarea de credit stand-by reprezintd o garantie emisa de banca
importatorului in favoarea exportatorului, pentru o anumita suma
convenitad in contractul comercial international, la care exportatorul

poate apela in cazul nerespectarii obligatiei de plata de cétre debitor

‘ In practica se folosesc doua tipuri de scrisoare de credit stand-by

- de indemnizare — care se emite ca garantie pentru prestari de

servicii, rambursarea unor imprumuturi etc,

- de plata — care se emite in favoarea unui cumparator sau unei

banci pentru a garanta operatiuni comerciale sau plata incasso-

ului documentar
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Mecanismul derularii scrisorii de credit stand-by

A 1 A
Exportator 4¢—»  mportator

4 =

Banca 3 Banca
exportatorului < importatorului
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~__—1. incheierea contractului comercial international in care se

prevede plata la termen, aceasta fiind garantata prin

scrisoarea de credit stand-by

1. importatorul da ordin bancii sale (banca emitenta) sa

deschida scrisoarea de credit stand-by

2. banca emitenta remite bancii exportatorului scrisoarea de

credit stand-by

3. banca exportatorului ii remite exportatorului scrisoarea de

credit stand-by

‘ Scrisorile de credit stand-by sunt transmise de banci prin posta, telex
sau prin mesaje SWIFT
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g v'Observatii:

v scrisoarea de credit stand-by se deosebeste de scrisoarea de
credit comerciala prin aceea ca partile implicate pleaca de Ila
premisa ca ea va fi exercitata doar prin exceptie (adica partile se

asteapta ca obligatia garantata sa fie executata efectiv de debitor)
v’ ca si in cazul scrisorii de credit comerciale, banca emitenta isi

asuma obligatia sa faca plata catre beneficiar la prezentarea

documentelor specificate in scrisoare
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=» Avantajele utilizarii scrisorii de credit stand-by de plata
v’ este o operatiune usor de realizat
v’ costul ei este mai redus decat cel al unui acreditiv
documentar obisnuit (daca scrisoarea nu este
exercitata)

v’ faciliteaza esalonarea livrarilor

v avand un termen de valabilitate, permite cunoasterea
datei pana la care partile sunt angajate

v' plétile partiale sunt deduse din suma totald pentru care a
fost deschiséa
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g 7.7 Scrisoarea de garantie bancara

‘ Scrisoarea de garantie bancara reprezinta un inscris prin care o banca,
denumita garant, se angajeaza in mod irevocabil ca, in cazul in care o
anumita persoana (fizica sau juridica), debitorul principal, nu va plati
la termen o suma determinata si indicata expres in scrisoare, sa
plateasca ea insasi suma neachitatda in favoarea beneficiarului de

drept
‘ Prin scrisorile de garantie bancara, bancile nu garanteza fapte, ci

preiau intotdeauna obligatia de plata pentru situatia in care cel

garantat nu gi-a indeplinit obligatia contractuala
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I:{} Dupa angajamentul bancii garante, scrisorile de garantie

bancara pot fi:

- simple — cand banca garanta poate cere beneficiarului sa
urmareasca mai intai pe debitorul principal si numai daca

acesta nu poate sa achite suma, ea sa efectueze plata

- solidare — caz in care beneficiarul poate cere executarea
platii de céatre banca, farad ca in prealabil s& urmareasca pe
debitorul principal si fara ca banca garanta sa poata obiecta

sau opune
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|:> Dupa obiectivul garantat, scrisorile de garantie bancara pot acoperi

urmatoarele situatii:

v' se garanteaza ca, pana la o data stabilita, un platitor

(importator) va deschide un acreditiv documentar in favoarea

unui furnizor (exportator)

v 0 banca se angajeaza sa plateasca documentele primite la plata
prin incasso documentar — astfel se imbind modalitatea de
plata, incasso documentar, cu scrisoarea de garantie

bancara — creeaza avantaj pentru vanzator



\7 _H”_..,/
Modul de garantare a incasarii documentelor aferente livrarii marfurilor

v’ 0 banca garanteza executarea de catre furnizor a unui contract, in

bune conditiuni

v 0 banca garanteza cumparatorului strain restituirea avansului acordat
furnizorului, daca acesta nu livreazad marfurile din culpa lui — se
utilizeaza indeosebi in cazul acreditivului documentar cu clauza rosie

v'in privinta participdrii la licitatiile internationale, se garanteaza ca

intreprinderea care si-a adjudecat tranzactia, va finaliza contractul

‘ in emiterea si utilizarea scrisorilor de garantie bancard nu exista uzante
internationale — bancile emitente trebuie sa-si ia toate masurile de
siguranta necesare pentru ca debitorul principal sa plateasca suma
cuvenita si numai intr-o situatie extrema banca sa achite aceasta valoare
(avand posibilitatea de a-si recupera sumele de la debitor).
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